
La millonaria venta 
de terreno de familia 
Kaufmann en Las Condes 
La compañía que representa la marca alemana de 
vehículos de pasajeros y de carga Mercedes-Benz 
en Chile enajenó un apetecido sitio en avenida Las 
Condes, cercano a la futura estación Estoril del Metro. 

IGNACIO BADAL 

Hace solo unos días, Melanie Kaufmann 

Vogt, integrante de la familia controlado- 

ra del grupo Kaufmann, se desprendió 

de uno de los activos inmobiliarios más 

interesantes en términos de plusvalía que 

mantenía en su carpeta a través de su so- 

ciedad Inversiones Aninahue S.A. 

El grupo Kaufmann es importador y 

representante de la marca alemana de 

vehículos de pasajeros y de carga Mer- 

cedes-Benz en Chile y otros países de 

América. 

El terreno en venta de aproximadamen- 

te 3 mil metros cuadrados está situado 

en Avenida Las Condes 10.805, casi es- 

quina Lo Fontecilla, y hasta hace poco lo 

ocupaba un local de lavado de autos. No 

obstante, contaba con un gran atractivo 

entre las inmobiliarias por su cercanía a 

la futura estación del Metro Estoril, que 

estará ubicada a sólo dos cuadras. 

La transacción, que llevó adelante la 

consultora en bienes raíces Colliers y 

cuyo valor de cierre fue de US$10 millo- 

nes, se lo adjudicó la Inmobiliaria Bravo 

Izquierdo. 

El pasado 30 de diciembre de 2024, la 

Dirección de Obras de la Municipalidad 

de Las Condes aprobó un anteproyecto 

para levantar un conjunto de dos edifi- 

cios de nueve pisos y dos subterráneos, 

con un piso comercial, para destinarlo 

a vivienda, realizado por la oficina de 

arquitectura de Jaime y Pablo Burgos, 

conocida por diseñar varias torres de de- 

partamentos en el barrio El Golf. 

Bravo Izquierdo (BI) es una compañía 

de construcción e inmobiliaria que es 

propiedad de Luis Bravo Garretón y Ma- 

tías Izquierdo Menéndez, y su gerente ge- 

neral es Luis Bravo Herreros. 

Por el lado inmobiliario, el fuerte de Bl es 

el desarrollo de proyectos de complejos re- 

sidenciales, donde actualmente está edifi- 

cando torres en Iquique, Santiago Centro, 

Viña del Mar y en la avenida Apoquindo en 

Las Condes. Antes, ha levantado construc- 

ciones emblemáticas como el Centro Cul- 

tural La Moneda, el edificio corporativo 

de Televisión Nacional de Chile, el Museo 

Precolombino, el Colegio de Ingenieros, el 

edificio municipal de Iquique y campus de 

las Universidades Andrés Bello, de los An- 

des y del Desarrollo. 

Por su parte, el grupo Kaufmann no 

sólo es el representante exclusivo de 

Mercedes-Benz en Chile sino también 

en otros cinco países de Latinoamérica: 

Perú, Colombia, Costa Rica, Panamá y 

Nicaragua. 

La compañía es controlada a través de 

un vehículo de inversión llamado Inver- 

siones Kaufmann Limitada, que a contar 

del 2024 tiene sede tributaria en el estado 

de Delaware, Estados Unidos. La partici- 

pación mayoritaria de la sociedad Inver- 

siones Kaufmann Limitada, un 57%, la 

poseen las dos ramas de la familia Kau- 

fmann, sucesores de Miguel y Cristóbal 

Kaufmann Búnger, hijos del fundador. 

Y el resto está distribuido entre actuales 

y antiguos ejecutivos del grupo como la 

sucesión del exgerente general Helmut 

Kóhler, con un 14,3%; y la familia Gre- 

mler cuenta con un 28,35%. 

A mayo del 2024, Inversiones Kauf- 

mann Limitada contaba con un capital 

total de US$137,6 millones. Melanie Ste- 

lla Kaufmann Vogt, nieta del fundador 

del grupo Walter Kaufmann e hija de 

Cristóbal Kaufmann Búnger, posee de 

manera personal y a través de Inversiones 

Aninahue, un 3,48% de la propiedad de 

la sociedad controladora del grupo y otro 

9,7% a través de Inversiones Victory SpA, 

donde es socia de su hermano Lionel Se- 

bastian Kaufmann Vogt. 

Consultada la consultora Colliers, no 

quiso emitir comentarios. Ni la compra- 

dora ni la vendedora atendieron los lla- 

mados de Pulso.Q   
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PUNTO DE VISTA 

Arica: oportunidades 
desde el centro del 

continente 

  

—por Daniel Mas— 

n el marco de la iniciativa 

“Gremios por Chile”, la Con- 

federación de la Producción y 

del Comercio (CPC) y sus seis 

ramas realizaron un inédito 

encuentro empresarial en Inacap Ari- 

ca, con la participación de 80 líderes 

de empresas y gremios de la región de 

Arica y Parinacota. La jornada incluyó 

visitas a empresas y reuniones con au- 

toridades regionales y representantes 

de las Fuerzas Armadas, destacando el 

compromiso del sector privado con el 

desarrollo regional. 

Arica, desde la mirada de la capital, 

siempre ha parecido un rincón lejano, 

una ciudad periférica a más de 2.000 

kilómetros del centro del poder. Sin 

embargo, esa percepción pierde sentido 

cuando se observa el mapa de Sudamé- 

rica con otros ojos. Ubicada en el vértice 

donde confluyen Chile, Perú y Bolivia, 

es punto natural de acceso al Pacífico. 

Es inicio y destino de corredores bio- 

ceánicos que cruzan desde el Atlántico 

brasileño hasta los puertos chilenos. Su 

puerto, su red vial y su conexión ferro- 

viaria con Tacna la posicionan como un 

nodo logístico clave para el comercio 

regional. 

Entre 1953 y 1958, Arica vivió un auge 

económico sin precedentes gracias a su 

condición de Puerto Libre, que permitió 

la importación sin aranceles y fomentó 

el comercio regional. Con la creación de 

la “Junta de Adelanto de Arica” a fines de 

los 50, se transformó en modelo de des- 

centralización, con inversión pública efi- 

ciente, planificación territorial, impulso a 

la industria, la agricultura y la educación 

técnica. 

No obstante, esa historia de empuje ha 

sido seguida por décadas de menor auge. 

En 2007, Arica fue reconocida como ca- 

pital de región, pero el impulso esperado 

no se consolidó. En 2024, la región regis- 

tró la mayor contracción del PIB a nivel 

nacional (-0,9%), reflejo de una econo- 

mía local debilitada, con escasa diversi- 

ficación y alta dependencia del comercio 

informal. La zona franca industrial, que 

debía ser un motor de desarrollo, ha te- 

nido un impacto limitado, que da cuenta 

  

de la urgencia de replantear el modelo de 

desarrollo de Arica con una lógica propia, 

binacional y de frontera moderna. 

A lo anterior, se suman los desafíos so- 

ciales y ambientales. La inmigración ha 

crecido rápidamente, sobrepasando la ca- 

pacidad de respuesta de los servicios pú- 

blicos, generando asentamientos informa- 

les y tensiones sociales. La escasez hídrica 

se agudiza año a año, y la conectividad 

terrestre y aérea también está en crisis. 

Sin embargo, Arica guarda un potencial 

enorme, tanto a nivel económico como 

geográfico, logístico, cultural y turístico. 

Solo falta desplegarlo en toda su magni- 

tud. Iniciativas como “Arica 2029” o “Ari- 

ca 100” trazan visiones ambiciosas, pero 

requieren traducirse en políticas concre- 

tas, presupuestos adecuados y alianzas 

público-privadas efectivas. 

El mundo empresarial ya está desem- 

peñando un papel clave. Golden Omega, 

por ejemplo, se ha consolidado como 

líder mundial en la producción de ome- 

ga-3 desde el desierto ariqueño. En el 

ámbito agrícola, empresas locales han 

logrado exportar productos fuera de 

temporada a mercados internacionales, 

aprovechando el clima privilegiado de 

los valles de Azapa y Lluta. Lo mismo con 

importantes inversiones en proyectos de 

energía renovable. 

En este contexto, el dilema de Arica en 

2025 es claro: o sigue siendo una ciudad a 

la espera de soluciones desde el centro, o 

asume plenamente su condición de fron- 

tera estratégica, de nodo logístico, de capi- 

tal cultural del norte. Porque sí, Arica está 

lejos de Santiago, pero está cerca del futu- 

ro de Sudamérica. Es puerta de entrada y 

de salida, es plataforma para el comercio, 

el turismo, la energía y la innovación. Es 

un territorio cuya ocupación y desarrollo 

son clave para la soberanía nacional. Arica 

necesita mejoras en conectividad, solu- 

ciones al problema hídrico y una política 

migratoria ordenada. Pero, sobre todo, re- 

quiere confianza del país en su gente, su 

cultura y su historia, porque el desarrollo 

se construye en conjunto con las regiones. 

Vicepresidente de la Confederación de la 

Producción y del Comercio (CPC).
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