
El peso chileno no lo está pa-
sando bien. El dólar ha saltado
unos $40 en julio y amenazó
con superar los $970 este lunes.

En el alza de $8,2 de ayer, que
lo llevó a los $969,9, fue clave
“el acuerdo entre EE.UU. y Eu-
ropa (que) fortaleció el dólar a
nivel internacional”, dice Mi-
guel Medell, director para Lati-
noamérica de Omega IGF. “De-
bilita al peso chileno también la
incertidumbre frente al 1 de
agosto, cuando se conocerá la
tasa arancelaria que impondrá
Trump a Chile”, agrega.

En todo caso, habría otros de-
terminantes. “La depreciación
del peso chileno responde a la
fuerte caída del precio del cobre
en la bolsa estadounidense de
Comex, en torno al 3%”, dicen
en Ebury. Esto, luego de que el
ministro de Hacienda, Mario
Marcel, asegurara que Chile
busca obtener una exención del
arancel que EE.UU. planea im-
poner al metal, de acuerdo a lo
indicado en una entrevista con
Radio Duna.

“Sin duda que el resultado de
la reunión del Banco Central de
este martes influyó en la subida
del tipo de cambio”, dice Arturo
Curtze, analista sénior de Alfre-
do Cruz y Cía., en referencia a
un potencial recorte que, en el

papel, es depreciativo para el
peso (dado que en EE.UU. aún
no se ven rebajas inminentes).
“Si bien el mercado espera que
el Central recorte la tasa, el co-
municado será más importante
para ver si
e s t á d i s -
puesto a se-
guir recor-
tando”, se-
ñala , a lu-
diendo a presiones externas que
podrían frenar al emisor. 

El viento foráneo, con todo,
fue decisivo. Tras el acuerdo co-
mercial entre EE.UU. y la Unión
Europea, que dejó con aranceles

del 15% al bloque, el dollar index
se encaminaba a cerrar su mejor
mes del año. 

“El dólar global se está forta-
leciendo porque se está descom-
primiendo el tema de los aran-

ce les” , d ice e l
economista Juan
Ángel San Mar-
tín. Agrega que
un dólar a nivel
local en torno a

los $950 o menos se sostenía en
gran parte en una divisa débil en
el exterior. 

Más que un refugio, el dólar
global subía por el mayor flujo
“de capital hacia activos esta-

dounidenses, particularmente
en renta variable, donde los
principales índices como el S&P
500 y el Nasdaq volvieron a
operar en máximos históricos”,
dice Rodrigo Lama, Chief Busi-
ness Officer de Global66.

”La tasa del bono del Tesoro
de EE.UU. sigue bastante alta,
presionando también al tipo de
cambio”, dice Eduardo Orpis,
estratega en Gemines Consulto-
res. La de los Treasuries 10 años
subió tres puntos base a 4,416%. 

El foco monetario

Ahora, uno de los focos del
mercado estará en la reunión del
Banco Central. Mientras ya se
da por descontada una baja de
tasas de 25 puntos base, el emi-
sor se enfrentaría a la disyuntiva
de proyectar nuevos recortes o
frenarse ante una Fed que va
más lento en sus rebajas. De en-
tregar un mensaje expansivo
hacia adelante, Curtze ve riesgo
de que la divisa alcance niveles
de $980. 

Diego Barnuevo, de Ebury,
cree que la clave estará en las ne-
gociaciones entre Chile y EE.UU.
“De producirse realmente la
exención, la demanda por parte
de Estados Unidos del cobre chi-
leno no se vería tan afectada, lo
cual podría impulsar el precio
del metal rojo”, sostiene.

Divisa estadounidense anotó incremento de $8,2:

Los factores que impulsaron 
al dólar a rozar los $970

También influyeron las negociaciones por los aranceles al cobre entre EE.UU. y
Chile, mientras que las expectativas sobre el Banco Central también incidieron.
CAMILO CASTELLANOS

El dólar ha saltado unos $40 en julio y casi supera los $970 este lunes. 
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El Gobierno ha ido transpa-
rentando sus expectativas frente
a una semana clave en la nego-
ciación por mejores condiciones
arancelarias con Estados Uni-
dos, y las tratativas directas en-
tre la Subrei y su contraparte es-
tadounidense, el USTR, que se
desarrollan en Washington. En
su despliegue, Cancillería cree
que cargar con un 10% extra —la
base que ya EE.UU. aplica a todo
el mundo— puede ser un esce-
nario optimista, aunque exper-
tos y exportadores recuerdan
que entre ambos países hay un
Tratado de Libre Comercio
(TLC) que no se está respetando.

En el panorama actual, las ex-
portaciones chilenas hacia
EE.UU. están enfrentando una
tasa adicional del 10%, pero el
Presidente Donald Trump ha
deslizado la posibilidad de que
dicho gravamen sea de 15% o
20% a partir de agosto. Aunque
no hay detalles al respecto, un
acuerdo similar fue el que alcan-
zó recientemente con Japón y la
Unión Europea, con una tarifa
de 15%.

Fue el canciller Alberto van
Klaveren quien transparentó
que si bien se hará “todo lo posi-
ble” por mantener un arancel ce-
ro, la idea de un 10% no suena
tan negativa: “No digo que eso
vaya a suceder, pero si ese es el
anuncio, sería algo relativamen-
te positivo”, dijo en TVN el do-
mingo.

Esta segunda ronda de nego-
ciaciones debería concluir el jue-
ves, indicó la jefa de la Subrei,
Claudia Sanhueza. 

Trato con el cobre

Los aranceles al cobre siguen
un camino distinto. En la tarifa
de base está excluido este pro-
ducto, y si bien Trump ha recal-
cado que la tasa de importación
será del 50%, no hay desglose.
Fue el ministro de Hacienda,
Mario Marcel, quien expresó en
el curso de estas tratativas sería
bueno replicar los acuerdos de
Washington con Reino Unido o
Indonesia, que dejaron sin aran-
cel a productos clave como el
aluminio y el cobre.

“No nos serviría de mucho te-
ner un acuerdo en materia co-
mercial excluyendo a más de la
mitad de nuestras exportacio-
nes”, comentó ayer en radio Du-
na, en referencia al peso que tie-
ne el cobre en la canasta exporta-
dora chilena.

El director del Centro de Estu-

dios en Relaciones Internaciona-
les de la UDD, Yun Tso Lee, cree
que la probabilidad de éxito en
negociar esta materia es “entre
moderada y baja”, donde juega
en contra la falta de peso geopo-
lítico del país, y el momento
“discreto” que vive la relación
bilateral. Eso sí, plantea que “el
cobre chileno sigue siendo cru-
cial para varias cadenas de sumi-
nistro estadounidenses, desde la
electrónica hasta la transición
energética. Esa relevancia crea
un incentivo interno en Estados
Unidos: empresas y asociaciones
industriales podrían ejercer pre-
sión ante el Congreso y el Ejecu-
tivo para asegurar un flujo esta-
ble y competitivo del insumo”.

¿Optimismo relativo?

En el sector exportador no
comparten la mirada optimista
en torno al arancel del 10% que
podría recaer sobre los envíos
chilenos. “La aplicación de cual-
quier arancel a los envíos frutí-
colas chilenos es una mala noti-
cia, ya que afecta directamente la
competitividad de nuestras ex-
portaciones y, por tanto, su con-
sumo”, dice el presidente de
Frutas de Chile, Iván Marambio.

Uno de los sectores más ex-
puestos al mercado estadouni-
dense son los lácteos, donde este
país representa el principal des-
tino con cerca de un 23% de los
envíos totales. El presidente de

Exporlac, Guillermo Iturrieta,
afirma que “considerando que el
70% de nuestras exportaciones
de lácteos a EE.UU. son de leche
condensada, que el 62% de la le-
che condensada que exportamos
va a EE.UU. y que somos su prin-
cipal proveedor (54,2% del total
importado por ellos proviene de
Chile), es una tasa influyente”.

Un punto clave para analizar
el impacto final de los aranceles
dice relación con la posición re-
lativa frente a otros productores.
Si bien un 10% sería difícil de ab-
sorber, en el mundo agrícola y
exportador también miran de
cerca la tarifa que enfrentarán
sus principales competidores
como Perú, Australia, Nueva

Zelandia o Brasil. Por ahora, es-
tos países integran —al igual
que Chile— el grupo que debe
pagar un arancel básico del 10%
(Brasil ya va en 50%). Para el
presidente de ChileCarne, Juan
Carlos Domínguez, “si final-
mente EE.UU. acuerda además
con otros países aranceles meno-
res a los que finalmente termine
imponiendo a Chi-
le, sería muy perju-
dicial”.

Para la salmoni-
cu l tura , EE .UU.
también es el mer-
cado principal. Si
bien su mayor com-
petidor, Noruega,
no está afecto al acuerdo arance-
lario que se alcanzó con la UE, el
presidente de SalmonChile, Ar-
turo Clément, advierte que “Ca-
nadá, que también es un compe-
tidor importante, hoy día tiene
un arancel de 0%. Por lo tanto,

cualquier arancel sobre 10% si-
gue siendo algo muy negativo
para la industria”.

También hay consideraciones
de orden económico. En entre-
vista con “El Mercurio”, el pre-
mio Nobel de Economía Joseph
Stiglitz planteó que un 10% de
arancel “se puede tolerar”, con
el siguiente ejemplo: “Hay fluc-

tuaciones del 10%
en el tipo de cambio
todo el tiempo. No
te gusta, pero lo to-
leras”.

Esteban Vianí ,
economista de la U.
Autónoma, consi-
dera que si bien un

mejor arancel relativo podría
ayudar, “con este 10% las expor-
taciones chilenas a Estados Uni-
dos se encarecen; por tanto,
quienes compran en ese país pa-
gan más caro por los productos
chilenos”. 

Negociaciones en curso entre Subrei y Washington sobre nuevas tarifas: 

Exportadores rebaten al Gobierno 
y afirman que sería “mala noticia” si
EE.UU. confirma aranceles contra Chile

JOAQUÍN AGUILERA R. 

En Cancillería dicen que una tasa de 10% sería “relativamente
positiva” considerando la amenaza de un gravamen de hasta
20%. La industria nacional recuerda los costos asociados.

El Presidente Donald Trump informó a inicios de julio que aplicará al cobre un arancel de 50%, pero dicho anuncio
no se ha materializado en una orden ejecutiva. 
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B

n Gremios industriales en UE
critican acuerdo con EE.UU.
Mientras las autoridades de la Unión Europea defendieron el acuerdo

comercial alcanzado con Estados Unidos, por el que el bloque aceptará
un arancel del 15% sobre la mayoría de sus exportaciones a la nación
norteamericana, las principales industrias y gremios europeos advirtie-
ron los efectos potencialmente negativos del pacto tarifario.

Funcionarios del sector industrial en Alemania advirtieron que el
acuerdo deja a la industria automotriz en una situación vulnerable y
reducirá la competitividad de las empresas europeas.

“El acuerdo es un compromiso inadecuado y envía una señal desas-
trosa a las economías estrechamente interrelacionadas a ambos lados
del Atlántico”, afirmó Wolfgang Niedermark, miembro del consejo
ejecutivo de la federación industrial alemana BDI. “La UE está aceptan-
do aranceles dolorosos. Incluso un arancel del 15% tendrá consecuencias
negativas inmensas para la industria orientada a la exportación de
Alemania”.

La Confederación General Italiana del Trabajo, el mayor sindicato del
país, señaló que tras el acuerdo alcanzado con EE.UU., la UE ha acepta-
do una “rendición incondicional” que puede desencadenar una “tormenta
perfecta” y colapsar la economía de Europa, especialmente la italiana.

El ministro de Economía y Finanzas de Francia, Éric Lombard, asegu-
ró que el nuevo acuerdo comercial “no está finalizado” y que Francia
velará para que “sea mejorado”, pero detalló que las previsiones apuntan
a un impacto negativo “modesto”. “Este acuerdo no está completo”, dijo.

TRATATIVAS
Subrei y el USTR se
reúnen esta semana

para negociar en
materia de aranceles. 

El litio ha vuelto a brillar. Los fu-
turos del metal para entrega en
septiembre han saltado 22% desde
junio, en medio de un remezón en
la industria en China. Ante ello,
SQM saltó 17% en junio y ha subi-
do 14% en julio, saliendo de los nú-
meros rojos en el año y creciendo
3,8% en 2025.

Algunos ven un cambio estruc-
tural. “Prevemos que el precio del
litio se recuperará más rápidamen-
te hasta 2026 a medida que finalice
el importante crecimiento de la
oferta”, dice Bernstein SG.

Las autoridades ambientales del
país asiático han aumentado el es-
crutinio regulatorio de las minas de
litio, suspendiendo relevantes ope-
raciones y exigiendo la actualiza-
ción de permisos. 

“El 14 de julio se informó que
ocho minas de lepidolita de litio en
Jiangxi, con una producción total
de 140.000 toneladas (/t) de carbo-
nato de litio equivalente (CLE) pa-
ra el año 2025 (el 30% de la pro-
ducción china), recibieron una no-
tificación de la Oficina de Recursos
Naturales de Yichun indicando
que la aprobación de la licencia mi-
nera estaba incompleta”, escribió
Goldman Sachs.

En el caso más disruptivo, de que
se suspenda la producción debido a
todas las licencias mineras incom-

pletas, “estimamos que el equiva-
lente al 12% de la producción mun-
dial podría verse afectada (o el 10%
de la capacidad global)”, añadió.

Las reducciones a corto plazo,
agrega UBS, podrían revertir el ex-
ceso de oferta de litio y generar “un
aumento adicional del 37%” en el
precio, expresó. 

El peso en el IPSA

Para el experto Joe Lowry (tam-
bién conocido como “Míster Li-
tio”), “todavía hay espacio para
una mayor alza en los precios del
litio”, pero no cree que esto ocurra
rápidamente. “China también
quiere evitar el nivel de alza que
hubo entre 2022-2023”, cuando
los precios llegaron a superar los
US$ 80.000 la tonelada.

En efecto, ayer SQM lideró las
caídas del IPSA (-5,35%), luego de
que el carbonato de litio en la Bolsa
de Futuros de Cantón se desplo-
mara 7,98%, a US$ 10.220 la tone-
lada. Esto, después de que dicha
bolsa introdujera límites en las
compras. Citó “muchos factores
inciertos que afectan al mercado
de futuros y algunas variedades
han fluctuado mucho”. El precio al
contado bajó 1,4%.

China estaría impulsando cambio

Rebote del litio y de
SQM: por qué esta 
vez podría ser diferente 

Ayer la Bolsa de Futuros de Cantón frenó
el rally de los futuros del litio.
MARCOS BARRIENTOS
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