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Trump anuncia aranceles de 25% 
para la India y ratifica 50% a Brasil 

—el presidente Donald Trump las em- 

prendió contra la India, país al que 

le aplicó un arancel de 25%, 10 pun- 

tos más que el bloque europeo. 

No sólo eso. 

A través de su red Truth Social, el 

republicano comunicó que el gigante 

asiático sería penalizado por comprar 

armas y energía a Rusia, aunque sin 

entrar en demasiados detalles. 

En ese contexto la rupia india em- 

pezó a depreciarse frente al dólar. 

“Si bien India es nuestro amigo, a lo 

largo de los años hemos hecho relati- 

vamente pocos negocios con ellos por- 

que sus aranceles son demasiado altos, 

entre los más altos del mundo, y tienen 

las barreras comerciales no monetarias 

más extenuantes y odiosas de cualquier 

país”, escribió Trump en su plataforma. 

Además, el presidente de EE.UU. fir- 

mó el miércoles una orden ejecutiva 

por la que se aplica un arancel del 50 % 

la cadena de producción del cobre “el con- 

centrado, el primer producto comercial, es 

lo que se funde, luego existe un producto 

intermedio que es el ánodo, que se utiliza 

en las refinerías de cobre, y de ahí proviene 

el cátodo. Todo esto está excluido en estos 

aranceles”. 

Sin embargo, agregó que “se deja abierta 

la puerta a que los aranceles se apliquen a 

partir del 2027 también a los cátodos, y eso 

sí podría tener impacto”, aunque puntuali- 

za que “sería una medida universal, no dis- 

criminaría por país”. 

En esa línea, Mauro Mezzano, socio y 

Co-CEO de Vantaz Group, explicó que “el 

mensaje de fondo, pensando en los próxi- 

mos años, es claro: Estados Unidos busca 

promover el desarrollo de su industria mi- 

nera local. Esto podría incentivar mayores 

inversiones en proyectos de cobre e incluso 

la reactivación de iniciativas que hoy están 

en pausa. Por lo mismo, más que una ame- 

naza, lo vemos como una oportunidad. Este 

escenario abre la puerta para que los pro- 

veedores tecnológicos podamos aportar con 

conocimiento y experiencia al crecimiento 

de la industria minera estadounidense”. 

Respecto a la búsqueda de EE.UU. de re- 

tomar su industria minera por la vía de los 

aranceles, Gustavo Lagos, profesor del De- 

partamento de Ingeniería de la Minería de la 

Universidad Católica, aseguró que no es fac- 

tible que logre reconstruir la cadena de valor 

de cobre en los tres años de gobierno que le 

quedan”. Junto con ello, dijo que “es muy 

difícil que EE.UU. recupere su producción 

minera dados los inmensos plazos de apro- 

baciones ambientales y de construcción, que 

son incluso más largos que los chilenos”. 

a los productos procedentes de Brasil, 

tal como lo había anunciado hace unas 

semanas. 

Según indicaron los medios estadou- 

nidenses, la Casa Blanca afirmó que los 

aranceles responderían a las políticas 

de Brasil hacia las empresas tecnoló- 

gicas estadounidenses, incluidas “po- 

líticas y medidas inusuales y extraor- 

dinarias que perjudican a las empresas 

estadounidenses, los derechos de li- 

bertad de expresión de los ciudadanos 

estadounidenses, la política exterior de 

Estados Unidos y la economía estadou- 

nidense”, a la vez que volvió a criticar 

el proceso judicial contra el exmanda- 

tario brasileño Jair Bolsonaro. 

En términos más generales, Trump 

dijo que no extenderá el plazo del vier- 

nes para que entren en vigor aranceles 

más altos para los países que no han lo- 

grado acuerdos, un grupo que incluye a 

Canadá, México y Corea del Sur. Q 

“Por otra parte, EE.UU. podría construir 

fundiciones primarias (cobre de mina), 

pero sus dos fundiciones actuales, de alta 

tecnología, tienen costos tres veces superior 

a las fundiciones chinas más competitivas”, 

sostuvo Lagos. 

A su vez, desde AmCham Chile comen- 

taron que “vemos este anuncio como una 

señal concreta del compromiso por conti- 

nuar fortaleciendo la relación económica 

bilateral. Además, esta medida reafirma la 

posición de Chile como un socio estratégico 

para Estados Unidos”. 

PRECIOS SE DESPLOMAN EN NUEVA YORK 

Donde se sintió inmediatamente la noti- 

cia, fue en los mercados. El anuncio generó 

una reacción fulminante en el precio del 

commodity. Al cierre de esta edición, la li- 

bra sufría una contracción de 19,4%, hasta 

los US$ 4,53, en el Comex de Nueva York. 

En tanto, en la Bolsa de Metales de Lon- 

dres el cobre cerró temprano por la mañana 

en US$4,4 por libra, previo a que se cono- 

ciera la noticia. 

En la conferencia de prensa, Máximo Pa- 

checo señaló que el cobre se transa princi- 

palmente en Londres, y que “el precio del 

mercado de EE.UU. estuvo extraordinaria- 

mente distorsionado por la incertidumbre 

de nuevas tarifas, y por lo tanto esperamos 

que se recupere la situación, donde el pre- 

cio de la Bolsa de Metales de Londres con el 

precio Comex de EE.UU. se alineen”. 

La ministra de Minería, Aurora Williams, 

sostuvo que “el spread entre contratos futu- 

ros se redujo en un 3,4%, porque la espe- 

culación disminuye al tener mayores certe- 

zas”.Q 
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PUNTO DE VISTA 

Arancel al cobre: 
¿amenaza o bluff ? 

  

por Johannes Rehner— 

a suspensión de los aranceles 

al cobre refinado, luego de se- 

manas de tensión por el efecto 

que podrían haber tenido, es 

una muestra del nuevo es- 

cenario en el que Estados Unidos está 

planteando una nueva puesta en escena 

de cómo lleva sus negociaciones comer- 

ciales, basadas en la incertidumbre y en 

reglas cambiantes. 

Además, el anuncio previo de impo- 

ner un arancel del 50 % a las importa- 

ciones de cobre chileno no podía con- 

siderarse una simple medida comercial. 

Más bien, reflejó una política protec- 

cionista que desafía los principios del 

libre mercado y cuyas consecuencias 

podrían haber afectado no sólo en Chi- 

le, sino también en la propia economía 

estadounidense. 

Aunque esta medida buscaba aparen- 

tar fuerza en las negociaciones, lo cierto 

es que el contexto global ha cambiado. 

Estados Unidos ya no ostenta el dominio 

comercial absoluto de décadas pasadas. 

Hoy, menos del 15 % del cobre chileno 

se destina a ese país, mientras que entre 

el 50% y el 60 % va a China. Además, 

EE. UU. no cuenta con la capacidad 

para reemplazar rápidamente el sumi- 

nistro chileno de cobre refinado: su de- 

manda interna supera con creces lo que 

sus propias refinerías pueden producir. 

Aun cuando aumente su capacidad de 

procesamiento, seguirá dependiendo 

del concentrado de cobre, cuya fuente 

principal sigue siendo Chile. 

En este escenario, Codelco ocupa un 

lugar clave. La estatal chilena lidera 

las exportaciones de cobre refinado, el 

tipo de producto que mayoritariamente 

se envía a EE. UU., a diferencia de las 

mineras privadas, que dominan en la 

venta de mineral concentrado. Por lo 

tanto, una reducción en las compras 

estadounidenses afecta directamente a 

Codelco. Este impacto es más signifi- 

cativo si se considera la naturaleza de 

los contratos: mientras que con China 

y Europa existen acuerdos de hasta cin- 

co años, las exportaciones a EE. UU. se 

realizan, en su mayoría, a corto plazo o 

incluso en el mercado spot. Un arancel, 

por tanto, podría tener un efecto, redu- 

ciendo el volumen exportado y encare- 

ciendo el cobre para los compradores 

estadounidenses. 

Y la relevancia de Codelco para Chile 

es innegable: entre 2000 y 2024, aportó 

al fisco más recursos que las diez prin- 

cipales mineras privadas combinadas. 

Una baja en su rentabilidad repercute 

directamente en el presupuesto nacio- 

nal, afectando a todos los chilenos. 

Por ello, cualquier negociación co- 

mercial con EE. UU. debe resguardar 

los intereses de la empresa estatal. En 

este contexto, resulta contradictorio 

que, siendo tan esencial para las fi- 

nanzas públicas, se planteen propues- 

tas de privatización parcial. Aún más 

paradójico es que estas mismas voces, 

defensoras del libre mercado, no hayan 

expresado rechazo ante esta forma de 

proteccionismo comercial, que va pre- 

cisamente en la dirección contraria. 

En medio de esta incertidumbre, el 

precio del cobre había alcanzado ni- 

veles históricos —-con un alza cercana 

al 40% respecto al año anterior— y las 

exportaciones chilenas a EE. UU. se 

duplicaron en el primer semestre de 

2025. Así, en un giro inesperado, la in- 

certidumbre ha favorecido a Chile en el 

corto plazo, mientras que los costos han 

recaído sobre las industrias norteame- 

ricanas. Sin embargo, luego del anun- 

cio sobre la suspensión de los aranceles, 

el precio del cobre se derrumbó, lo que 

indica que el precio alto fue producto 

de las expectativas de altos aranceles. 

En síntesis, aunque Codelco haya re- 

sultado beneficiada durante los meses 

de negociación, hoy es importante re- 

marcar que la eliminación provisional 

del arancel evitó impactos negativos a 

mediano y largo plazo. 

En este nuevo contexto, nuestro país 

tiene la oportunidad —y la responsabi- 

lidad— de defender sus intereses con vi- 

sión estratégica y sin titubeos, ponien- 

do en primer lugar al multilateralismo. 
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