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L
a demanda por arrendar
parques empresariales ha
aumentado

considerablemente en los
últimos años. Dicha expansión,
según Juan Pablo Amenábar,
gerente del Área Industrial de
Colliers, obedece principalmente
a los servicios y la flexibilidad que
estos centros ofrecen. 

“Servicios como casino,
seguridad, control de acceso,
entre otros han tomado mucha
relevancia para los usuarios, ya
que logran enfocarse en su
negocio y destinar los recursos
de mejor manera”, explica el
ejecutivo. 

La flexibilidad, en tanto, es un
aspecto clave para los usuarios,
pues les permite crecer,
achicarse o modificar sus
instalaciones de forma simple y
sin la necesidad de un traslado
lejano ni cambiar la forma de

ubicación, sino también por la
eficiencia que ofrece un entorno
optimizado para la logística.
Otras ventajas que valora el líder
de Sistemo son vías principales
como carreteras, aeropuertos o
centros de distribución; entrega
una infraestructura robusta con
calles amplias y servicios básicos
optimizados; y seguridad
ininterrumpida con sistemas de
vigilancia y personal
especializado (24/7).

“Asimismo, este entorno
promueve la colaboración dentro
del ecosistema industrial,
potenciando el desarrollo de
sinergias empresariales, cercanía
a proveedores y clientes, y la
atracción de talento
especializado”, añade Ignacio
Orellana. 

Precisamente para impulsar
esa colaboración se conformó
este año la Comisión Nacional de

Comunidades Logísticas
Portuarias que —con una
estructura definida, objetivos
claros y el compromiso de sus
integrantes— espera mejorar la
eficiencia y la sostenibilidad de la
logística portuaria del país.

MÁS SEGURIDAD

Tanto para los inversionistas
como para los arrendatarios, los
recintos ubicados en parques
industriales ofrecen ventajas que
consideran “tremendamente
importantes”, tal como dice Pablo
Amenábar, gerente del Área
Industrial de Colliers, quien pone
énfasis en la seguridad, la sinergia
entre los distintos operadores; la
facilidad para reparar y solucionar
problemas, etc.

“Al existir una empresa
centralizada, enfocada en una
correcta administración, los

propietarios y arrendatarios en
parques industriales, encuentran
un mejor servicio y facilidad al
momento de solucionar alguna
controversia”, afirma el
especialista de Colliers.

En las últimas décadas, los
parques industriales han
evolucionado para responder a
las nuevas necesidades del
mercado. Hoy, son lugares
modernos y bien conectados;
con accesibilidad y visualización.
“Instalaciones de primer nivel
desde el punto de vista logístico;
con circulación y protección de
incendios, entre otros”,
puntualiza Pablo Amenábar. 

Ahora, la tendencia —según el
ejecutivo de Colliers— apunta a
parques sustentables y
responsables con el medio
ambiente, desde el manejo de la
basura y los materiales; hasta la
generación limpia de energía.

trabajar. “En cuanto a compra
existe un interés permanente de
parte de inversionistas por
buscar nuevos espacios para
rentabilizar”, sostiene Amenábar.

Una de las empresas que ha
comprobado los beneficios de
ubicarse en un parque de este
tipo es Sistemo. “Nuestros
sistemas robóticos operan en
centros de distribución, por lo
que la cercanía con polos
logísticos e industriales es
crítico. Así, aseguramos una
excelente conectividad,
infraestructura especializada y
acceso rápido, lo que entrega
una respuesta más ágil y
eficiente”, detalla Ignacio
Orellana, CEO de la empresa.

Para otros, estar cerca del
aeropuerto es esencial, sobre
todo si el negocio se basa en
recibir y realizar envíos todos los
días. “La ubicación de las

compañías, en cualquier
industria, está pensada bajo la
lógica de que sean lugares que
se consideren estratégicos en
base a su necesidad única y ese
se convierte en el principal
beneficio”, comenta Jaime
Dacaret, country manager de
DHL Express Chile.

Según el ejecutivo, insertarse
en un parque industrial cercano al
aeropuerto facilita un acceso
rápido y seguro para recibir o
llevar encomiendas. “Parques
industriales cerrados también
serían de gran beneficio para
nosotros, pues responden a una
necesidad común de contar con
mayor seguridad”, añade. 

EFICIENCIA Y COLABORACIÓN

Instalar la operación en un
parque industrial no sólo pasó a
ser un punto estratégico por la

SOLUCIÓN CADA VEZ MÁS VALORADA POR EMPRESAS:

La conectividad y un acceso rápido agilizan la capacidad de respuesta de quienes eligen instalarse en un lugar con
seguridad 24/7, con modernos sistemas de vigilancia y personal especializado. 

Eficiencia e infraestructura especializada
cautivan a los usuarios de parques empresariales

La tendencia apunta a parques empresariales sustentables y responsables con el medio ambiente.FR
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E
n un país con una geografía
tan extensa y desafiante
como Chile, contar con

infraestructura industrial bien
ubicada, moderna y adaptable no
es solo una ventaja competitiva:
es una necesidad estratégica. En
ese escenario, la unidad industrial
de Grupo Patio ha logrado
posicionarse como uno de los
principales actores del rubro,
ofreciendo soluciones que
responden a las nuevas
exigencias del mercado y a las
particularidades de cada
industria.

Actualmente, Patio Industrial
cuenta con una red de 19 activos
y más de 340.000 m2 bajo su
administración, distribuidos
desde las regiones de
Antofagasta, Atacama,
Metropolitana, hasta Los Lagos,
abarcando el territorio nacional
desde el norte minero hasta el
sur agroindustrial. “Nuestro foco
ha estado en construir una red
con presencia estratégica en
puntos clave del país,
permitiendo que nuestros
clientes operen con eficiencia
logística, cercanía a sus
mercados y continuidad
operacional”, explica Sebastián
Ulloa, gerente de Patio Industrial.

Entre los formatos que ofrece
la unidad se encuentran
Condominios de Bodegas,
proyectos Build to Suit (BTS),
Frigoríficos, Centros de
Distribución y la innovadora
solución de autoalmacenaje bajo
la marca “Mr. Storage”, todos
pensados para dar respuesta a
una amplia gama de
requerimientos operacionales. A
través de estos formatos, Grupo
Patio no solo arrienda
infraestructura, sino que se
convierte en un socio estratégico,
acompañando a las empresas en
sus procesos de crecimiento,

compañías provenientes de
rubros tan variados como: retail,
energía, automotriz,
farmacéutico, maquinaria
industrial, soluciones agrícolas,
banca, transportes, publicidad,
entre otros, lo que demuestra la
versatilidad de los formatos y la
capacidad de adaptación de los
proyectos.

MÁS QUE BODEGAS

Uno de los sellos del trabajo de
esta unidad ha sido
precisamente la co-creación de

espacios con sus clientes,
especialmente en proyectos
Build to Suit, donde se diseña y
construye un inmueble ajustado
a los requerimientos técnicos,
operativos y logísticos de quien
lo ocupará. Este modelo permite
a las empresas acceder a
infraestructura de alto estándar
sin necesidad de invertir
directamente en activos
inmobiliarios, lo que libera capital
para sus operaciones principales.
Incluso, para el desarrollo de esta
modalidad, Grupo Patio cuenta
con un banco de terrenos en el
sector norponiente y sur de
Santiago que suman 18
hectáreas.

La unidad también ha apostado
por la innovación y la mejora

continua. Mr. Storage, por
ejemplo, se ha consolidado como
una solución de almacenamiento
ágil y segura, ideal tanto para
empresas como para
emprendedores y personas
naturales. Además, los centros
industriales de Grupo Patio se
gestionan bajo criterios de
sustentabilidad, eficiencia
energética y seguridad,
elementos cada vez más
valorados por el mundo
empresarial.

“Hoy las empresas buscan
mucho más que bodegas:
necesitan ubicaciones
estratégicas, eficiencia en el
diseño y servicios que potencien
sus operaciones. En Patio
Industrial nos hemos preparado

para responder a esa demanda
con agilidad y compromiso”,
afirma Ulloa.

A medida que la logística y la
distribución se vuelven ejes
centrales en las estrategias de
negocio —sobre todo tras el auge
del e-commerce, los cambios en
los hábitos de consumo y la
creciente necesidad de
trazabilidad—, contar con un
socio como Grupo Patio puede
marcar la diferencia. Con
presencia nacional, experiencia
en el desarrollo de activos
industriales y una clara
orientación al cliente, la unidad
industrial de Grupo Patio se
proyecta como un actor clave en
los diferentes círculos
económicos regionales.

expansión o relocalización.
“Nuestra propuesta se basa en

entregar soluciones flexibles y
personalizadas, con estándares
de primer nivel y una mirada de
largo plazo. En lugar de ofrecer
espacios genéricos, diseñamos y
adaptamos los proyectos de
acuerdo con los desafíos
específicos de cada cliente”,
detalla Ulloa.

Ese enfoque ha sido clave para
atraer y fidelizar a una cartera de
clientes diversa y exigente. Hoy,
la unidad industrial de Grupo
Patio se desempeña con

FLEXIBILIDAD, INNOVACIÓN Y VISIÓN DE LARGO PLAZO:

La unidad industrial de la compañía ha desarrollado una propuesta de valor flexible y eficiente con más de 19 activos en
operación desde Antofagasta hasta Puerto Montt, los que se adaptan a las diferentes necesidades de los clientes. 

Grupo Patio consolida su presencia en el mercado
industrial con una red de activos en cinco regiones del país

Entregar soluciones flexibles y personalizadas, con estándares de primer nivel y una mirada de largo
plazo es la propuesta de Patio Industrial.
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Patio Industrial cuenta con
una red de 19 activos y más
de 340.000 m2 bajo su
administración.
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