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El chileno |
que planteo

la formula a
EEUU para

el cobre:

DIMOS una
respuesta
ecnica, no

M El presidente de la ICA -primera vez un connacional- fue invitado en abril a la Casa
Blanca, donde hablé en nombre de los mayores productores del metal.

POR PATRICIA MARCHETTI

Mientras Chile desplegaba su di-
plomacia al maximo nivel para tratar
de evitar que EEUU impusiera un
arancel del 50% a las importaciones
de cobre refinado, un connacional
entraba a la Casa Blanca a reunirse
con la mayor autoridad minera del
pais del norte, David Copley, para
explicarle por qué la medida téc-
nicamente no era recomendable.

Radicado en Atlanta, Juan Ignacio
Diaz viajé a Washington en abril
en su calidad de presidente de la
International Copper Association
(ICA), cargo que ocupa desde ini-
cios de 2024, cuando se convirtid
en el primer latinoamericano en
dirigir la histérica agrupacién de
los mayores productores del metal
rojo del mundo.

En esta conversacion a larga dis—
tancia con DF, a horas de conocerse
que el Presidente Trump excluy6 de
sus medidas proteccionistas a los
catodos -los que recibe principal-
mente desde Chile-, el exgerente
general de Siemens (uno de los
mayores usuarios finales de cobre)
revela los argumentos que expuso
ante los norteamericanos y que,
seglin agradece él mismo: “fueron
escuchados”.

“Primero, nos opusimos a los
aranceles al cobre refinado, advir-
tiendo que esto danaria principal-
mente a la industria consumidora,
a la cadena de suministro y a los

fabricantes de EEUU; segundo,
defendimos las importaciones de
cobre de paises aliados como Chile,
Pertiy México; y tercero, propusimos
medidas no arancelarias”.

- $Cudles y por qué?

- EEUU, que necesita cobre, expor—
tamas de la mitad de su chatarra de
cobre, entonces dijimos: ‘Pongan un
control de exportacién aesachatarra,
y sies que hay que poner aranceles,
entonces apliquenlo solo a productos
semielaborados importados, que son
los que compiten directamente con
los fabricantes estadounidenses’.
Nuestra postura no fue solo una
negativa, sino que también fue una
propuesta de que si quieren hacer
de la manufactura la industria del
futuro de EEUU, entonces tienen
que proteger a sus fabricantes. De
hecho, dijimos ‘olvidense de nosotros
los productores, que podemos salir
adelante incluso con tarifas, pero los
que nos compran acd, los fabricantes
que el Presidente quiere proteger,
son los que se veran mas afectados’.
Creo que fue el foco correcto.

- Lo escucharon parece, porque
todolo que dice es pricticamente
lo mismo que se anuncio...

- Si, todolo que digo eslo que ellos
recogieron en su anuncio, por eso
estoy stper contento de que haya
sido asi y cuando me preguntas si
nos oyeron, cuando leo el detalle,
te digo que si con total seguridad.

- Ain asi, ¢le sorprendié la
exclusion al cobre refinado?

“Hay que ser super
claros en que esto
no termino agui, no
abriria una hotella
de champaia, por el
contrario, reforzaria
mas que nunca el
que sentarse en las
mesas tecnicas es
o que resulta. Hay
que mantener un
dialogo constante
con EEUU para las
conversaciones de
2027 y 2028

- Fue inesperado. Creo que todos
estdbamos esperando tarifas, tal vez
no del 50%, pero ;cero? Esto es muy,
muy relevante, porque quiere decir
que entendieron técnicamente lo
que significaba imponerlas.

- ¢Primé la cordura?

- El arancel no hacia ningin
sentido en un pais que utiliza 1,8
millones de toneladas de cobre,
pero produce solamente 1 millén.

- :Diria que los negociadores
se fueron dando cuenta de que el
arancel no tenia sentido?

- Si, pero creo que no hubo mucha
negociaciényeso esloque me alegra.
Hubo mucho mas de oirlos argumen-
tos técnicos de la industria del cobre
y los datos que les presentamos.
También se desplegé la diploma-
cia, el embajador Valdés y todo el
equipo de Cancilleria, el Ministerio
de Mineria, no desconozco que haya
un trabajo muy bueno de parte de
ellos, pero por parte nuestra, junto
con Codelco, con Antofagasta plc,
junto con las grandes mineras del
cobre, decidimos dar una respuesta
técnica a esto, no politica. Creo que
fue una decisién muy técnica, mas
que politica.

Revision arancel en 2027
Ellider de laICA -que representa
mas del 50% del cobre mundial
y cuenta entre sus 35 socios con
Codelco, BHP, Anglo American,
Antofagasta plc, Teck, Freeport y
Glencore- comparte el diagndstico

de que EEUU tiene una “dependencia
insostenible” de las importaciones
de cobre. Y suma: “Al 2035, van a
necesitar un 50% mas que hoy, lle-
gando a 2,5 millones de toneladas
de consumo”.

- En ese escenario, i cree que se
revise el arancel al refinado para
2027 como se anuncio?

- Con total seguridad se va a
revisar, pero no sé sivan a decidir
imponer aranceles. No creo que
esto se resuelva en dos aflos ni
en seis, y eso es beneficioso para
los productores de cobre, porque
nos van a seguir necesitando, pero
también hay que ser super claros
en que esto no termind aqui. Yo no
abriria una botella de champana,
por el contrario, reforzaria mas que
nunca el que sentarse en las mesas
técnicas es lo que resulta. Hay que
estar muy atentos y mantener un
dialogo constante con el gobierno
del presidente Trump, justamente
para enfrentar las conversaciones
de 2027y 2028.

- 3Como afectaran los anuncios
al precio del cobre?

- En Comex esta sucediendo una
correccién y deberian converger los
precios entre esabolsaylade Metales
de Londres en el corto o mediano
plazo. Sobre precios futuros, por
la naturaleza de la asociacién, no
puedo referirme a ellos.

- ¢El cobre es el mineral del
momento?

- Total y absolutamente. Por eso
en Chile estamos en un muy buen
momentoyes necesario que sigamos
aumentando la capacidad minera.



