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EL CASO DE “LA PAVA" REFLEJA EL IMPACTO DE LA ASESORIA, APOYO Y ACOMPANAMIENTO A EMPRENDIMIENTCS EN LA REGION, UNA EXPERIENCIA QUE SERCOTEC BUSCA SEGUIR REPLICANDO EN

LA ARALICANIA,

“LaPava™la picada que se consolida gracias a
los sabores caseros en la entrada sur de Temuco

INNOVACION. Con un menti que ofrece conocer y probar
platos tipicos chilenos, “La Pava” se ha posicionado como
una de las picadas favoritas para quienes buscan una
experiencia culinaria tinica en Temuco a través del

apoyo de Sercotec.

El Austral
cronica@australtemuco.cl

otivados por el sue-
M no de emprender y
entregar una expe-

riencia culinaria auténtica,
una pareja logro construir
“La Pava”, una picada ubi-
cada en la entrada sur de Te-
muco, la cual se ha converti-
do en una de las picadas fa-
voritas para quienes buscan
sabores caseros y calidad en
la Region.

Fue en 2022 cuando Va-
leska Garrido y Luis Bascu-
fian dieron vida al proyecto
que pronto se consolidaria
como “La Pava. Cocineria
Imperial”. Desde entonces,
poco a poco han logrado
posicionar una propuesta
quebusca rescatar los sabo-
res del sur mediante un me-
ni que incluye merluza, al-
bondigas caseras y hasta pa-
nita.

“Al principio salimos a
ofrecer almuerzos y nos di-
mos cuenta que eran puras
empresas alrededor. Es muy

“Al principio sali-
mos a ofrecer al-
muerzos y nos di-
mos cuenta de que
eran puras empre-
sas alrededor. Es
muy poca la gente
que es del sector
que viene a comer
como restaurante.
La mayoria son tra-
bajadores, por lo
que sus tiempos
son muy cortos”.
Valeska Garrido y
Luis Bascufidn,
de La Pava

poca la gente que es del sec-
tor que viene a comer como
restaurante. Vienen mas
empresas, la mayoria son
trabajadores, porlo que sus
tiempos son muy cortos. En-
tonces, aqui tienes que volar
para atender”, sefiala la pa-
reja de emprendedores,
quienes han ido ajustindose
al ritmo de sus clientes.

ACOMPANAMIENTO
Debido al aumento de de-
manda, Valeska y Luis bus-
caron ayuda para fortalecer
su infraestructura. Fue asi
como accedieron al fondo
Crece de Sercotec, una he-
rramienta que, segtn rela-
tan, fue clave para consoli-
dar el crecimiento del nego-
cio.

“Sercotec nos ayudo el
ano pasado y logramos ga-
nar el fondo Crece. Con ese
capital hicimos una inver-
sion atn mayor en la cocina,
logrando cambiar la maqui-
naria. Haciendo esta inver-
sion con el apoyo de Serco-
tec logramos crecer un 25%
de PIB”, comentan.

Asimismo, el programa
orientado a fortalecer la ges-
tion de pequenas empresas
y cooperativas, les permitio
adquirir equipamiento y es-
tablecer convenios con em-
presas, logrando asegurar el
posicionamiento de la pica-
da.

Al respecto, el director re-
gional de Sercotec, Cristian

DEBIDO AL AUMENTO DE DEMANDA, VALESKA CUENTA QUE BUSCARON
AYUDA PARA FORTALECER SU INFRAESTRUCTURA.

Epuin, destaco el potencial
delainiciativa. “Lo que han
logrado Valeska y Luis es un
ejemplo del impacto que
puede tener el apoyo de Ser-
cotec cuando se combina
con esfuerzo y capacidad de
adaptacion. Este negocio no
solo ha crecido econdmica-
mente, también ha sabido
comprender su entorno pa-
ra consolidarse y posicio-
narse dentro del rubro gas-
trondémico local”.

Elcasode la “La Pava” re-
fleja el impacto de la aseso-
ria, apoyo y acompainamien-
to a emprendimientos en la
Region, una experiencia que
Sercotec busca seguir repli-
cando en otras zonas de La
Araucania.

La Pava se encuentra ubi-
cada en Los Claveles 1415,
Temuco y se puede visitar
de lunes a viernes de 12 a
17:30 horas y los sabados de
13 a 16 horas. 3




