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Financiamiento es crucial para el crecimiento

vy la supervivencia de las Pymes

n el ecosistema
emprendedor chi-
leno, la capacidad
deuna Pymepara
acceder a diver-
sas fuentes de fi-
nanciamiento es crucial para
susupervivenciay crecimien-
to. Noes soloconseguir dinero,
sinodominar la“brijulafinan-
ciera” que guia las decisiones
estratégicas.
Para las Pymes que recién co-
mienzan, el capital inicial es
tal. Permite lavalidaciony pro-
totipado de la idea de negocio,
Iacontratacion de talento clave
y el desarrollo del producto o

Pymes pueden detectar y gestionar estratégicamente

las fuentes de financiamien

permit|

, 5era la llave que les

A navegar con éxito los desafios y

oportunidades del mercado, asegurando su
sostenibilidad y crecimiento.

servicio. El financiamiento tam-
hiénesesencial para lasupervi-
vencia en etapas criticas.

Las Pymes que ya estdn esta-
blecidas necesitan financia-
miento constante paracrecer
y expandirse.

Fuentes
Es imperativo que las Pymes
chilenasentiendan las opciones

tificar un pro-

blema recurrenteen |
humanos: empresas gue

S de recursos

-Como pag|

bles- y gestionan todo el proceso hasta que

disponibles, Las fuentes Piibli-
cas incluyen programas de fo-
mento de Corfo, Sercotec, Ban-
coEstado, fondos concursables,
subsidios ygarantiasestatales.
Ofrecencondiciones favorables,
pero pueden ser mas exigentes
enrequisitos.

Las fuentes privadas abarcan
capital propio, préstamos ban-
carios, lineas de crédito, inver-

ios disponi-

. Su mode

sionistas angeles, capital de
riesgo, crowdfunding, factoring
y leasing. Son mas flexibles, pe-
ro pueden implicar mayores
costos o dilucion delaparticipa-
cibn acdonaria.

PabloMorales, director delaCa-
rrera de Contador Auditory li-
der del Centro de Apoyo al Em-
prendimientodelaUniversidad
delLas Américas (UDLA), plan-
tea que “el crecimiento de un
negocio esuno de los momentos
mas estimulantes para cual-
quier emprendedor. Sin embar-
g0, escalar de manerasostenida
ysaludable, es un proceso lieno
de desafios. Muchas empresas

dos paraempleadores al dia.
También entregan capacitacio
tiva

que logran consolidarse en su
fase inicial encuentrandificul-
tades al intentar expandirse,
Identificar los errores mas co-
munes puede marcar la diferen-
ciaentre un crecimiento exitoso
y una crisis organizadional”.

En ese contexto, seiala Morales
que “uno de los errores mas fre-
cuenteses intentar escalarsin
un modelo denegociova-
lidado. El financiamiento ‘
esotro factor quesuele
subestimarse. Escalar
implica invertir: en tec-
nologia, talento, infraes-
tructuray marketing. No
contar con una planifica-

ddnfinancieraadecuada puede
llevar a problemas de flujo de
aija, endeudamientoexcesivo o
falta de capital paraaprovechar
oportunidades estratégicas”.




