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Conceptos 
Coloquialmente: Un Término que 
se Refiere al Lenguaje Informal 

oloquialmente se 
refiere al lenguaje o 
forma de hablar que 

se utiliza en situaciones 
informales, como en con- 
versaciones con amigos, 
familiares o en contextos 
cotidianos. El lenguaje co- 
loquial es más relajado y 
espontáneo que el lengua- 
je formal, y puede incluir 
expresiones, jergas y vo- 
cabulario que no se utilizan 

en contextos más formales. 

Características del 
Lenguaje Coloquial 
Informal: El lenguaje co- 
loquial se utiliza en situa- 

ciones informales y no se 
ajusta a las normas estric- 
tas del lenguaje formal. 
- Relajado: El lenguaje co- 
loquial es más relajado y 
espontáneo que el lengua- 
je formal. 
- Expresiones y jergas: El 
lenguaje coloquial puede 
incluir expresiones y jergas 
que no se utilizan en con- 
textos más formales. 
- Vocabulario: El lenguaje 
coloquial puede incluir vo- 
cabulario que no se utiliza 
en contextos más formales. 

Ejemplos de Lenguaje 
Coloquial 
Expresiones: 
"¿Qué onda?" 
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Por Manuel R. Pacheco 
Vargas 

pasa?), "¿Cómo estás?" 
(¿Cómo te va?). 
- Jergas: "Impeque" (bue- 

no, excelente). 

Guagua: bebé 

Importancia del Lenguaje 
Coloquial 
- Comunicación efectiva: El 
lenguaje coloquial puede 
ser más efectivo para co- 
municarse en situaciones 
informales. 
- Conexión con los demás: 
El lenguaje coloquial pue- 
de ayudar a establecer una 
conexión más fuerte con 
los demás. 
- Identidad cultural: El len- 

guaje coloquial puede re- 
flejar la identidad cultural y 
regional de una persona. 
La palabra "coloquial" se 
refiere a un lenguaje o ex- 
presión que se utiliza en la 

conversación cotidiana y 
familiar, a menudo de ma- 

nera informal o regional. 

Significado 
La palabra "coloquial" se 
utiliza para describir un len- 

guaje o expresión que es: 
Informal: No formal u oficial. 
- Familiar: Utilizado en la 

conversación cotidiana y 
familiar. 
- Regional: Puede variar 
según la región o cultura. 

Ejemplos de Uso 
"El lenguaje coloquial pue- 
de variar mucho de una re- 
gión a otra." 
- "Los términos coloquiales 
pueden ser difíciles de en- 
tender para personas que 
no están familiarizadas con 
ellos. 
El lenguaje coloquial es im- 
portante porque: 

Refleja la cultura y la 
identidad: El lenguaje 

coloquial puede reflejar la 
cultura y la identidad de 
una región o comunidad.   

OPINIÓN 
  

La duda razonable: el límite invisible 

entre la absolución y la condena 
Por Carlos Patricio 
Suárez Gaete 
Abogado 

n el juicio oral penal, 
E la duda razonable no 

es un capricho del 
juez ni una concesión hacia 
el acusado: es una garantía 
esencial del debido proce- 
so. En Chile, este principio 

está recogido en el artículo 
340 del Código Procesal 
Penal, que establece que 
“nadie podrá ser condena- 
do por el solo mérito de su 

propia declaración” y que 
para dictar sentencia con- 
denatoria el tribunal debe 
alcanzar el convencimiento 
más allá de toda duda ra- 
zonable sobre la existencia 
del delito y la participación 
culpable del acusado. 

No cualquier duda es 
“razonable” 

Una confusión frecuen- 
te es creer que toda duda 
justifica la absolución. No 
es así. La duda razonable 
es aquella que se funda en 
antecedentes objetivos del 
juicio, no en meras especu- 
laciones. No basta la sos- 
pecha ni el presentimiento; 

la incertidumbre debe ser 
coherente con la evidencia 
rendida y capaz de impedir 
un convencimiento firme. 

La carga de la prueba 
y el estándar de 
convicción 

En nuestro sistema 
acusatorio, es la Fiscalía 
la que debe presentar una 
prueba suficiente para su- 

perar ese umbral. Si al con- 
cluir el debate persiste una 
vacilación fundada —por 
ejemplo, por testimonios 
contradictorios, — peritajes 
inconcluyentes o fisuras 

en la cadena de custodia— 
el tribunal debe inclinarse 
por la absolución. Esto se 
conoce como in dubio pro 

reo, un principio de raigam- 
bre universal que protege 
al ciudadano frente al error 
judicial. 

Un escudo frente al 
poder punitivo 

La duda razonable fun- 
ciona como un escudo 

contra condenas injustas. 
Prefiere, como lo resumió 

el jurista inglés William 
Blackstone, que “diez cul- 

pables escapen antes que 

un inocente sufra”. Este es- 
tándar obliga a los jueces 
a fundamentar por qué la 
prueba presentada disipa 
cualquier vacilación rele- 
vante, evitando condenas 
basadas en presunciones 
débiles o indicios aislados. 

Desafíos y críticas 
En la práctica, aplicar la 

duda razonable exige un 

ejercicio de ponderación 
complejo. Hay quienes sos- 
tienen que algunos tribuna- 
les la utilizan con excesivo 

rigor, generando absolucio- 
nes que parecen contrade- 
cir el sentido común. Otros 
advierten el riesgo inverso: 
rebajar el estándar, lo que 
debilitaría la presunción 

de inocencia. El equilibrio 
se encuentra en valorar la 
prueba con método, cohe- 

rencia y plena motivación 
de la sentencia. 

En un sistema democrá- 
tico, la duda razonable no 
es indulgencia; es un pilar 
del derecho penal garantis- 
ta. Mantenerla viva y bien 
entendida es proteger la 
justicia misma: esa línea 
invisible que separa la cer- 
teza de la injusticia. 

Eliminar la UF: ¿Solución simbólica 
o nuevo dolor de cabeza para los 

consumidores? 
Por Nicole Revillot 
Country Manager de TUU 
by Haulmer 

n los últimos días, la 

E discusión en torno a 
la eliminación de la 

UF ha ganado tracción. 
Pero, como suele ocurrir 
en temas complejos, las 
soluciones simples pue- 
den generar consecuen- 
cias no deseadas, espe- 
cialmente para quienes 
más necesitan estabilidad 
económica. 

Desde 1967, su 

principal función es 
precisamente ofrecer un 
mecanismo de ajuste frente 
a la inflación, usando como 

referencia su variación 
pasada. Este sistema ha 
facilitado el desarrollo de 
un mercado de crédito a 
largo plazo, permitiendo a 
los inversionistas proteger 
el valor de sus fondos 
y a los consumidores 

acceder a condiciones más 

accesibles. 

Eliminar este mecanis- 
mo no eliminaría la infla- 
ción. Lo que sí haría es 

trasladar esa inestabilidad 
directamente al consumi- 
dor, obligando a provee- 
dores financieros, inmo- 

biliarios o de servicios a 
incorporar mayores már- 
genes de riesgo en sus 
precios. Sin un sistema 
automático de ajuste, los 

prestamistas e inversionis- 
tas tendrían que anticipar 
la inflación futura, lo que 

probablemente — derivaría 
en tasas nominales más 
altas para cubrir la incerti- 
dumbre. 

Uno de los factores que 
ha alimentado este debate 
es el uso extendido de la 
UF en cobros de corto pla- 
zo, como mensualidades 
escolares o planes de sa- 
lud. En este sentido, más 

que eliminarla, lo primero 
debería ser regular y acor- 
tar adecuadamente su uso, 
para que recupere su pro- 
pósito original. 

En lugar de eliminar la 
UF, el verdadero desafío 

está en mejorar la educa- 
ción financiera, aumentar 

la transparencia en su uso 
y facilitar herramientas que 
permitan a las personas 
visualizar de forma clara 
cómo evoluciona su dinero 
en el tiempo. La tecnología 
puede jugar un rol clave en 
eso. 

Eliminar la UF sería 
como sacar los cinturones 
de seguridad porque inco- 
modan: puede parecer libe- 
rador al principio, pero deja 
a todos más expuestos. Si 
realmente queremos pro- 
teger a los consumidores, 
el camino es fortalecer los 
instrumentos que brindan 
estabilidad, no desmante- 
larlos.
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