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INNOVACIÓN, 
STARTUPS 6 TECH 

Comunidad Feliz se 
expande a Colombia 
con su plataforma 
para administrar 
condominios 

POR RENATO OLMOS 

Abrir nuevos mercados y 

continuar su expansión por 

la región. Ese es el plan que 

definió Comunidad Feliz, 

startup que desarrolló un 

software para la adminis- 

tración de condominios, que 

acaba de llegar a Colombia. 

Fundada en 2016 por los 

ingenieros civiles indus- 

triales, Antti Kulppi y David 

Peña, partió desarrollando 

su solución de gestión de 

condominios, la que incluye 

el pago de gastos comu- 

nes, revisión de finanzas 

de la comunidad, reporte 

de problemas y control de 

acceso, entre otros. Luego, 

fueron integrando otros 

servicios, como la venta de 

seguros e incluso créditos 

para financiar proyectos de 

los condominios. 

Este año ha tenido otros 

hitos, como superar los 

USS 11 millones de ingresos 

recurrentes anuales, tener 

Ebitda positivo (15%), su- 

perar los 250 trabajadores y 

ser acelerados por la Latino 

La proptech ya inició operaciones en 
Bogotá y Medellín y para crecer en 
ese país evalúa adquirir una empresa 
emergente local. 

Business Action Network, de 

la Universidad de Stanford, 

en Silicon Valley. 

“En Chile ya tenemos más 

de 6.500 comunidades, en 

México superamos las 1.000 

yen Estados Unidos llevamos 

15 condominios en diferentes 

estados”, resumió Peña. 

Nuevo mercado 
e inversión 

Para hacerse cargo de 

la operación en Colombia 

nombraron como gerente 

general a Amable Rivas. El 

ingeniero electrónico, quien 

ya trabajaba en Comunidad 

Feliz, lleva casi dos meses 

radicado en Bogotá conec- 

tando a potenciales clientes 

y personas relacionadas con 

el sector inmobiliario. 

“Parte de nuestra estra- 

tegia es consolidar todo el 

mercado de Latinoamérica 

y para eso tenemos que 

ir ganando presencia en 

distintos países. Vemos 

que Colombia tiene mucho 

potencial, sobre todo porque 

no hay un competidor líder 

tan marcado o que tenga 

una solución tan completa”, 

dijo Rivas. 

Agregó que han observado 

que en Colombia hay solu- 

ciones contables dedicadas a 

condominios y comunidades 

que están “bien pensadas 

us3 
MILLONES 

INVERTIRÁ EN LA 

EXPANSIÓN. 

El cofundador de 
Comunidad Feliz, David 

Peña (segundo de izq. a 
der.), junto a parte del 
equipo de la startup. 

y armadas”, pero no inte- 

gradas. “He hablado con 

gente y tienen tres software 

distintos y aplicaciones para 

gestionar”, comentó. 

En tanto, Peña dijo que 

Colombia destaca por su 

estricta legislación en pro- 

piedad horizontal (edificios 

o condominios), la que es- 

tablece altos estándares 

contables y de gestión para 

los administradores. 

“La formalidad y la regula- 

ción hacen que este mercado 

sea muy prometedor para 

nOSotros, ya que ofrecemos 

una plataforma que integra 

funcionalidades contables 

avanzadas con herramientas 

de gestión comunitaria, algo 

que todavía no está com- 

pletamente cubierto en la 

región”, explicó. 

También comentó que el 

plan considera invertir al 

menos USS 3 millones en 

el mercado colombiano y 

adelantó que evalúan ad- 

quirir una startup del sector, 

replicando lo que hicieron 

con la compra de Swappien 

marzo de este año en Chile. 

“Creemos mucho en la 

estrategia de MRA o de in- 

tegración. Estamos explo- 

rando hacer ese crecimiento 

inorgánico, con algunas 

conversaciones en curso”, 

afirmó Peña. 

Si bien no entregó detalles, 

adelantó que esta inversión 

debería materializarse -tanto 

en la operación como en la 

eventual compra de una 

startup- durante los próxi- 

mos 12 meses. 

Por otro lado, Rivas dijo 

que su meta es llegar a los 

US$ 500 mil de ingresos 
recurrentes anuales en Co- 

lombia y sumar unos 100 

condominios de este mer- 

cado este año. 
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Cardda, la startup 
chilena acelerada 
por Y Combinator, 
alista llegada a Perú 

Hl La fintech, que creó una solución 
para gestionar cuentas por pagar de 
empresas, proyecta tener 50 clientes 
el primer año en este país. 

La startup chilena Cardda, 

que permite a empresas llevar 

el control de sus pagos, está ad 

portas de iniciar operaciones 

en Perú en septiembre apa- 

lancada con una aerolínea. 

La fintech fue fundada por 

losingenieros civiles Cristóbal 

Grinbergs (CEO) y Sebastián 

Hernández (CTO), tras reen- 

focar Rentz, un marketplace 

para el arriendo de maquinaria 

Pesada. Y aunque fueron ace- 

lerados por Platanus Ventures, 

la pandemia los afectó. 

Con la mentoría del cofun- 

dador de Fintual y Platanus 

Ventures, Agustín Feuerhake, 

dieron un giro al negocio. 

ba     
Este les comentó que muchas 

empresas tenían problemas 

para pagar servicios inter- 

nacionales y de facturación, 

porquelos bancos noles daban 

tarjetas de crédito y si les 

daban, estas se bloqueaban 

con frecuencia. 

En 2020, lanzaron su pla- 

taforma para que cualquier 

empresa pudiera contratar 

servicios como Google Ads 

y ellos emitían la factura. 

Luego, por algunos cambios 

tributarios, solo se enfocaron 

en tarjetas de prepago. 

“Empezamos a ofrecer 

medios de pago como una 

tarjeta virtual y física, en la 

que las empresas definen el 

presupuesto para el control 

de los pagos”, explicó. 

En 2021 fueron aceptados 

por la aceleradora de Silicon 

Valley, Y Combinator. 

Llegada a Perú 
A su regreso de Estados 

Unidos, lanzaron una fun- 

cionalidad para empresas en 

su plataforma, enfocada en la 

gestión de cuentas por pagar. 

Grinbergs explicó que Car 

dda se integra con el Servicio 

de Impuestos Internos y suben 

todas las boletas, facturas 

y documentos emitidos a la 

empresa en su plataforma. 

“Tenemos disponibles 

herramientas para que los 

clientes puedan revisar esos 

documentos y permitimos 

pagarlos directamente desde 

el banco”, dijo. 

Con esta solución selló su 

arribo a Perú. Grinbergs dijo 

que un cliente (aerolínea) 

les pidió poner a disposición 

este producto para operar en 

ese país. 

“Vimos que el mercado 

peruano es muy similar al 

chileno. También tienen un 

organismo donde se centrali- 

zan las facturas y los clientes 

son similares”, comentó. 

Parten oficialmente en sep- 

tiembre y durante su primer 

año buscan cerrar acuerdos 

con 50 empresas, con foco en 

la industria financiera.
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