
Firma danesa presenta 
millonario proyecto de 
energía renovable para la 
Región de Antofagasta 
Copenhagen Infrastructure Partners (CIP) ingresó 
al SEIA un proyecto por US$ 1.300 millones en la 
comuna de Taltal, para “generar energía eléctrica a 
través de un sistema híbrido con tecnología solar, 
fotovoltaica y eólica”. 

EMILIANO CARRIZO 

Copenhagen Infrastructure Partners (CIP) 

presentó un proyecto de energía renovable 

por US$1.300 millones que se ubicará en la 

comuna de Taltal, Región de Antofagasta. 

En concreto, la firma danesa ingresó este 

lunes la iniciativa “Proyecto Híbrido Solar, 

Eólico y de Almacenamiento de Energía 

Llanura Solar” al Sistema de Evaluación de 

Impacto Ambiental (SEIA). 

Según detalla el Estudio de Impacto Am- 

biental (EIA), el proyecto va a “generar 

energía eléctrica a través de un sistema 

híbrido con tecnología solar, fotovoltaica y 

eólica, cuya potencia corresponde a 1,156 

GW (1.156 MW)”. 
Además, la iniciativa contempla un sis- 

tema de almacenamiento de energía eléc- 

trica con el uso de baterías BEES (Battery 

Energy Storage System), con una capacidad 

de 3.831,4 MWh por un periodo de hasta 

cinco horas. 

Otra característica es que considera una 

subestación elevadora, denominada “S/E 

Llanura Solar”, cuya conexión al sistema 

se hará por medio de una nueva Línea de 

Alta Tensión denominada “Línea 1x500 

Llanura Solar- Seccionadora Llullaillaco”, 

de aproximadamente 14,79 km, que se co- 

nectará a la futura Nueva S/E Seccionadora 

Llullaillaco 500 kV. 

“Gracias a su modelo híbrido, permitirá 

generar e inyectar energía al Sistema Eléc- 

trico Nacional tanto de día como de noche. 

Esta capacidad de gestión responde a la 

creciente demanda energética del norte del 

país, impulsada por sectores estratégicos 

como la minería, las plantas desaladoras y 

el retiro progresivo de las centrales a car- 

bón”, explicó la empresa en un comunica- 

do. 

En su presentación al SEIA, la compañía 

también detalló que el objetivo es “acumu- 

lar la energía no demandada por el Siste- 

ma Eléctrico Nacional mediante el uso de 

baterías, para ser inyectada posteriormente 

según se requiera, en los horarios de baja 

radiación solar (horas valle)”. Esto, vía su 

infraestructura de almacenamiento. 

“Permitirá capturar energía solar duran- 

te las horas de mayor radiación y liberarla 

en la noche o durante momentos de alta 

demanda. Esto aporta estabilidad al siste- 

ma eléctrico nacional y mayor valor para 

industrias que requieren suministro conti- 

nuo”, añadió. 

Otro de los temas que resaltó fue el aporte 

para el plan de descarbonización en Chile. 

Respecto a la mano de obra esperada en 

la construcción, se estiman 628 puestos de 

trabajo en promedio y 1.200 en su momen- 

to máximo. 

“El peak de trabajadores se prolonga- 

rá durante seis meses aproximadamente, 

específicamente entre el 10” al 15* mes del 

cronograma“, dijo la firma. 

Sobre el calendario de la obra, la proyec- 

ción de la empresa es partir a inicios de 

junio de 2028 y terminar en 24 meses, es 

decir, hacia junio de 2030. 

LA EMPRESA DETRÁS DE LA INICIATIVA 

Copenhagen Infrastructure Partners 

(CIP) es una gestora global de fondos de 

inversión en proyectos greenfield (que se 

comienza desde cero) de energías renova- 

bles, y enfocados también en la generación 

eólica offshore (proyectos en alta mar). 

“Los fondos gestionados por CIP se en- 

focan en inversiones en generación eólica 

offshore y onshore, proyectos fotovoltaicos, 

almacenamiento, biomasa, energía a partir 

de residuos, bioenergía avanzada y power- 

to-x”, cuenta la firma con sede central en 

Copenhague (capital de Dinamarca). 

CIP gestiona 12 fondos y ha levantado has- 

ta la fecha aproximadamente 35 mil millo- 

nes de euros para inversiones en energía 

y su infraestructura asociada, a partir de 

aportes de más de 180 inversionistas insti- 

tucionales internacionales, resalta. 

De acuerdo con sus datos, CIP cuenta con 

unos 600 empleados en doce oficinas alre- 

dedor del mundo, entre ellas Chile.Q   
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SMU mejora Ebitda y 
venta de locales impulsa 
ganancias en el segundo 
trimestre 
La cadena de supermercados aumentó en 8% su 
Ebitda, alza que atribuyó a su foco en rentabilidad y 
disciplina en gastos, pese a las menores ventas. Entre 
abril y junio, la empresa elevó sus ganancias en 126%, 
a $ 14.952 millones, en parte explicado por la venta de 
opciones de compra de siete tiendas. 

PAULINA ORTEGA 

SMU reportó sus resultados financie- 

ros correspondientes al segundo trimes- 

tre del 2025. La firma supermercadista 

reportó utilidades de $14.952 millones 

entre abril y junio de este año, lo que 

significó más que duplicar las ganancias 

del mismo periodo del 2024. Así, subió 

126,2% versus los $6.609 millones del 

año pasado. 

La firma, controlada por la familia 

Saieh, dueña también de Copesa, empre- 

sa que edita La Tercera, en los primeros 

seis meses del año sumó ganancias de 

$19.162 millones, lo que es una baja de 

25%. 

La compañía explicó a través de un 

comunicado que los resultados del se- 

gundo cuarto del año fueron impulsa- 

dos por “una ganancia no operacional 

de la venta de opciones de compra de 

siete tiendas que contaban con un con- 

trato de leasing, y que seguirá operando 

bajo contratos de arriendo de largo pla- 

zo, optimizando su posición financiera, 

haciendo mejor uso de sus activos y fo- 

calizándose en su negocio core que le da 

mayor rentabilidad“. 

Esto significó un impacto positivo de 

$13.443 millones antes de impuestos y 

mejoró el resultado no operacional en 

$14.117 millones en el trimestre. 

Los ingresos de actividades ordinarias 

de SMU llegaron a $678.275 millones en 

el trimestre y $1.384.985 millones en el 

semestre, una caída de 1,9% y 1,3%, res- 

pectivamente. 

“El principal motivo de la disminución 

en ingresos es la definición estratégica de 

la compañía de priorizar la rentabilidad, 

optimizando su actividad promocional 

para el segmento minorista, y también 

optando por eliminar ciertas ventas de 

volumen de bajo margen para el segmen- 

to mayorista. Por lo tanto, la base del año 

2024 incluye una estrategia de ventas que 

no es comparable con la de este año”, ex- 

plicó SMU. 

A raíz de esta estrategia, el costo de ven- 

tas se redujo un 5% en el trimestre. Mien- 

tras, el margen bruto aumentó de 30,1% 

a 32,4%. 

El Ebitda de la compañía en el segundo 

trimestre llegó hasta los $50.637 millo- 

nes, lo que es un alza de 8%. El gerente 

general de SMU, Marcelo Gálvez, dijo que 

aquello “es consecuencia de nuestro foco 

en rentabilidad y disciplina en gastos, lo 

que se ve reflejado por el aumento de un 

5,5% en la ganancia bruta del trimestre, 

pese a las menores ventas”. En el semes- 

tre, el Ebitda suma $104.829 millones, un 

8% menos que el igual lapso de 2024. 

“En relación con nuestra estrategia, 

seguimos avanzando con el plan de cre- 

cimiento orgánico, inaugurando cinco 

locales nuevos —tres de Unimarc y dos de 

Maxiahorro- en lo que va del tercer tri- 

mestre, alcanzando 40 aperturas desde 

2023 a la fecha. En promedio estos lo- 

cales están superando el plan de ventas 

y con un muy buen desempeño opera- 

cional, en términos de indicadores como 

venta por metro cuadrado, venta por jor- 

nada equivalente y margen ebitda”, agre- 

gó Marcelo Gálvez. Q
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