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El ciberataque que paralizó al 

Instituto de Salud Pública (ISP) en 

julio, es solo uno de los numerosos 

incidentes de seguridad informática 

que han afectado a servicios de salud 

en el mundo en los últimos años. 

En ese contexto, las firmas chile- 

nas Sequre Quantum, especializada 

en cifrado cuántico y postcuántico, 

y MMRAD, que desarrolla sistemas 

para la gestión clínica, cerraron una 

alianza para implementar el primer 

blindaje cuántico para proteger 

datos médicos y evitar potenciales 

secuestros de información sensible. 

La solución de Sequre Quantum, 

que ya está operativa en la plata- 

forma de teleradiología Universitas 

de MMRAD, combina su tecnología 

para crear llaves criptográficas 

=capaces de autenticarse en línea 

a través de la generación cuántica 

de números aleatorios, con cifrado 

postcuántico, creado con algoritmos 

matemáticos complejos que resisten 

ataques de un computador cuántico. 

  

para proteger y 

evitar secuestros 

de datos 

en Chile 

médicos 

Sequre Quantum implementó una solución en 
la plataforma de teleradiología de MMRAD, 
para resguardar datos e imágenes, incluso de 
ciberataques de un computador cuántico. 

El cofundador y CEO de MMRAD, 

Luis Meneses, señaló que el objetivo 

del blindaje cuántico es proteger 

datos de imágenes médicas -como 

resonancias magnéticas, tomogra- 

fías computadas, radiologías simples 

y mamografías- que están en la 

plataforma, en la que se atienden 

mensualmente “entre cinco mil y 

seis mil” pacientes en todo el país. 

También buscan concientizar a 

quienes toman las decisiones en 

los centros de salud. 

“El secuestro de datos médicos 

se ha convertido en un negocio 

extremadamente rentable a ni- 

vel mundial. Esto es alarmante 

porque, más allá de la protección 

de la privacidad, un ataque infor- 

mático en los sistemas de salud 

puede tener efectos devastadores 

y afectar directamente la salud de 

los pacientes”, comentó. 

Cifrado de extremo 
a extremo 

La CEO y cofundadora de Sequre 

Quantum, Paulina Assmann, dijo 

    

que la tecnología se acopla “al 

sistema y estructura existentes”, 

sin interferir en la información. 

Explicó que el blindaje cuántico 

permite cifrar y proteger tanto 

los datos médicos de MMRAD que 

están alojados en carpetas, como 

aquellos “en movimiento”, y siun 

ciberatacante intercepta el archivo 

o compromete un servidor, solo 

podrá acceder a una cadena de 
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Paulina Assmann de 
Sequre Quantum y Luis 
Meneses de MMRAD. 

códigos indescifrables, por lo que 

no se interrumpe el flujo clínico. 

“Asumimos que siempre el de- 

lincuente cibernético se va a meter 

aun sistema. Entonces la solución 

propone que cuando entre, que se 
robe basura (por los códigos indes- 

cifrables), y esa basura no la puede 

ni desencriptar hoy ni en el futuro, 

cuando un computador cuántico 

esté en funcionamiento”, afirmó. 

  

levanta capital ángel 
para llegar a México 

La startup destinará los recursos para 
modernizar su plataforma de gestión de 
la cadena de suministros y el inicio de 
operaciones en el nuevo mercado. 

Demafront nació en 2016 como 

spin off de la Escuela de Ingeniería 

Industrial de la Pontificia Universi- 

dad Católica de Valparaíso (PUCV), 

fundada por los académicos Sergio 

Flores y Ernesto Vásquez. 

La startup desarrolló una plata- 

forma de planificación avanzada 

y optimización de la cadena de 

suministros de empresas comer- 

cializadoras y manufactureras, a 

partir de un trabajo de investi- 

gación aplicada con recursos del 

Fondo de Fomento al Desarrollo 

Científico y Tecnológico (Fondef). 

La firma, que también ha re- 

cibido apoyo de Corfo, cerró su 

primer levantamiento de capital 

ángel porUS$ 500 mil. Los recursos 

fueron aportados por el presidente 

de su directorio, Pedro Muzzio, y 

se destinarán a financiar la mo- 

dernización de su plataforma APS 

(Advanced Planning System) y al 

inicio de operaciones en México, 

donde ya designaron a un country 

manager y están en conversaciones 
Para cerrar sus primeros contratos. 

La plataforma opera como un 
software como servicio (SaaS, 

en inglés) por suscripción, que 

combina machine learning, deep 

learning (aprendizaje profundo) 

y algoritmos matemáticos para 

Sergio Flores, Pedro Muzzio 
memesto Vásquez, socios de 
Jlemafront. 
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ÁNGEL. 

  

automatizar una serie de procesos 

de la cadena de suministros. Entre 

ellos, pronósticos de ventas; pla- 

nificación de compras, distribución 

y reposición a tiendas y bodegas 

regionales; reducir la merma por 

mala gestión, quiebres de stock y 

sobrestock; evitar el vencimiento 

del inventario; y para la progra- 

mación de la producción. 

Flores comentó que “el impacto 

cuantitativo que esperamos en 

las empresas, es que puedan 

automatizar su planificación de 

Operaciones, que reduzcan in- 

ventarios y logren mejorar la 

confiabilidad de sus sistemas y 

servicios”. 

Hoy Demafront cuenta con 40 

clientes activos en Chile, Perú, Co- 

lombia y Argentina, como Tricolor, 

Virutex Ilko, Qroma y Santa Rita. 

Planes 
Flores explicó que la actualiza- 

ción tecnológica de la plataforma 

permitirá que el sistema, que 

hoy combina operación local 

con cálculo a través de la nube, 

pueda ser accesible directamente 

vía web, ampliando su acceso a 

dispositivos móviles. 

Señaló que en México ya están 

estructurando los equipos de traba= 

jo, han tenido reuniones y esperan 

sumar sus primeros clientes “en 

un promedio de cuatro meses”. 

“Estuvimos en una feria en 

Marzo y tuvimos reuniones con 

15 ejecutivos para validar nuestra 

oferta comercial, con muy buenos 

resultados. Por su tamaño, México 

es un mercado muy atractivo”, dijo. 

Flores proyectó crecer 40% en 

ventas en 2025 y cerrar alianzas 

estratégicas.
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