
mer, especializada en el desarrollo de sabores y fragancias. 
“Con un trabajo colaborativo enfocado en innovación con

empresas de la SOFOFA, vamos a lograr avanzar mucho más
rápido y hacer un trabajo más beneficioso para todos”, señala
Francisco Ruiz-Esquide, gerente de logística para Falabella
Retail en Chile. Andrés Berndt, gerente general de Cramer,
añade: que “para nosotros ampliar el conocimiento hacia SO-
FOFA y otras industrias es algo que siempre hemos hecho y
por lo tanto, nos sentimos muy cómodos con eso”. 

El tour busca así ser un espacio de encuentro entre actores
de la industria, para promover la colaboración, el intercambio
de experiencias y la reflexión sobre las oportunidades para
mejorar la productividad en Chile. 

“Hace tiempo venimos organizando misiones interna-
cionales donde vamos a ver lo mejor del mundo en
innovación, pero nos hemos dado cuenta que en Chi-

le también hay mucha innovación y queremos mostrarla al resto
de las compañías, para que sirva de inspiración y aprendizaje”.

Así resume Alan García, director ejecutivo de Sofofa Hub, el
origen y objetivo de Tour de la Industria, una iniciativa que
invita a gerentes de innovación de sus empresas socias a cono-
cer las instalaciones de compañías locales con casos destaca-
dos de desarrollo tecnológico. El programa comenzó con re-
corridos por Veterquímica, firma de salud animal; el Centro de
Logística Falabella Lof2, uno de los más avanzados de América
Latina; Comberplast, compañía de economía circular, y Cra-

El tour por empresas que busca promover
la innovación a nivel corporativo

MISIONES TECNOLÓGICAS LOCALES:

El Tour de la Industria tiene programado visitar otras regiones del país durante
el segundo semestre de este año.
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La iniciativa de Sofofa Hub comenzó con recorridos por cuatro compañías y su
objetivo es fomentar el intercambio de experiencias y fomentar la colaboración. 
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IGNACIO SILVA, DEL MINISTERIO DE CIENCIA:
“VAMOS A DESARROLLAR EL PRIMER PREMIO
NACIONAL DE INTELIGENCIA ARTIFICIAL”

El invitado de esta semana a DigiTalks es Ignacio
Silva, lidera la División de Tecnologías Emergentes,
una nueva repartición del Ministerio de Ciencia,
Tecnología, Conocimiento e Innovación, que busca
promover disciplinas con alto potencial de crecimiento
y desarrollo en el país.

En el episodio, Silva explica que su agenda ha
priorizado temas como las tecnologías aplicadas a
salud, los desarrollos cuánticos, la biotecnología y la
inteligencia artificial. En cada uno de ellos se han
convocado expertos para hacer recomendaciones, se
han elaborado estrategias y se ha trabajado en medi-
das concretas.

“Estamos institucionalizando los esfuerzos que el
Estado ha hecho en materia de tecnologías emergen-
tes, para que el conocimiento no se vaya cuando hay
cambio de autoridades”, explica.

En particular, Silva destaca el trabajo en materia de
IA, donde además de una estrategia, la cartera gene-
ró una política nacional de data centers, que ha atraí-
do inversiones por US$ 4 mil millones en 20 proyec-
tos, y el desarrollo del modelo LatamGPT. 

“Todo esto busca posicionar a Chile como un refe-
rente regional en el uso de esta tecnología. Y es a raíz
de esto es que hemos llegado a la posibilidad, junto a
País Digital, de desarrollar el primer Premio Nacional
de Inteligencia artificial, dedicado a reconocer imple-
mentaciones exitosas de inteligencia artificial en
Chile”, anuncia.

La iniciativa se llama Chile PotencIA, tendrá cuatro
categorías (startups, pymes, grandes empresas y
otras organizaciones) y buscará “visibilizar, reconocer
e impulsar el uso responsable y estratégico de IA en el
país”. Más datos en www.premiochilepotencia.cl.

El Parque Arenas, en la Región Metro-
politana, se ha consolidado como el epi-
centro del proyecto durante los últimos
cinco años. La elección no es casual: sus
condiciones climáticas y topográficas per-

miten experimentar
con diferentes configu-
raciones y adaptacio-
nes. En este tiempo, el
equipo ha pasado de
estructuras iniciales
más simples a un siste-
ma que hoy incorpora
componentes metáli-
cos modulares para fa-
cilitar el armado y de-
sarme, un avance clave
en un entorno donde el
clima puede cambiar
en minutos.

La innovación tam-
bién llegó al control
de las operaciones. Si
en los primeros años
las válvulas y asperso-

res debían manipularse manualmente,
hoy pueden encenderse y apagarse a
distancia. Esta automatización no solo
ahorra tiempo y esfuerzo, sino que tam-
bién permite reaccionar con rapidez a
cambios en las condiciones ambienta-
les, optimizando el proceso de congela-
ción y reduciendo pérdidas de agua.

El sistema de monitoreo en línea es
otra de las grandes novedades. A través
de sensores instalados en las reservas y

E
n pleno Cajón del Maipo, a
más de 3.000 metros de altu-
ra, el viento helado recorre
las laderas donde se alzan las
“estupas” de hielo de Nilus.

Estas estructuras, diseñadas para con-
servar agua en estado sólido y liberarla
de forma gradual, son parte de un ex-
perimento que combina tecnología,
conocimiento científico y trabajo de te-
rreno para enfrentar los desafíos hídri-
cos de la alta montaña.

El objetivo es claro: capturar y alma-
cenar agua en invierno para contar con
ella durante los meses de menor dispo-
nibilidad, beneficiando tanto a los eco-
sistemas cordilleranos como a las co-
munidades que dependen de estas
cuencas. En un contexto de cambio cli-
mático y retroceso de glaciares, cada
temporada de trabajo se convierte en
un laboratorio a cielo abierto para pro-
bar y mejorar el modelo.

“Este año tuvimos la oportunidad de
validar las tecnologías de operación au-
tónoma y también tenemos la capaci-
dad de monitorear de manera remota el
estado de operación de las reservas de
hielo”, explica Sebastián Goldschmidt,
CEO de Nilus. “Hoy tenemos estupas
del orden de los 10 metros de altura
donde podemos diagnosticar de mane-
ra diaria qué está ocurriendo, y con eso
ser más productivos en nuestra opera-
ción con el fin de poder escalar esta tec-
nología en distintos lugares de Chile”.

estaciones meteorológicas, se registran
variables como temperatura, caudal y
condiciones del viento, enviando los
datos a la nube. Esta información es
clave para ajustar la operación en tiem-
po real y generar modelos predictivos
que ayuden a decidir cuándo y cómo
operar las estupas en el futuro.

Nilus es parte de “Aliados por el
Agua”, programa de Coca-Cola Chile
que impulsa proyectos de conservación
hídrica. Para Sergio Londoño, vicepresi-
dente de Asuntos Públicos, Comunica-
ción y Sostenibilidad de la compañía
para América Latina, este trabajo con-
junto responde a un compromiso de
largo plazo. “Lo más importante del
apoyo de Coca-Cola a Nilus es porque
creemos en la innovación como una for-
ma de conservar el agua, de hacer buen
uso de nuestros recursos hídricos y ade-
más de fomentar lo que nosotros llama-
mos replenishment, que es el reabasteci-
miento de agua a las cuencas. En ese
proceso encontramos a los soñadores
de Nilus, que hoy han hecho el cuidado
de los glaciares en Chile y de esta mara-
villosa cordillera una realidad”.

El ejecutivo visitó las estupas de Ni-
lus hace algunos días y pudo constatar
que la fórmula está dando resultados
visibles. Incluso en un año en que la
nieve ha sido escaso (y se derrite rápi-
do), las estructuras han crecido, ya que
logran mantener el agua congelada
aprovechando el frío natural. 

Nilus estrena monitoreo
remoto y operación
autónoma en torres de
hielo de 10 metros

En su quinto año de
trabajo en el Parque
Arenas, en el Cajón del
Maipo, el proyecto ha
mostrado ser capaz de
almacenar agua en
estado sólido de forma
eficaz, incluso en
temporadas como la
actual, en que la nieve ha
sido escasa y fugaz.
FERNANDA GUAJARDO SEPÚLVEDA

TRABAJO EN LA ALTA MONTAÑA:

Como verdaderos
glaciares, bajo el
suelo de nieve caida
las “estupas” escon-
den más hielo.

No han sido años sencillos para las
organizaciones de la sociedad civil. Pe-
se a que involucraba solo a un grupo re-
ducido de fundaciones, el escándalo
del Caso Convenios provocó que las
fuentes de financiamiento se vieran
fuertemente restringidas y se generara
un clima de desconfianza al respecto. 

En ese contexto, Cristian Ogalde, inge-
niero comercial de la U. Finis Terrae co-
fundó la plataforma Welldone. Creada
en 2023, busca hacer que las fundacio-

nes y los emprendimientos de
impacto social puedan

conectar de manera
sencilla y segura con

aquellas empresas
que tengan inte-
rés en invertir,
donar u aportar
financiamiento:
“Estamos conec-
tando dos secto-

res que siempre
han estado desco-

nectados en Chile”,
asegura Ogalde.
El sistema también

integra herramientas digi-
tales ––como análisis de datos y

paneles accesibles–– que permiten a las
fundaciones crecer y visibilizarse frente
a potenciales aportantes con la prome-
sa de generar un cambio digital en 24
horas. De esta forma, las organizacio-
nes que necesitan digitalizarse tienen
facilidades para lograrlo. “Lo que noso-
tros queremos es que no sea difícil co-
nectar con propósito (...) queremos ser
un respaldo para fomentar la comuni-
cación”, comenta el emprendedor.

Una de las principales ventajas de
Welldone es que, a través de una plata-
forma SaaS (Software as a Service), au-
tomatiza el proceso de emisión de certi-
ficados de donación —documento cla-
ve para que las empresas puedan acce-
der a beneficios tributarios de la Ley
21.440 — lo cual permite e incentiva a
los inversores a donar.

En cuanto a los próximos pasos, el
CEO ve con expectativas altas el creci-
miento del proyecto y aspira incluso a
consolidarse internacionalmente: “Es-
peramos validar comercialmente la
plataforma para ya empezar a hablar de
escalabilidad y basar nuestro modelo
de negocio en buena alianza estratégi-
ca, tanto para las fundaciones como pa-
ra las empresas”. 

La fórmula de
Welldone para
transparentar y
agilizar aportes a
fundaciones

STARTUP SOCIAL: 

Tras el Caso Convenios,
esta herramienta busca
devolver la confianza al
sistema. JOSEFINA MUÑOZ BECERRA

Los cofunda-
dores de Well-
done son Cris-
tian Ogalde (a

la derecha) y
Cristian Tron-
coso. Proyecta
que todas sus

funcionalidades
estarán dispo-

nibles a fines
de septiembre

Las estupas

alcanzan este

año los 10 me-

tros de altura y

cuentan con

monitoreo

remoto en

tiempo real.
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