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Las marcas ahora miran 

el naranja tras el 
anuncio de Taylor Swi: 
La cantante anunció su nuevo disco de estudio “The Life of a Showgirl, con ese 
color apuntando a comandar una “nueva era” en su carrera. 

Agencia AP 

1 próximo lanzamiento 
del álbum de Taylor 
Swift y su pasión por to- 

dolo naranja no pasan desa- 
percibidos para sus fans, ni 
para las marcas que buscan 
aprovecharlo que se ha con- 
vertido en unenormeimpul- 
so económico. 

El miércoles, después de 
que Swift participara en el 
podcast “New Heights”, co- 
presentado por su novio y es- 
trella de fútbol americano de 
la NEL, Travis Kelce, para 
anuncarel inminentelanza- 

a 

miento de su duodécimo ál- 
bum de estudio, “The Life of 
aShowgirl, las grandes com- 

LA CANTANTE HA UTILIZADO DISTINTOS ATUENDOS NARANJA. 

  

pañías se volcaron en unaes- 
trategia de marketing des- 
bordante. ¿Larazón? Lacapa- 

se 
cidad de Swift para generar 

E 
BREVE 

Dios termine” 

  

  

ft 

  

O Elartista urbano puerto- 
rriqueño Daddy Yankee dijo 
ayerque espera que “enla 
paz de Dios termine” la de- 
manda contra su exesposa, 
Mireddys González, y su 
excuñada, Ayeisha Gonzá- 
lez, por presunta destruc- 
ción dearchivos de sus cor- 
poraciones El Cartel Re- 
cords y Los Cangri, Inc. 
“Queen la paz de Dioster- 

Daddy Yankee y la demanda contra su ahora 
exesposa Mireddys González: “Que en la paz de 

mine. Vamos pa'encim: 
expresóasulllegadaal 
bunal Federal de Hato Rey 
(San Juan), donde secele- 
bra la vista inicial de este 
nuevo caso, queseenmar- 
caenlla disputa judicial 
que comenzó a finales de 
2024. Añadió que está “al 
servicio y abierto” a llegara 
algúnacuerdo. O 

   

expectación y atraer dinero. 
Las giras de Swift se han 

convertido en eventos econó- Las empresas ya no espe- escena en mi vida privada 
micos. El Eras Tour dela can-  ranaprovechar la atracción — duranteesta gira, quefuetan 
tante, realizado hace dos  deSwift y los memes naran- exuberante, eléctrica y vi- 

años, fue la primera de este — jas delas grandes marcas co- — brante”, y que “estediscotie- 
tipoen superar la barrera de 
los mil millones de dólares, 
según las listas de éxitos de 
Pollstar de fin de año de 
2023. Las ciudades y sus alre- 
dedores registraron un con- 
siderable impulso econór 
cotras la aparición de Swift, 
con miles defans que acudie- 
ron ala gira y gastaron dine- 
roen hoteles, restaurantes y 
otros lugares. 

  

menzaron a proliferar casi 

apareció en el escenario ves- 
tida de naranja en numero- 
sas ocasiones hacia el final de 
su gira Eras y compartió sus 
sentimientos sobre el color 
enel podcast del miércoles. 

Respecto al disco, señaló 
en el podcast que “trata so- 

ne 12 canciones. No hay una 
deinmediato. número 13, niunaoculta, ni 

Esto se debe a que Swift másen camino. Estees el dis- 

co que he querido hacer des- 
de hace mucho tiempo”. 
Además, la única colabora- 
ción es con Sabrina Carpen- 
ter en la canción que da títu- 
lo al trabajo y arribará un 
año después de “The Tortu- 
red Poets Department. O 

bre lo que sucedía detrás de 
  

  

  

sanos 
> Interclínica” 

MEJOR SALUD PARA TODOS 

OLICITADA 

Convenio Interclínica San José - Fonasa 

Clínica San José se suma a la reducción 
de las listas de espera en la región 

A la fecha la institución privada de salud ha logrado resolver más de 400 casos, contribuyendo de manera directa a mejorar la 

salud y calidad de vida de los ariqueños y parinacotenses. 

más de cuatro años debió esperar por 
una operación de rodila. Pese a ser 

pensionado aún trabaja y se dedica al 
transporte de pasajeros para una empresa que 
concentra sus operaciones en el valle de Uuta. 

C autos Fajardo Cortes tiene 73 años y por 

“A mi antes dela pandemia eldoctor me dijo 
que, sio si debía operarme de una artrosis en 
la rodilla, el médico me mando a hacer los 

exámenes y me dijo que cuando tuviera todo 
me daría el pase para la operación”, explica 
Carlos Fajardo. 

Sin embargo, los tiempos propios del sistema 
público de salud no jugaron a su favor “y en 
los puros exámenes prevos para la operación 
estuve más de tres meses, luego me 
confirmaron que me habían ingresado a la 
lista de espera", agrega. 

La espera se extendió por años y aunque a 
veces el panorama no parecía favorable, 
Carlos mantuvo la fe en que las cosas se 
darían a su favor, “igual estaba preocupado, 
pero a mí el médico me infivaba periódica- 
mente y eso me duraba entre 4 a $ meses y 
asi pude seguir trabajando y me mantuve 
hasta que me operaron". 

Un día, cuenta Carlos, un llamado telefónico le 

cambió la vida, “porque me llaman de Fonasa y 
me dicen que tenía la opción de operarme en una. 
lica privada sin costo para mí, a la semana 
siguiente me vuelven a llamar y me dicen que 
tenía hora para hacerme los exámenes y todo 
estose demoró menos un mes". 

Finalmente, Carlos Fajardo superó todos los 
exámenes y hace unos día logró accedera su 
tan ansiada operación. 

*Laverdad es que todo fue fabuloso, todo muy 
bien, la gente de la cínica excelente, muy 

buena, muy atenta y comprometida, no tengo 
nada que quejarme de mi estadía en la Cínica 
San José y su personal. Ahora me encuentro 
en plena recuperación y feiz y agradecido de 

  

A la fecha la institución privada de salud ha 

logrado resolver un total de 440 casos, siendo 

+l de Carlos Fajardo Cortés uno de ellos quien, 
tras más de cuatro años de espera, en solo 

mejor atención a sus pacientes por lo que 
cuentan con un equipamiento modemo que 
les permite realizar procedimientos con mayor 
precisión, seguridad y óptimos resultados. 

“Hemos fortalecido nuestro equipo médico 
con traumatólogos de amplia experiencia y 
profesionales altamente capacitados, para 
entregar un servicio integral y de calidad, 
Gracias a este equipamiento y a nuestro 
equipo humano, hoy estamos presentes en 
el desafío nacional de resolver las listas de 
espera, através del programa SAP. para que 
más personas de nuestra región puedan 
acceder a soluciones quirúrgicas traumato- 
lógicas de manera oportuna, mejorando su 
calidad de vida y permitiéndoles retomar 
sus actividades diarias sin dolor nilmitacio- 
nes; nuestro compromiso es seguir crecien- 
do y entregando salud con la más alta 
tecnología, para estar siempre al servicio de 
la región de Arica y Parinacota”, precisa el 

  poder haber accedido a esa con 
ellos”, manifiesta Carlos Fajardo Cortés. 

nio. 
Dese el año 2024 y tras suscribir un convenio 
¿con Fonasa, Interclnica San José se sumó ala 
tarea de contribuir a la gestión y disminución 
de las listas de espera que en nuestra región 
alcanza cerca de los 5 mil pacientes. 

unas logró acceder a su 
de artrosis en su rodilla sin tener que asumir 
ningún costo por cuanto todo está cubierto por 
el convenio. 

y coordinador de la Unidad de 
Traumatología de Interclnica San José, Dr. 
Jorge Cornejo. 

Con! entrada en vigencia de la nueva Ley SAP. 
(Sistema de Acceso Prioizado), Interclínica 
San José se encuentra en proceso para operar 

  

    

Traumatología 
Hoy en día la Traumatología avanza a pasos 

por lo que en San 217 
José, están comprometidos con brindar la 

de Fonasa, quienes 
cirugías de prótesis de cadera y rodilla 
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