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Un nuevo poder comprador
de helicépteros ha aterrizado
en Chile: los consejos regiona-
les (cores). Desde 2023, al me-
nos nueve de los 16 han aproba-
do fondos para reforzar la flota
de Carabineros. Y enjulio pasa-
do, el de Antofagasta innové
ain mds y visé recursos para
adquirir uno destinado a la
Fuerza Aérea.

Segun sus caracteristicas y
equipamiento, cada aeronave
cuesta entre US$ 8 millones y
'US$ 11 millones, monto que los
cores de Arica y Parinacota, Ta-
rapacd, Antofagasta, Atacama,
Coquimbo, Metropolitana,
Maule, Biobio, La Araucania y
Magallanes estdn imputando al
Fondo Nacional de Desarrollo
Regional (FNDR).

¢Unsubsidio regional a insti-
tuciones nacionales? Los go-

“ Es parte de la

dindmica de la escasez de
recursos que tiene el nivel
central. Los gores, frente a
la demanda ciudadana de
mayor seguridad, pueden
responder con mayor
agilidad”.

RICARDO DiAZ
GOBERNADOR DE ANTOFAGASTA

bernadores aducen que las ae-
ronaves son para las regiones
que las financian, donde no so-
lo refuerzan la seguridad, sino
también la respuesta frente a
emergencias.

“Es parte de la escasez de re-
cursos que tiene el nivel cen-
tral”, argumenta Ricardo
Diaz, gobernador de Antofa-
gasta. Ante la demanda de ma-
yor seguridad, precisa, los co-
res “pueden responder con
mayor agilidad”.

En marzo, Carabin

Region del Maule recibié este

H-135 de Airbus. Costé US$
8,2 millones, financiados por
el Core de esa zona.

Casi todos son para Carabineros, pero también hay uno para la FACh

“Estamos hartos”: consejos

regionales se rebelan contra
el “centralismo” y compran
sus propios helicopteros

o—
Los cores aducen que asi pueden responder mds rdpido ante la demanda
ciudadana de mayor seguridad. El proceso enfrenta un pleito por
atentado a la libre competencia ante el TDLC.

“Didlogos abiertos”
con mas regiones

Gonzalo Santolaya, consejero
de Antofagasta, anade otro fac-
tor: “Desde las regiones estamos
hartos que desde el nivel central
decidan por nosotros y recorten
nuestros presupuestos”.

“No es extrafio”, avala el pre-
sidente de la Asociacién de Go-
bernadores Regionales de Chile
(Agorechi) y gobernador de
O’Higgins, Pablo Silva, quien

aduce que llevan afos invirtien-
do en seguridad publica. Los he-
licopteros, precisa, son proyec-
tos presentados por Carabineros
como una politica para contar
con mayor tecnologia operativa.

Desde Carabineros, aseguran a
“El Mercurio” que el objetivo es
“optimizar recursos” y respon-
der en forma “dgil” a los requeri-
mientos. Sobre las siete regiones
que aun no se han sumado, ade-
lantan que “hay didlogos abier-
tos con varias”, y que estan “ple-

namente disponibles” para avan-
zar en acuerdos.

Las adquisiciones no han esta-
do libres de controversia.

En Antofagasta, Santolaya
anuncié publicamente que el he-
licéptero serd un Airbus H-145,
pero la FACh precisa que prime-
ro debe desarrollar las bases téc-
nicas —los cores solo finan-
cian—, y que luego “se ejecutard
la licitacién publica”.

Casi todas las compras ya adjudi-
cadas han sido ganadas por Airbus

Helicopteros, lo que llevé auno de
sus competidores, Synerjet, a pre-
sentar ante el Tribunal de la Libre
Competencia (TDLC) una deman-
da por atentados a la libre compe-
tencia en contra de Carabineros.
Segtn Synerjet, las licitaciones
incluyen anexos que fijan “barre-
ras de entrada”, porque sus re-
quisitos técnicos “apuntan direc-
tamente a beneficiar a Airbus,
elevando a la calidad de esencial
o tnica ciertas caracteristicas que
solo estos (helicépteros) tienen”.

JUAN CARLOS ROMO

m Airbus
Helicopteros:
“No ganamos
todas las
licitaciones”

Las convulsiones geopoli-
ticas y la incertidumbre ante
las elecciones en lo local
mantienen al mercado de los
helicopteros en "un momento
complejo”, reconoce Alberto
Robles, representante de
Airbus Helicopteros en Amé-
rica Latina, region donde la
compaifiia tiene unas 1.400
unidades operativas, 140 de
ellas en Chile.

Sobre las compras de los
cores, dice que la modalidad
“esta tomando cierta fuerza”
por la demanda de seguridad
plblicay las frecuentes
emergencias.

Robles asegura tener
“total confianza” en las lici-
taciones de las instituciones
chilenas. "Creo que los pro-
cesos son limpios, transpa-
rentes, claros; tienen para-
metros perfectamente medi-
bles”, argumenta.

Sobre las quejas de sus
competidores afirma que "no
ganamos todas las licitaciones
ni mucho menos. Ya me gus-
taria. Nuestra cuota de mer-
cado en Chile es del 43%".

En su réplica ante el TDLC, el
Consejo de Defensa del Estado
defiende la legalidad de dichos
anexos, pues el articulo 21 del
decreto 250 del Ministerio de
Hacienda faculta a las entidades
publicas a “ajustar” la bases tipo
de una licitacién a las necesida-
des especificas de cada proceso
de compra. Ademds, niega que
haya “barreras de entrada”.

El caso atn sigue abierto. En
julio, un intento de conciliacién
fue declarado frustrado.



