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L.A. Startups

Seiiora Directora:

Hace unos tres afios si una startup
mostraba que su producto inclufa ele-
mentos de inteligencia artificial apli-
cada automaticamente subia algunos
puntos en nuestro andlisis de inversion
para los fondos. Habldbamos de bus-
car compaiias que tuvieran [A escrita
en Python y no en Powerpoint. Hoy el
problema es el contrario: la IA avanza
tan rdpido y es tan accesible que no

solo ya no es una ventaja competitiva,
sino mas bien un riesgo.

La inteligencia artificial se ha de-
mocratizado a tal nivel que cualquier
startup puede construir un produc-
to funcional en muy poco tiempo y
con capacidades de impacto real en
productividad y costo (hemos visto
hasta de 70%+) para sus clientes, in-
cluyendo ademads servicios que antes
simplemente no eran posibles. Como
es natural en ecosistemas altamente
competitivos cuando una solucion
logra market fit y comienza a escalar,
rdpidamente aparece competencia, y
el problema es que por efectivas que
sean muchas de estas soluciones, si
son 100% software, las barreras de en-
trada son casi inexistentes cuando la
tecnologia habilitadora estd al alcance
de todos.

Esto representa un problema se-
rio para los fondos de inversion, cuya
mision es identificar empresas con
capacidad de crecer sostenidamente,
ocupar una posicion dominante en su
mercado, y generar un retorno signifi-
cativo a los inversionistas. Pero como
podemos proyectar la venta de una
compaifa a cinco afios en un mundo
donde lo que hoy es innovador literal-
mente en 3 semanas ya es genérico.
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