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Gerente general de 
Farmacias Ahumada deja 

la empresa Eras/cinco: 

  

E El ejecutivo había llegado a la compañía 
tras la investigación interna que 
terminó en una trama judicial entre sus 
actuales y sus antiguos dueños. 

POR MARTÍN BAEZA 

En una industria en que 

los movimientos internos no 

cesan, ahora fue el turno de 

Farmacias Ahumada, nueva- 

mente. Tras solo cinco meses 

como gerente general, Andrés 

Gil Santa Cruz dejó la cadena a 

principios de este mes, según 

confirmaron fuentes del sector 

a Diario Financiero. 

Consultada, la empresa 

envió una declaración a este 

medio en la que explicó que “la 

compañía y el ejecutivo acor- 

daron, de manera conjunta y 

enel marco de los procesos de 

evolución y fortalecimiento 

organizacional actualmente 

en curso, dar término a su 

gestión, decisión que fue 

compartida y llevada adelante 

en los mejores términos”. 

La firma se refirió a Gil con 

palabras elogiosas: “Expresa- 

mos nuestro sincero agradeci- 

miento con el profesional por 

el compromiso y dedicación 

demostrados durante su pe- 

ríodo enla empresa, valorando 

especialmente su capacidad de 

gestión y elimpulso entregado 

a nuestros equipos”. 

La farmacia, también co- 

nocida como FASA, cerró su 

declaración reafirmando “su 

convicción y continuidad en 

la ejecución del plan estra- 

tégico definido por la actual 

administración, orientado 

a consolidar su liderazgo y 

compromiso con la salud y 

bienestar de las personas”. 

El momento 
del ejecutivo 

Gil, ingeniero civil electró- 

nico y master en Economía 

aplicada Políticas Públicas 

en la Universidad de George- 

town, fichó por Ahumada tras 

más de una década en Ripley, 

donde llegó a desempeñarse 

como gerente corporativo de 

E-Commerce. 

Su aterrizaje, eso sí, fue 

en una época especialmente 

turbulenta para la compañía. 

Su antecesor, Juan Pablo 

Corvalán, había salido de la 

firma a mediados de 2024, 

en medio de una investiga- 

ción interna que terminó en 

una compleja trama judicial 

entre los actuales y antiguos 

controladores de FASA. 

Cabe recordar que, en 2023, 

el fundador de Cruz Verde, 

      

Guillermo Harding, volvió 

en grande a la industria, 

liderando el consorcio de 

inversionistas que com-= 

pró Ahumada -grupo que 

comparte junto a una se- 

rie de exejecutivos de Cruz 

Verde y otros empresarios 

entre los que destaca Gabriel 

Ruiz-Tagle- a la gigante 

estadounidense Walgreens 

Boots Alliance (WBA). 

No obstante, a su llegada, 

los nuevos controladores 

aseguran haber hallado evi- 

dencia de falseamiento de 
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Reafirmamos la 
“convicción y 
continuidad en 
la ejecución del 
plan estratégico 

definido por 
la actual 

administración”, 
dijo la cadena de 

farmacias. 

documentos relativos a la 

situación legal, económica 

y financiera de la cadena, lo 

que -acusan- los hizo pagar 

          

El ahora exgerente 
general de FASA, 

Andrés Gil. 

un sobreprecio de más de 

$11.000 millones. Así, el 
consorcio “Inversiones Da 

Vinci” ha ingresado acciones 

penales y civiles en contra de 

exejecutivos de Walgreens y 

de la misma Ahumada. Fue 

el mismo Corvalán, dijeron 

en.esas arremetidas legales, 

quien afirmó al directorio que 

los antecedentes de 2023 no 

reflejaban la realidad de la 

empresa y, por su colabora= 

ción con esa investigación, 

no ha sido foco de querellas 

ni demandas. 

  

Tiendas de mascotas siguen creciendo en Chile: abren 
casi 900 nuevos locales en cuatro años 

Hi A medida que cae la tasa de natalidad, los 
mercados relacionados con el mundo animal 
han ido en permanente ascenso. 

POR MARTÍN BAEZA 

Más mascotas y menos hijos es una 

tendencia que se ha consolidado en 

el país durante los últimos años y 

todo indica que, al menos por ahora, 

no amainará. 

Se estima que en Chile hay unos 

8,3 millones de perros y 4,2 millones 

de gatos con dueños, que se suman 

aotros cuatro millones de animales 

sin supervisión. En contraste, el 

Instituto Nacional de Estadísticas 

(INE), registró en 2024 una tasa 

global de fecundidad (TGF) de 1,03 

nacidos vivos promedio por mujer, 

bajo el nivel de reemplazo genera- 

cional estimado en 2,1. 

Como un reflejo directo en el 

mercado, es que las tiendas espe- 

cializadas para mascotas no paran 

de crecer. Un análisis de la firma de 

geointeligencia Xbrein mostró que las 

ubicaciones de este tipo (incluyendo 

tiendas y otras con servicios de pe- 

luquería y veterinaria, por ejemplo) 

han crecido un 35% desde 2021, 

alcanzando ya 3.382 localizaciones 

en el país. Es decir, en solo cuatro 

años se han abierto 879. 

La relación con la caída en la tasa 

de natalidad es directa, dijo el CEO y 

fundador de Xbrein, Daniel Encina. 

“Incluso se observa una redistribu- 

ción de gastos que en ciertos tramos 

etáreos hace algunos años eran 

destinados a categorías asociadas 

a productos y servicios infantiles, 

hoy están destinada a productos 

y servicios de mascotas”, reveló. 

El analista explica que hay dos 

tipos de tiendas de este tipo. Las de 

Cadena, tiene superficies promedio 

de 120 metros cuadrados (m2), 

mientras que las independientes se 

quedan en torno a los 60 m2. 

“Esto desprende que la oferta y 

versatilidad de productos y servicios 

68 
LOCALES 

TIENE SUPERZOO EN CHILE 

  

es muy amplia, y asociada a estra- 

tegias de localización en zonas de 

alto tráfico y buena conectividad 

y accesibilidad que concentren un 

alto gasto potencial en la catego- 

ría, similar a las estrategias de las 

cadenas tradicionales del retail, 

como supermercados y farmacias”, 

planteó. 

Un ejemplo de esto último se da 

en la empresa que se ha consolidado 

como líder del mercado, Super- 

Zoo. Esta firma, ligada a la familia 

peruana Mulder, ya cuenta con 68 

ubicaciones en el país, las cuales 

tienen una superficie promedio de 

160 m2, que están acompañadas, 

explica Encina, de una oferta par- 

ticularmente variada. 

Más atrás, le siguen Pet Happy, 

Be Foos, Dr. Pet y Club de Perros 

y Gatos. 

Según anotó Xbrein, aún el 48% 

de las tiendas de mascotas están 

en la Región Metropolitana, pero a 

juicio de Encina, queda espacio para 

crecer tanto en esta zona como en el 

resto del país. Asimismo, si bien son 

tiendas con una presencia transversal 

en cuanto a los distintos niveles 

socioeconómicos, todavía hay una 

cierta concentración en los sectores 

centro y oriente de la capital. 

“Queda un espacio de expansión 

muy interesante (...) Estimamos que 

en Chile existe un mercado anual 

del orden de $ 2,5 billones (millones 

de millones), de los cuales un 30%, 

aproximadamente, sigue disponible 

para captura prioritaria”, dijo el 

ingeniero.
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