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ACTUALIDAD

ANTONIO WALKER Y NUEVA TEMPORADA DE CEREZAS:

“Para que no ocurra lo del
aio pasado, necesitamos
un producto de altisima
calidad y condicion”

e E| presidente de la Sociedad Nacional de Agricultura,
fue enfatico en sefalar que los gremios deben dejar
atras “la pelea chica” y “tenemos que estar unidos”, ante
divisiones respecto de como enfrentar la problemaética
del tamafio, precio y sobre, produccion del apreciado
fruto en los mercados asiaticos.

POR JUAN IGNACIO ORTIZ REYES
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TALCA. Estamos a solo unos me-
ses de entrar en temporada de
cerezas, el principal producto
de exportacion de la Region
del Maule y uno de los tres
principales del pais, tras el co-
bre y el salmén.

La industria de la cereza les da
trabajo a miles de maulinos y
-aunque sea para muchos de
forma temporal- viene a paliar
dificultades econdmicas de
muchas de familias que en el
tltimo tiempo no lo han pasa-
do bien.

Pero en lo que otros tantos

concuerdan en nuestra zona es
en que hay que ordenar a este
importante sector productivo
del Maule.

La temporada anterior, que fi-
naliz6 en febrero pasado, ha
sido considerada la peor de las
tltimas décadas, pese a mos-
trar nimeros histéricos en ci-
fras de produccién.

Una de las mayores dificulta-
des que enfrenta esta activi-
dad, es la diferencia sustancial
que hay entre los gremios de
como enfrentar la nueva tem-
porada.

En reciente entrevista, con
diario El Mercurio, el presi-
dente de la Sociedad Nacional
de  Agricultura (SNA),
Antonio Walker, fue enfatico
en sefialar que “tenemos que
estar unidos” e inst6 a “dejar
la pelea chica”

Todo esto se origind por una
carta compromiso impulsada
por el Comité de Cerezas de
Frutas de Chile junto ala SNA
y Fedefruta, que buscaba esta-
blecer lineamientos para ex-
portar a China fruta de mayor
tamafio y calidad, dejando

cido que la cereza tiene mucho futuro”, dijo Antonio Walker.

fuera calibres y categorias me-
nores, que en la reciente tem-
porada le hicieron mucho da-
fio, especialmente a producto-
res maulinos al entrar en el
mercado asiatico, que presen-
6 precios muy bajos.

La sobreoferta de 2024-2025
provoed una caida del 33% en
los precios en China, con pér-
didas millonarias para pro-
ductores y exportadores. Pero,
reparos legales vinculados a la
libre competencia y acusacio-
nes de un eventual “abuso’, de
los grandes actores frenaron la
iniciativa.

El Comité comunicé a sus so-
cios que la carta quedaba sin
efecto, generando molestia en
parte del sector.

Walker manifesté que “noso-
tros creemos que eliminar dos
calibres y una calidad no afecta
la libre competencia. Y ahi hay
abogados que han hecho ver el
punto. Ojo con afectar la libre
competencia. Yo dirfa que esa
es la diferencia”.

El presidente de la SNA agrego

que “nosotros creemos que en
Chile el sistema exportador es
un ejemplo de libre competen-
cia. Si Chile tiene mas de 500
exportadoras. Tiene 28 mil
productores de frutas, de todos
los tamarios”.

GREMIOS UNIDOS

Un punto muy importante pa-
ra Antonio Walker, “es el foco
que debe estar en responder a
un consumidor cada vez mas
exigente. Necesitamos llegar
con un producto muy fresco,
de muy buen sabor, de muy
buen aspecto y también de
muy buenas condiciones y
para eso tenemos que estar
los tres gremios unidos. No
hay una crisis entre los tres
gremios, no hay un quiebre,
sino que hay una vision dis-
tinta de cémo lograr este pro-
ducto de altisima calidad”.
También el exministro de
Agricultura, es enfatico en
sefialar la importancia de es-
ta actividad: “Tenemos que
estar muy unidos para en-

frentar la temporada que vie-
ne en un producto que expor-
ta US$3.500 millones, que
genera 350.000 empleos, que
es el tercer producto en la
exportacién  de  Chile.
Entonces, la unidad gremial
es fundamental para enfren-
tar la proxima temporada’, se-
falo.

PROYECCION

Al aventurar la temporada
2025-2026, Walker aseguro
que existen condiciones mas
favorables que el afio pasado.
No obstante, remarco que “pa-
ra que no ocurra lo que ocurrié
el afio pasado, donde mas afec-
tados fueron los productores
por el retorno que tuvieron, es
que necesitamos un producto
de altisima calidad y condi-
cion”.

Ademés, recordé que la cam-
pafia previa estuvo marcada
por un incremento del 52% en
el volumen de envios, lo que
desbord6 al mercado y ala lo-
gistica.



