
Contratos con Codelco, SQM
y Metro, entre otros, se adjudicó
en el segundo trimestre Salfa-
Corp, el principal grupo cons-
tructor del país. 

Así se puede constatar al revi-
sar los estados financieros de la
empresa al cierre de junio pasa-
do. En este documento, la com-
pañía informó que las adjudica-
ciones de nuevos contratos en
ICSA —su área de ingeniería y
construcción— durante el se-
gundo trimestre de este ejercicio
alcanzaron aproximadamente
$361.000 millones, correspon-
diente a 14 proyectos, que su-
man un total de $476.000 millo-
nes durante el primer semestre
de 2025 (27 proyectos). 

Así se desprende que casi 76%
del monto de las nuevas adjudi-
caciones de contratos para Salfa-
Corp ocurrió entre abril y junio. 

De los proyectos con Codel-
co se mencionan: Mantención
de Plantas Hidrometalúrgicas
(División Salvador) y Obras
Preparación Minera Central
Sur (El Teniente). Con SQM, en
tanto, se trata de Montaje Elec-
tromecánico Unidad 2 y Utili-
ties Planta Hidróxido.

Respecto de Metro, corres-
ponde a obras de la Línea 9.
También figuran acuerdos con
Lundin Mining y Minera Cen-
tinela.

SalfaCorp registró una utili-
dad de $24.860 millones a junio,
un alza de 2,2% anual.

SalfaCorp:

Mayor
constructora del
país suma
contratos con
Codelco y SQM

MARCO GUTIÉRREZ 

La compañía aumentó sus ganan-
cias en el primer semestre. 
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En la última década, el eje
Vicuña Mackenna ha experi-
mentado la reconversión de te-
rrenos de uso industrial o co-
mercial a desarrollos inmobi-
liarios residenciales, lo que ha
impulsado la venta de inmue-
bles en esa zona.

De hecho, en los cinco años
previos al bajón inmobiliario
habitacional, que comenzó en
2021con el incremento de las ta-
sas hipotecarias, en esa arteria
se registraron al menos 15 gran-
des operaciones de ventas de te-
rrenos por más de US$ 240 mi-
llones, según publicó “El Mer-
curio” en septiembre de ese año.

Ahora acaba de ocurrir otra
transacción relevante. Se trata
de la venta de una propiedad del
grupo japonés Marubeni, ubica-
da en Vicuña Mackenna 3300,
Macul. Posee una superficie de
terreno de 10.970 metros cua-
drados y un total de 10.416 me-
tros cuadrados construidos.

El inmueble, donde la firma
nipona desarrollaba actividad li-
gada a su negocio automotor,
fue adquirido por el Grupo
Errázuriz, ligado a la familia de
ese apellido que encabeza Fran-
cisco Javier Errázuriz Ovalle, hi-
jo del fallecido empresario Fran-
cisco Javier Errázuriz Talavera
(conocido como “Fra Fra”). 

El Grupo Errázuriz adqui-
rió el inmueble a través de la
compañía de seguros Renta
Nacional y tiene en sus planes
destinarlo a un desarrollo in-
mobiliario.

Quienes conocen la opera-
ción afirmaron que la venta se
c e r r ó e n u n a s 2 5 0 . 0 0 0 a
270.000 UF, algo más de US$
10 millones. Ello, pese a que el
valor inicial de comercializa-
ción superaba las 450.000 UF,
señalaron las fuentes.

El “castigo” al precio se expli-
caría por los problemas que han
afectado a diversas iniciativas
inmobiliarias en Macul, princi-
palmente por retrasos y exigen-

cias de la Dirección de Obras
Municipales (DOM).

El proceso de enajenación del
activo contó con la asesoría de
Colliers. 

Los planes

Sobre las razones del interés
en ese terreno, Marcelo Valde-
benito, gerente de Asuntos Cor-
porativos del Grupo Errázuriz,

comentó que “se trata de un sec-
tor con mucho potencial, lo que
hacía especialmente atractiva
esta propiedad”. Indicó que las
conversaciones para adquirir el
activo comenzaron en febrero
de 2025. “Fue una negociación
intensa de la que estamos muy
orgullosos y que finalizó hace
unos días con la inscripción de
la propiedad”, añadió.

Con relación a los motivos de
la venta, la compañía japonesa
explicó que “se debe a una deci-
sión estratégica de casa matriz
de Grupo Marubeni en Japón y
está orientada a garantizar el ali-
neamiento global a los objetivos
a largo plazo de la compañía”.

El grupo japonés, que no
profundizó respecto de esta
operación, participa en Chile
en los sectores sanitario, mine-
ro y de energía (gas). En junio
pasado, la Fiscalía Nacional
Económica aprobó la adquisi-

ción de las carteras de créditos
automotrices y de leasing fi-
nanciero automotriz de Maru-
beni por parte de Tanner.

Valdebenito señaló que el ob-
jetivo del grupo en dicho terre-
no “es realizar un proyecto in-
mobiliario de largo plazo con
un horizonte de 10 años”. Agre-
gó que el plan está en estudio y
que “mientras tanto, dadas las
características de la propiedad y
la infraestructura instalada, será
arrendada, lo que nos permite
darle un uso comercial muy in-
teresante”. El proceso para al-
quilarla está en desarrollo.

Respecto del monto desem-
bolsado por el sitio, el ejecuti-
vo comentó que “se hizo una
muy buena oferta inicial to-
mando en cuenta las caracte-
rísticas de la propiedad, ubica-
ción y el momento actual del
mercado. Se conjugaron la ne-
cesidad del vendedor de colo-

car de manera rápida la pro-
piedad, con la agilidad y profe-
sionalismo de nuestro equipo
negociador para aprovechar
esta oportunidad y lograr ma-
ximizar los beneficios con una
mirada a largo plazo”.

Potencial del sitio

La propiedad, que se ubica
entre las estaciones Carlos Val-
dovinos y Rodrigo de Araya de
la Línea 5 del metro, se utiliza-
ba como comercio, oficinas y
talleres de reparación automo-
triz de Marubeni.

El terreno tiene potencial co-
mo paño inmobiliario para un
proyecto de alta densidad habi-
tacional (2.000 habitantes por
hectárea), debido a sus condi-
ciones de edificación y tamaño
superior a 5.000 metros cua-
drados. Se emplaza en una zona
que habilita el desarrollo de vi-
viendas, con una altura máxima
de 16 pisos, según se observa en
el prospecto de la venta que cir-
culó entre los interesados. 

Quienes conocen el terreno
señalaron que se podrían cons-
truir alrededor de 720 departa-
mentos, con tamaños promedio
de 45 metros cuadrados. Tam-
bién una placa comercial. 

Cerca del inmueble existen
univers idades y colegios .
Además, se encuentra equi-
pamiento comercial. Hasta el
año pasado, existían cinco
nuevos proyectos de vivien-
da en venta en las cercanías de
la propiedad.

El precio de colocación pro-
medio de los departamentos
de esas cinco iniciativas se en-
contraba en un rango de entre
65,8 a 86,5 UF por m2, con una
superficie media de 47,77
metros cuadrados.

Operación involucra un terreno de casi 11 mil m2 y un desembolso sobre US$ 10 millones:

Grupo Errázuriz compra a japonesa 
Marubeni propiedad en eje Vicuña Mackenna
donde levantará proyecto inmobiliario

El inmueble está ubicado en la comuna de Macul. Por ahora 
las instalaciones comerciales que están construidas serán arrendadas, 
pero el lugar es apto para erigir departamentos en edificios de hasta 16 pisos. 

MARCO GUTIÉRREZ V. 

En el sitio de Vicuña Mackenna operaban las actividades del negocio automotor de la empresa japonesa Marubeni.
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Gilles Froment, presidente
mundial de la Federación Inter-
nacional Láctea (IDF en su si-
glas en inglés), se prepara para
visitar Chile en octubre. Lo hará
encabezando a la mayor organi-
zación de este rubro a nivel glo-
bal, que agrupa al 70% de la ca-
dena lechera global.

Froment participará en un en-
cuentro global del rubro que se rea-
liza por primera vez en Sudamérica
y tendrá su sede en Santiago.

Si bien Froment señala que no
es un experto en el panorama que
vive la industria lechera chilena,
visualiza que tanto a nivel local
como global comparten desafíos
similares en cuanto a la produc-
ción y sostenibilidad del sector.

Conflicto

Uno de los desafíos se relaciona
con la irrupción de la industria
vegetal o a base de plantas (plant
based). En los últimos años, gre-
mios lecheros han manifestado
su molestia por publicitarse co-
mo “sustituto” de la leche. El caso
que ha generado mayor debate
—y que actualmente se encuen-
tra en la Corte Suprema— es la
demanda que interpuso la Aso-
ciación de Productores de Leche
de la Región de Los Ríos (Apro-
val) en contra del unicornio Not-
Co por “competencia desleal”,
debido a la comercialización de
su producto estrella “Not Milk”.

En conversación con “El Mer-
curio”, Froment señaló que pa-
ra IDF “realmente no hay nada
malo con esta industria. Lo úni-
co con lo cual tengo un proble-
ma es cuando utilizan el térmi-
no ‘leche’, porque para mí no
son un producto lácteo”.

Froment, quien también tiene
el cargo de vicepresidente sénior
de Relaciones Gubernamentales
e Industriales en Lactalis Cana-
dá, asegura que está consciente
de que los consumidores están
demandando este tipo de pro-
ductos, sin embargo, sostuvo
que no deben asociarse a pro-
ductos derivados de la leche.

“Condeno un poco el uso del
término ‘leche’ o lácteo porque
confunde al consumidor. Quizás
no a todos, para ser honesto, pe-
ro algunos creerán que cuando

compran una bebida plant based
están comprando algo que es
equivalente a la leche, lo cual no
es la realidad”, señala.

Entregó como ejemplo un caso
que ocurre en el mercado cana-
diense. “En Canadá tenemos (en
el mercado) un producto que es
una mantequilla plant based, que
es esencialmente una margarina.
Pero lo presentan en el mismo

envoltorio y lo ponen al lado de
la mantequilla (...) En mi opi-
nión, es una manera de intentar
engañar al consumidor. No digo
que sea un mal producto, pero
no es mantequilla”, sostuvo.

“No hay preocupación por-
que esta categoría esté crecien-
do. Negocios son negocios. El
consumidor es el rey y decidirá
lo que quiere. Pero el consumi-

dor tiene que decidir en base a la
información correcta. Ese es mi
punto”, indica.

Sobre el caso que envuelve a
Aproval y NotCo por presuntas
infracciones de competencia
desleal, aseguró que si bien no
conoce en detalle la disputa, a
su juicio “puede ser injusto
cuando llamas a un producto
como algo que no es”.

“Si me vendes un auto barato y
le pones el logo de uno lujoso, y
dices que sí es un auto de lujo, no
es así (...) Son dos automóviles,
ambos te llevan desde un punto A
a un punto B, pero hay una gran
diferencia entre ambos vehículos.
En mi perspectiva, ocurre lo mis-
mo cuando se habla de leche y los
productos plant based”, dijo.

De todos modos, Froment in-
dicó que en la industria láctea
no prevén que esta categoría de
productos vegetales sea una
amenaza a largo plazo. “(Esta
industria) creció
durante unos años.
Aún no es una gran
parte del mercado
y en los últimos dos
años, vemos que se
está estabilizando
o va a la baja”, se-
ñaló. “Personal-
mente, no veo que la industria
plant based supere a la láctea
mientras esté vivo. Y espero vi-
vir por varios años, pero no creo
que lo haga. ¿Van a crecer? Es
posible que se mantengan como
un pequeño porcentaje dentro
de la categoría general, y por-
que la demanda por la leche se-
guirá creciendo”, afirmó.

Por otra parte, Froment des-
taca que la elección de Chile
como sede del evento mundial
de la industria láctea represen-
ta una oportunidad estratégica

para impulsar la producción
en la región.

La recepción de leche en Chile
alcanzó los 2.404 millones de li-
tros en 2024, según un reporte del
Consorcio Lechero local. La cifra
implicó un alza de 2,8% frente a
los registros del año anterior.

Pese a este crecimiento, Chile
se ubicaría lejos de los principa-
les países del mundo en materia
de producción, incluso del top
20, señaló Froment.

Sin embargo, destacó que “no
tienes que ser (un productor)
grande para ser un líder”. Enfa-
tizó que Chile tiene el potencial
de ser un modelo para sus pares
de la región. “Chile ha hecho

avances muy signi-
ficativos en la mo-
dernización de su
industria lechera y
adoptado un enfo-
que de sostenibili-
dad con el compro-
miso de todos los
actores (...) Es un

país comprometido con la inno-
vación, la sostenibilidad y la co-
laboración internacional”.

“Chile es un actor dinámico y
en evolución en una región con
un inmenso potencial, que puede
convertirse en un proveedor glo-
bal de productos lácteos en el fu-
turo. Tiene las tierras, el clima y el
talento para hacerlo (...). La clave
será invertir en infraestructura,
educación y el marco de sosteni-
bilidad que permitirá que su po-
tencial se materialice de forma
responsable”, sostuvo Froment.

Gilles Froment y la preocupación por la irrupción de los productos vegetales

Presidente de federación 
internacional de la leche: “No veo 
que la industria a base de plantas
supere a la láctea mientras esté vivo”

NICOLÁS BIRCHMEIER

Pese a que el país no se encuentra entre los mayores productores globales, Froment
cree que el sector lácteo chileno tiene el potencial de ser líder en la región.

Gilles Froment participará en octubre próximo en un encuentro global del sector lechero que se realizará por
primera vez en Sudamérica y tendrá su sede en Santiago.
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El uso del término

“leche” en productos
vegetales incomoda a

los productores lácteos. 

SANTIAGO DE CHILE, LUNES 25 DE AGOSTO DE 2025

ECONOMÍA Y NEGOCIOS

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

25/08/2025
  $6.994.132
 $20.570.976
 $20.570.976

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
         34%

Sección:
Frecuencia:

CONTRAPORTADA
0

Pág: 10


