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ubs ecnlégicos motores de

exportacion regional

I Uruguay fue pionero en
1923 y hoy la regién suma
cerca de 800 recintos.

Honduras y Colombia
lideran en cantidad,
mientras que Chile y

Panama concentran mayor .
presencia empresarial.

POR DEBORAH DONOSO MOYA

Las zonas francas, también co-
nocidas como Zonas Econdémicas
Especiales, tienen mas de un siglo
de historia en América Latina. Uru-
guay fue el primer pais en adoptar
este régimen en 1923.

Actualmente, en la regién ope-
ran cerca de 800 zonas francas.
Honduras concentra mds de 150
recintos y Colombia supera los
120. En total, més de 10 mil em-
presas estan instaladas bajo este
régimen, siendo Chile —a través
de la Zona Franca de Iquique- y
Panama —con la Zona Libre de
Colén- los que retnen la mayor
cantidad de compaiiias, con 2.214
y 2.337 respectivamente, segiin
datos de la Asociacién de Zonas
Francas de las Américas (AZFA).

Por ello, varios mercados estan
avanzando en medidas para crear
nuevas zonas con beneficios tribu-
tarios y aduaneros, argumentando
que impulsan el comercio y que
atraen inversiones que, a su vez,
activan el crecimiento de las lo-
calidades donde estan ubicadas.

En conversacién con DESUD,
el director ejecutivo de AZFA,
Julio Rodriguez, sostuvo que “en
el altimo afio, las inversiones en
la region habrian alcanzado unos
USS 48 mil millones”.

Y explicoé que con estos desa-
rrollos, los gobiernos persiguen
tres objetivos centrales: generar
empleo, potenciar el comercio

exterior y atraer inversion tanto
local como extranjera.

Destacé que, en algunos casos, las
zonas francas pueden representar
hasta 14% del Producto Interno
Bruto (PIB). Ese es el caso de Costa
Rica, por ejemplo, mientras que en
El Salvador la cifra gira en torno
al 10%, detallo.

Considerando el peso en términos
de exportaciones, Rodriguez precisé
que varia segin cada mercado. “En
El Salvador es un 74% de los envios
totales del pais, mientras que en
Costa Rica hablamos del 65%; en
Reptiblica Dominicana del 62%; yen
Uruguay cerca de 54%”, comento.

Segun AZFA, por cada délar que
un Estado deja de percibir por
beneficios tributarios, la econo-
mia recibe US$S 7 adicionales en
actividad.

Tendencias y desafios

En mediodel escenario econdmico
globaly regional, la asociacion esta
buscando posicionar a las zonas
francas como figuras que van mas
alla de ser parques industriales,
apostando a consolidarlas como
ecosistemas de competitividad.

US$ 48I\/IIL

MILLONES

SE HABRIAN INVERTIDO EN LAS
ZONAS FRANCAS DE LA REGION
EN EL ULTIMO ANO, SEGUN
DIRECTOR DE AZFA.

Para ello, se han delineado cua-
tro pilares estratégicos hacia el
futuro: la infraestructura de alto
nivel, tanto fisica como digital; el
acceso al talento humano califica-
do, dado que cada vez concentran
industrias mas especializadas; la
sostenibilidad; y la seguridad y
ciberseguridad, para garantizar
comercio licito y confiable.

Rodriguez afiadi6 que la tecno-
logia aduanera sera clave para el
control y la trazabilidad. En esa
linea, varios paises se han dis-
puesto a desarrollar proyectos de
data centers dentro de las zonas
francas, buscando transformarse
en hubs regionales.

El caso de Pert
Uno de los mercados que mas ha
evolucionado en el tiltimo afio ha

sido Peri, donde se estan impul-
sando al menos 23 proyectos para
crear nuevas zonas econdmicas
especiales y francas. Sin embar-
go, la ley marco para las Zonas
Econdémicas Especiales Privadas
(ZEEP) permanece en discusion
en el Congreso.

Segin Rodriguez, el pais “esta
haciendo esfuerzos para modernizar
la legislacion” y transitar desde
las actuales Zonas Econdmicas
de Desarrollo (ZED), como Paita
y Cajamarca, hacia un régimen
mas estandarizado y competitivo.

Beneficio del panorama
arancelario

Una tendencia global que gano
fuerza tras la pandemiaes el friends-
horing, que busca relocalizar pro-
duccién en paises con condiciones
politicas y comerciales estables.

Eso si, el ejecutivo recordé que
el escenario mundial ha venido
cambiando, presionado por las
medidas arancelarias fijadas en lo
que va del afio por el Gobierno de
Donald Trump, en Estados Unidos.

A su juicio, dicho arancel ha
favorecido a gran parte de Lati-
noamérica. “Esto abre una gran
oportunidad para la regién en
materia de nearshoring y friends-
horing, sin dejar de lado los socios
comerciales ya existentes”; afirmé.



