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Start-up vinamarina destaco
enla Expo Mundial de Osaka

INNOVACION. En menos de una década, “Plan 3D” abastece con sus prototipos del
cuerpo humano a universidades nacionales y extranjeras.

Claudio Ramirez
cromirezr@mercuriovalpo.cl

nmenos de una década

E la start-up vifamarina

“Plan 3D” paso de ser

una idea estimulada por una

necesidad familiar a una em-

presa exportadora cuyos pro-

ductos tienen como destino

Brasil, Estados Unidos, Reino

Unido y Alemania, entre otros
paises.

Carolina Chavez, disenado-
raindustrial y cofundadora de
la empresa -junto con su cole-
ga Cristian Navarro-, recordo
que el 2016, a raiz de la solici-
tud de su padre, quien necesi-
taba un simulador de via biliar,
comenzaron a hacer simula-
dores con fabricacion 3D para
planificar cirugias y simula-
cion clinica.

Hoy, con el apoyo de Start
Up Chile, Corfo y ProChile
abastecen a instituciones chile-
nas como la Universidad de
Chile v la Universidad Andrés
Bello, y también a casas de es-
tudio estadounidenses como la
Universidad de Columbia y de
San Diego. Sus productos, que
son cercade 26, van desde co-
razones y pulmones hasta ex-
tremidades y érganos de todo
tipo, cada uno pensado para
ensenar y entrenar habilidades
clinicas de forma mas segura y
realista.

LANZAMIENTO EN JAPON

Sunltimo dispositivo, denomi-
nado VeniFit, es un innovador
modelo de venopuncion dise-
fiado para fortalecer la forma-

CEDIDA

CAROLINA CHAVEZ DESTACO RECEPCFUN ENTIERRAS NIPONAS.

“Estuvimos en el
pabellon de Chile y
nos fue muy bien.
Mostramos nuestros
simuladores y
despertaron mucho
interés”.
Carolina Chavez
Cofundadora Plan 3D

cion practica en salud que fue
recientemente lanzado y exhi-
bido en la Semana de la Inno-
vacion de la Expo Mundial que
se desarrolla en Osaka, Japon.

“Estuvimos en el pabellon
de Chile y nos fue muy bien.
Mostramos nuestros simulado-
res y despertaron mucho inte-

rés”, comento Carolina Cha-
vez, afadiendo que tienen mu-
chas expectativas tras este pa-
S0 por tierras niponas.

“Desde el afo 2019 que em-
pezamaos a exportar nuestros
productos, principalmente a
Estados Unidos y Europa, pero
Asia es un mercado en el que
nunca habiamos estado antes.
Es la primera vez que tenemos
este contacto mas cercano yla
recepcion fue muy buena®, ex-
plico la emprendedora. quien
seentusiasma con la opcion de
abrir una nueva puerta para
sus productos.

“Muchas personas delarea
de la salud probaron los simu-
ladores y les encant6. En ese
sentido, pudimos validar que

2016

surgio la empresaque

hoy exporta sus productos a
Latinoameérica, Estados Uni-
dos y Europa.

ellos son igual de innovadores
alla. Por ejemplo, en el caso de
VeniFit nos comentaban que la
piel o las venas se sentian mu-
cho mas realistas que otros si-
muladores”, agrego, subrayan-
do que ademis pudieron cono-
cer los avances que existen.

“Nos pudimos conectar
con el ecosistema emprende-
dor y saber como funcionan
los negocios alla, nos comenta-
ron que es un poco mas lento,
pero a la vez muy confiable.
También tuvimos la posibili-
dad de visitar centros de inno-
vacion”, explico.

Sobre VeniFit, tras ser lan-
zado en Japon, ya fue validado
en el pais por la Universidad
Andrés Bello. “Permite quelos
estudiantes puedan practicar
la puncion venosa para extraer
sangre o para inyectar medica-
mentos”, detallo.

“Es increible ver el creci-
miento que hemos tenido. Em
pezamos en un espacio muy
pequefio y hoy estamos funcio-
nando en dos pisos. Al princi-
pio éramos dos personas y aho-
rasomos seis(...). No somos un
equipo muy numeroso, pero
hemos avanzado muchoen efi-
ciencia para poder dar abasto
conlos pedidos y también ha si-
do clave trabajar con distribui-
dores”, manifesto. 3




