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ECONOMIA

Durante el evento
Enexpro se relevaron
las oportunidades de
la zona y la variedad
de mercados a los
que productores
pueden apuntar.

Por Diana Aros Aros
dianaaros@diarioelsurcl

positive balance tuvo el
Encuentro Exportador de
ProChile (Enexpro) que se
desarrollg este miércoles en Con-
cepeidn. Eldirectorgeneral delaen-
tidad, Ignacio Ferndndez, destaco la
participacion de empresas impor-
tadorasinternacionales y de repre-
sentantes exportadores de la ma-
crozona centro-sur. En conversa-
cidn con EL SUR, Ferndndez trans-
mitié que tantolos delegadosde In-
diacomode México destacaron las
oportunidades de Biobio y Chile,
sobre todo para el mercado forestal
yagroindustrial. “Uno mira los sec-
tores y acd hay un potencial enor-
me en el mundo maderero, en los
servicios que también son muy re-
levantes, enel mundo fruticolayde
losproductos del mar”, dijo.

-£Qué oportunidades tiene el
sector forestal y agricola para se-

ir diversi los mercados?

Lo primero que hay que decir
que, en términos nacionales, las
exportaciones han estado marcan-
do super bien. El afio 2024 supera
moslos 100.000 millones de déla-
res de exportaciones, que fue un
récord histéricoynosdloenloque
tiene que vercon mineria, con los
principalessectores,sino también
consectores un poco menos tradi-
cionales,comosonlasexportacio-
nes de servicios, que exportamos
mas de 2.400 millones de délares,
lo que nunca habia pasado(..) en
la Region del Biobio, especifica-
mente,y por coyuntura especifica,
el tema forestal, fundamental-
mente, no hemos tenido esos ré-
cords, pera hay varios sectores, co-
mo todo lo que tiene que ver con
alimentos, por ejemplo, bulbos,
que hantenido unoscrecimientos
muy importantes, y so nos pone
muy felices. Por tanto, hay un po-
tencial super grande en la Region,
porque es multisectorial. Es una
region que va desde el mundo fo-
restal, el mundo industrial en ge-
neral, y también tiene mucho que

Director general de ProChile, Ignacio Fernandez, tras analizar rubro exportador en Biobio:

“Hay un potencial super grande en la
Region porque es multisectorial”

Tgnacio Ferndndez detallo qt.;e durante el 2024 se registravon cifros histdricas de exportacion o nivel nacionol

En términos de politica publica
también creo que hay mucho
que ver, y la Region lleva la
vanguardia en esa. Y también se
ve en Chile en general, y
especificamente a la Regidn
como un socio confiable”.

v

vercon losservicios que tienenun
granvaloragregado, nosélo porel
tema universitario.

- Cémo se han destacado des-
de las potencialidades de Biobio
desde el mercado internacional?

-El delegado de México destaco
el conocimiento que hay del mun-
domaderero chileno, y la penetra-
cidnquetiene enel mercado mexi-
cano, que es un mercado muy im-
portante, y que donde uno compi-
tedeigualaigual conEstados Uni-
dos, con Canadd, con el mismo Mé-

xico,ydestacabala calidad del pro-
ductochileno, Destacaba también
el potencial que hay en construc-
cion en maderaen Chile,que ellos
también deberian ir imitdndolo,
ellos decian que acd se construye
mucho mas en madera que en Mé-
xico, cuande quizds deberfa ser al
revés. ¥ ahi hay un ejemplo muy
importante para seguir. En térmi-
nes de politica pblica también
creo que hay mucho que ver, y la
Regicn lleva la vanguardia en eso.
Y también se ve en Chile en gene-
ral, y especificamente a la Region

comounsocio confiableen el sen
tido de los productos de calidad
que entrega, ¥ que respetamos
nuestros acuerdos. Y eso es muy
importante, y nosotros a veces no
lo valoramos tanto acd en Chile.

que es uno de los rubros clave?

-El tema forestal ha tenido co-
yunturas internacionales, pero
hoy dia efectivamente hay un po-
tencial enorme. Y yo dirfa que ca-

Desde ProChile se
destacaron vinculos
comerciales de la Regidn
en rubros como el
agricola y forestal.

dadiahaymds potencial en el va-
lor agregado, y yo creo que tene
mos que preocuparnos de eso. To-
do lo que tiene que ver con table-
ros de madera, con construccion,
con interiores, ahi hay un valor
agregado muy grande que tene-
mos que seguir potenciando.

-Qué desafiosobrechas se han
identificado para fortalecerel po-
sicionamiento exportador?

-Creo que en paises tan grandes
comoIndia, China, Indonesia, hay
una primera brecha que tiene que
ver con el conocimiento de nues-
tro pais,con que generemoscong-
cimientode Chile, de qué significa
Chile y qué significan estos pro-
ductos chilenos. El caso de India,
todo lo que tiene que ver con los
frutos secos se ha hecho un traba-
jo enorme, estos frutos secos scn
de cierto calibre, tienen calidad,
son impecables, aparte de todo lo
quetiene que verconelservicio. Y
esohayqueirpotenciando, unova
metiendo mds y mds ruido acerca
delamarcaChile. Otro desafio tie-
ne que ver en estos mercados tan
lejanos como India, Indonesia, es
lalogistica, que vacreciendo y me-
jorandoenla medidaque losvolu-
menes de exportacion también
crecen. Y lo otro, es que en estos
mercados gigantes uno tiene que
apuntar a ciertos nichos, no hay
que marearse pensando que inme-
diatamente los 1.400 millones de
indios nos van a comprar el pro-
ducto, sino que unc tiene que iral
mercado, a lugares especificos, sa-
ber que todos estos paises tienen
regiones muy distintas.



