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DIEZ STARTUPS VIAJARÁN A DUBÁL: 

Emprendedores chilenos se alistan para 
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Sherif Chacoff, agregado comercial de ProChile en Emiratos Árabes Unidos, adelanta la participación chilena 
en el Innovation Summit Chile-Dubái 2025, que reunirá a miles de startups e inversionistas. La misión busca abrir 

desembarcar en en Medio Oriente 

puertas en sectores como agricultura, finanzas, educación, minería y acuicultura. FERNANDA GUAJARDO SEPÚLVEDA 

  

ubái se ha convertido en un polo de 
innovación a nivel mundial, y Chile 
busca aprovechar esa plataforma pa- 

radar visibilidad a su ecosistema emprende- 
dor. “Emiratos Árabes Unidos, y particular- 
mente Dubál, es muy conocido por su servi- 
cio vanguardista en finanzas, agricultura, 
educación y salud. Cada una de esas indus- 
trias la han automatizado y constantemente 
requieren de soluciones globales donde 
Chile tiene una oferta exportable de cali- 

explica Sharif Chacolf, agregado co- 
de ProChile en ese país. 

Del 12 y el 16 de octubre se realizará In- 
novation Summit Chile-Dubái 2025, en el 
marco del evento Expand North Star. Se- 
gún Chacolí, la cita congregará a “más de 
73 mil startups que se reúnen con más de 
mil inversionistas”. 

  

   

La delegación chilena estará compues- 
ta por diez empresas seleccionadas me- 
diante convocatoria pública: Ssindex, 
Work Mining, Ok To Shop, Chucao Tech, 
InsightPlay.ia, Valuelist, Isolcork, Tu Cla- 
se, MedibleGo y Tesseract. “Van solucio- 
nes de agritech, fintech, edtech, entre 
otros. Por lo tanto, lo que tenemos que 
haceres potenciar unas soluciones globa- 
les que ya están probadas y que van a ha- 
cer una buena conexión con uno de los 
ecosistemas de innovación más vibrantes 
de Medio Oriente. No solo para la venta, 
sino que también empresas chilenas que 
buscan levantar capital”, detalla Chacoff. 

La estrategia de diversificación va más 
allá de Dubái. Arabia Saudita, señala Cha- 
cof, está desarrollando una poderosa in- 
dustria minera como parte de su transi- 

    

   

ción post-petróleo. “Estamos hablando de 
que tienen reservas por 2,5 trillones de dó- 
lares en diferentes metales... ahí los pro- 
veedores chilenos tienen soluciones inno- 
vadoras y sostenibles para ir a responder a 
ese desafío de la minería”, afirma. 

Además del evento, la misión contem- 
pla un día de visitas técnicas a centros 
de innovación como la Dubai Future 
Foundation. “Queremos lograr un 
efecto multiplicador en el largo 
plazo. Este es el kick of la prime- 
ra actividad que estamos hacien- 
do en donde ProChile apuesta 
por Medio Oriente... Queremos 
que estas diez empresas en el 
próximo año se multipliquen y 
lógicamente que generen un incenti- 
vo aún mayor”, añade Chacoff. 

      

HASTA LANZARON UNA WEB 4PP DE GESTIÓN PARA EMPRENDEDORES: 

Desafío Levantemos Chile 
cumple 15 años y 
reestructura modelo de 
apoyo al emprendimiento 
El cambio contempla una nueva estrategia de intervención más a largo plazo 
en las comunidades de emergencia, detalla la subdirectora del área, Florencia 

Cubillos. Y ya tienen los primeros resultados en Viña del Mar. soría maLuENDA 

i bien la abogada Florencia 
Cubillos asumió hace un 
año el cargo de subdirectora 
de Emprendimiento de De- 
safío Levantemos Chile, ha 

estado ligada a la fundación práctica- 
mente la mitad de su vida. "Mi papá la 
fundó cuando yo tenía quince años, 
entonces logré ver esto del impacto so- 
cial en un minuto en una adolescente 
está tomando decisiones de su vida”, 
relata hoy a propósito del aniversario 
número quince de la organización sin 
fines de lucro que nació tras el terre- 
moto y tsunami de 2010, cuando Felipe 
Cubillos, junto a un grupo de personas, 
decidió apoyar a las comunidades cos- 
teras más afectadas, 

“Desafío para mí era como... mu- 
chas veces lo quise aplazar, porque 
uno... o sea, si es la fundación que 
fundó tu papá y que ahora no está, 
siempre va a tener un trago un poco 
amargo”, admite Cubillos, pero luego 
agrega: “Me di cuenta que en verdad 
Desafío era la plataforma para mí, pa- 
ra cumplir todos mis sueños de im- 
pacto y de aprendizaje”. Esto lo cuen- 
ta tras regresar de España, donde es- 
tudió un máster en management y 
otro en international development e 
incluso tras haber ejercido como 
abogada y haber seguido ligada a la 
organización como voluntaria. 

“Si bien el emprendimiento está en el 
ADN de Desafío Levantemos Chile, pa- 
ra mí es el motor de todo. O sea, si es 
que no tuviéramos el emprendimiento, 
a míno me haría sentido, porque, en el 
fondo, lo que nosotros necesitamos es 
entregar oportunidades”, reflexiona. 
“Tenemos la frase 
tregamos la pesca, sino que entregamos 
las herramientas y enseñamos a pescar. 
Entonces, eso nos lleva a que nuestros 
proyectos generalmente han sido de 
impulsos, de entrega de herramientas, 
pero también acompañados de capaci- 
taciones, para que los emprendedores 
se puedan poner de pie”, agrega. 

      

    

EL CAMBIO 

Sin embargo, se dieron cuenta de algo: 
tenían que desarrollar una es 
intervención más a largo plazo en las co- 
munidades de emergencia donde se de 
plegaban. “Generalmente, nos quedába- 

“Si es que no tuviéramos 

el emprendimiento, a mí 
trategia de 

no me haría sentido, 

  

porque lo que nosotros 
mos alrededor de tres meses en una co- 
munidad, hacíamos un par de capacita- 
ciones y entrega de herramie) 
ahora, ya tenemos un plan de interven- 

  

1 cercano al año, en el que 
nos quedamos y generamos cox 
afirma Cubillos, 

Esto lo están haciendo principalmente 
con dos modelos. “Uno, que es el modelo 
de emprendimiento comunitario, y el otro 
es el modelo de emprendimiento local, pe- 
ro que también es generación de ecosiste- 
ma, que se lama Club de Emprendedores”, 
relata. Ambos en Viña del Mar. 
mero, lograron establecer una 
munitaria y dar apoyo a emprendimientos 
gastronómicos, mientras que con el segun- 
do ya tienen cerca de 50 emprendedores 
vinculados. “El Club de Emprendedores se 
consolida en una plataforma de colabora- 
ción. Entonces, el emprendedor pasa por 
todo este proceso de convocato! 
ría, capi 

  

guir colaborando”, indica. 
Además, crearon y están imple- 

mentando una web app para que 
los emprendedores puedan ges- 
tionar de manera simple su em- 
prendimiento y contar con esos 
recursos en un solo lugar. 

“En Viña logramos imple- 
mentar por primera vez esta 
intervención más a largo pl 
zo”, destaca y hace hincapi 

   
   

en el trabajo colaborativo Á 
con distintas instituciones: 
“Lo que buscamos es que | 
realmente todos puedan es- 
tarimpactando a donde no- 
sotros estamos trabajando”. 

  

ión, impulso, y después se 
consolida en esta plataforma como un 
gran club de emprendedores de Desa- 
fío, con la idea de que ahí puedan se- 

necesitamos es entregar 
tas. Pero, 

oportunidades”. 
realmente 
munidad”, FLORENCIA CUBILLOS 

Subdirectora de Emprendimiento 
de Desafío Levantemos Chile. 

Con el pri- 
cocina co- 

ria, mento- 

  

      

                          

   

   
   

    

   

   

        

   

      

      

      

   
   

      

   

  

Sherif Cha- 
col, agregado 
comercial de 
ProChile en 

Emiratos Ára- 
bes Unidos 

  

  

    

Wo 
Cubillos, sub- 
directora de 
Emprendi- 

Perú, México, 

te y rápido.   
Su sistema 

  

Javier Smith (CTO y CPO), Nicolás Ju 
Victor Hugo Ávila (COO) son los fundadores de Envíame. 

FUNDADA POR EXEJECUTIVOS DE CORREOSCHILE: 

Envíame: el éxito de 
la plataforma logística 
que opera en 52 
ciudades y factura 
US$ 25 millones 
Agregando servicios de 150 couriers en 
Latinoamérica, la startup permite a comercios 
hacer envíos rápidos. JosEFINA MUÑOZ BECERRA 

Surgió de la idea de tres exe- 
jecutivos de CorreosChile pa- 
ra agilizar los despachos y hoy 
esuna plataforma que procesa 
un millón de pedidos mensua- 
les en 52 ciudades de Cl 

Colombia, Ar- 
gentina y Uruguay. Envíame 
es una plataforma nacida en 
2016 que permite a los e-com- 
merce hacer sus despachos a 
través del courier más eficien- 

“Lo importante es tener la 
información para poder hacer 
una gestión de forma proacti 
vay dar solución lo antes po: 
ble al cliente”, detalla Nicolás 
Justiniano, CRO y CFO de En- 
víame y quien fundó la com- 
pañía junto con Victor Hugo 
Ávila y Javier Smith. 

ermite a los co- 
mercios elegir entre couriers, 
hacer seguimiento y conocer 
la información de los despa- 
chos. Ala fecha, han colabora- 
do con más de 150 firmas co- 
mo Starken, CorreosChile, Fe- 
dEx y Blue Express, entre 
otros. Y dan servicio a firmas 
tan diversas como Falabella- 
«com, Arrow, Flores y Bubba. 

Elequipo tiene 160 personas 

  

iniano (CRO y CFO), 

y 40% se enfoca en desarrollo 
tecnológico. Eso ha permitido 
el diseño de su agente de inte- 
ligencia artificial EVA, además 
de colaboraciones tecnológi- 

le, — cas con Mercado Libre, inte- 
gración con servicios de Sho- 
pily y herramientas de gestión 
de incidencias en WhatsApp. 
“Si uno no desarrolla, alguien 
te pasa por el lado”, enfatiza 
Justiniano. 

El cofundador adelanta que 
“en 2025 vamos a facturar al- 
rededor de US$ 25 millones de 
dólares en todos los países y 
estamos creciendo a tasas del 
30% cada año”. No es poco, 
considerando que hasta ahora 
se han financiado básicamen- 
te con recursos propios, ade- 
más de un levantamiento de 
capital en 2022 que suscribie- 
ron Chile Ventures, Fen Ven- 
tures y un inversionista ángel. 

Envíame, que cobra por cá- 
da pedido procesado, suma 
más de mil clientes y en Chile 
Opera de Arica hasta el Terri- 
torio Antártico. Su objetivo 
hoy es crecer en los mercados 
que ya penetró, para apuntara 
“avanzar en más países en los 
próximos dos años”. 

  

   

  

El alcalde de 
Renca, Claudio 
Castro, espera 
que esta medi- 

da pueda ser 
replicada en 

otras comunas. 

  
MÁS DE 13 MIL LICENCIAS FUERON PROCESADAS AUTOMÁTICAMENTE: 

Un bot permitió a Renca recuperar más de 
$3 mil millones en licencias médicas en 2024 
La comuna usa inteligencia artificial para gestionar este ítem, con un sistema que posibilitó enfrentar 
un gasto adicional estimado en $1.700 millones solo en el área de Educación. FERNANDA GUAJARDO SEPÚLVEDA 

  

problema financiero sin salida, en 
¡Renca se transformó en una oportuni- 

dad para innovar. Durante 2024, la comuna 
recuperó $3.028 millones por concepto de li- 
cencias médicas, gracias a la implementa- 
ción de un bor con inteligencia artificial que 
automatiza uno de los procesos más pesados 
dela gestión pública, 

El mecanismo replica la labor que antes 
requería decenas de funcionarios: ingresar 
a portales, revisar licencias y subir informa- 
ción de trabajadores y liquidaciones de 

| 0 que para muchas municipalidades es sueldo. Desde servidores en la nube, la ope- 
ración se repite varias veces al día, lo que 
permitió procesar más de 13 mil licencias en 
un año con solo dos personas encargadas 
de supervisar. 

El alcalde Claudio Castro lo resume así: 
“Esta esuna muestra concreta de cómo la tec- 
nología puede ponerse al servicio de una ges- 
tión pública moderna, responsable y ef 
te. Cada peso recuperado gracias a este hot es 
un recurso que vuelve a la municipalidad”. 

La urgencia de contar con una solución 
era evidente: en el área de Educación, 10% de 

     

la dotación se encontraba con licencias cró- 
nicas o recurrentes, generando un gasto adi- 
cional de unos $1.700 millones. Como en el 
sector público los sueldos deben pagas 
cluso cuando una licencia es rechazada, la 
recuperación de esos montos se había vuelto 
insostenible. 

El protocolo comenzó a implementarse en 
2023 sin objeciones de la Dirección del Tra- 
bajo y no solo alivió la carga financiera, sino 
que además situó a Renca como una de las 
primeras comunas en aplicar tecnología para 
enfrentar el desafío del ausentismo laboral. 
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