
Francisco Pérez Mackenna,
gerente general de Quiñenco.
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AmCham alista viaje a Washington
con amplia delegación empresarial
en busca de “alianzas estratégicas”

Los privados están tomando un rol
protagónico en las relaciones económi-
cas entre Chile y Estados Unidos, en
medio de la tensión impuesta por la po-
lítica comercial del gobierno de Donald
Trump. Entre el 28 de septiembre y el 3
de octubre, una importante delegación
empresarial organizada por la Cámara
Chilena-Norteamericana de Comercio
(AmCham Chile) visitará Washington
y Nueva York, donde esperan reunirse
con altas autoridades del gobierno que
encabeza Donald Trump. 

El objetivo general de esta misión
apunta a “generar vínculos institucio-
nales de largo plazo y proyectar el posi-
cionamiento de Chile como un socio se-
guro y competitivo en el mercado esta-
dounidense”, dicen desde AmCham.
En la agenda hay encuentros con enti-
dades gubernamentales como la Ofici-
na del Representante Comercial (USTR,
por sus siglas en inglés), el Departa-
mento de Comercio y el Departamento
de Estado, think tanks y la U.S. Chamber
of Commerce. Sobre la mesa, dicen, ha-
brá materias macroeconómicas, regula-
torias y geopolíticas, y se buscará iden-
tificar sectores estratégicos para colabo-
rar en una agenda proinversión.

En la lista de participantes, encabeza-
dos por la presidenta de AmCham, Ro-
berta Valenca, hay representantes de al-
gunos de los más importantes grupos
empresariales del país. Es el caso de
Francisco Pérez Mackenna, gerente ge-
neral de Quiñenco, matriz de las activi-
dades financieras e industriales del gru-
po Luksic. También participa Diego Ya-
rur, presidente del directorio de Empre-
sas SB —matriz de Salcobrand, DBS y
otras— y del holding financiero de la fa-
milia, que controla el banco Bci. 

El grupo lo completan la presidenta
de la CPC, Susana Jiménez; Richard von
Appen, de Ultramar; Ro-
drigo Larraín, de Cenco-
sud; Alejandro González,
de Falabella; Alfonso Peró,
de Capital Advisors; José
Guzmán, de Agrosuper;
Álvaro David, de Norton
Lilly; José Miguel Salva-
dor, de Citigroup Chile;
Maximiliano Urenda, de AGS; Nicolás
Goldstein, de Accenture, y Ricardo Gar-
cía, de Camanchaca. 

Inversiones y aranceles

Aunque la misión empresarial aterri-
za en un contexto marcado
por las negociaciones en
curso en materia arancela-
ria, no pretende involu-
crarse en el diálogo técnico
que están resolviendo Chi-
le y Estados Unidos. De he-
cho, la agenda fue organi-
zada antes de conocer la

nueva política arancelaria de la admi-
nistración Trump, y se trata de una ini-
ciativa permanente de AmCham.

El año pasado, por ejemplo, por esta
misma fecha se llevó a cabo una visita
similar, que contó con la participación
de la entonces embajadora en Chile,
Bernadette Meehan, y varios de quienes
componen el grupo este año. Por enton-
ces, el tema central de la agenda eran las
elecciones en curso, donde finalmente
se impuso Donald Trump. En el contex-
to actual, en AmCham sostienen que su
rol como cámara bilateral los instala co-
mo puente entre ambos sectores priva-
dos y “se vuelve aún más relevante para
anticipar tendencias, influir en la toma
de decisiones y resguardar espacios de

colaboración constructiva”.
En líneas generales, eso sí, Roberta

Valenca destaca que la gira es más bien
“una valiosa oportunidad para explorar
el mercado estadounidense, que es uno
de los más grandes, competitivos y di-
námicos del mundo (…), queremos pro-
mover la inversión chilena para poten-
ciar el desarrollo y expansión interna-
cional de empresas de nuestro país”. De
hecho, además de los encuentros con
autoridades y centros de pensamiento
—algunos ligados con las relaciones in-
ternacionales—, el grupo viajará a Nue-
va York, donde se reunirán con líderes

de reputadas entidades financieras in-
ternacionales, como Goldman Sachs,
BlackRock y JP Morgan.

El rol de los privados

Aunque persiguen objetivos dife-
rentes, la misión empresarial de Am-
Cham no es la única que apunta a estre-
char lazos económicos con Estados
Unidos. Ayer finalizó la visita de la de-
legación organizada por Sofofa a Wa-
shington, donde varios de los gremios
con una presencia relevante en el mer-
cado del país norteamericano se reu-
nieron con algunos de los consejeros
más cercanos del equipo directo del
Presidente Donald Trump.

En este caso, el acercamiento se hizo a
través de una oficina de lobby (ver recua-
dro), en coordinación con Cancillería,
para reforzar la posición estratégica de
Chile en el marco de las negociaciones
técnicas entre ambos gobiernos. Más allá
de los resultados, un experto en materias
comerciales comenta a “El Mercurio”
que el principal logro de esta gestión dice
relación con un “cambio de paradigma”
sobre el rol del mundo empresarial en
materia comercial: “Esto es normal en
México, en España, en Estados Unidos
(...), el sector privado chileno siempre ha
ido delegando al sector público este rol.
Está muy atrasado en esas lógicas”.

Tras el cierre de la agenda, el presi-
dente de SalmonChile, Arturo Clement,
dijo estar satisfecho con el diálogo al-
canzado. “Espero que este diálogo se
traduzca en una disminución de los
aranceles, fortaleciendo nuestra com-
petitividad y nuestra presencia en un
mercado tan estratégico”, señaló.

Representantes de los grupos Luksic, Yarur, Cencosud y otros viajarán a final de mes:JOAQUÍN AGUILERA R. 

La misión será recibida por altos cargos de la Casa Blanca y se enfoca en la
promoción de inversiones, aunque el tema arancelario forma parte de la
agenda para posicionar a Chile como “socio seguro y competitivo”.

Roberta Valenca, presidenta
de AmCham.
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Susana Jiménez, presidenta
de la CPC.
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Diego Yarur, presidente de Em-
presas Salcobrand.
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NUEVA YORK
En esta ciudad, la
misión también se

reunirá con prestigiosas
entidades financieras.

En una agenda de dos días, un equipo
liderado por Sofofa tuvo acceso directo a
tratar con asesores clave de la adminis-
tración de Donald Trump, a quienes expu-
sieron las ventajas que puede ofrecer Chile
como socio clave en áreas como minerales
estratégicos. En coordinación con Canci-
llería, dijeron desde la delegación, la idea
fue reforzar el posicionamiento del país en
las decisiones comerciales del mandatario.

En esta llegada hubo un actor clave: las
oficinas de lobby. Esta visita se gestó tras

recibir la asesoría de Continental Strategy,
una oficina que opera en Washington y que
es liderada por Carlos Trujillo, exembajador
de Estados Unidos ante la Organización de
Estados Americanos (OEA) durante el primer
período de Trump. Ahí también trabaja Katie
Wiles, hija de Susie Wiles, jefa de gabinete
de Donald Trump. Sofofa también contrató a
Steptoe, un estudio internacional de aboga-
dos que se especializa en asuntos de comer-
cio exterior y regulación, donde trabaja Kevin
Garvey, exjefe de gabinete de Robert Ligh-

thizer, quien encabezó la USTR durante la
primera administración de Trump.

Quienes conocen cómo funciona el
mundo del lobby en Estados Unidos,
afirman que este tipo de acceso está
institucionalizado, y que el trabajo pasa
por identificar dónde están las redes más
afines a cada objetivo. Varias de ellas son
conocidas por sus vínculos en el mundo del
Partido Demócrata, y otras con mayor
influencia en el mundo republicano. Sin
embargo, el caso de Trump es “atípico”,

pues no encaja del todo en esa estructura.
En este sentido, el exembajador chileno en

la Organización de Estados Americanos (OEA)
Darío Paya —director para América Latina en
una de estas empresas, Nestpoint— sostiene
que el diálogo entre el mundo privado y la
administración Trump ha sido relevante. “Hay
una suerte de línea directa fuera del canal
tradicional formal de los ministerios de Rela-
ciones Exteriores”, comenta.

Afirma que estos espacios no reempla-
zan el diálogo formal entre países, pero

ayudan a encontrar soluciones prácticas
que calcen con los objetivos políticos de la
contraparte. “No se trata de ir a enarbolar
la justicia, entre comillas, de las posiciones
que Chile pueda tener, sino que a buscar
una manera en que ese interés o posición
calce con un interés, o con una visión de la
administración que está tomando la deci-
sión. Tener ese acercamiento a los que
toman decisiones en el plano político es
muy importante, yendo más allá del típico
contacto a nivel técnico”, explica.

CÓMO FUNCIONAN LAS OFICINAS DE LOBBY
QUE LLEVARON AL EMPRESARIADO HASTA LA CASA BLANCA

Es verdad que el consenso del
mercado es que el Banco Central
(BC) dejaría inalterada la Tasa de
Política Monetaria (TPM) en
4,75% en la reunión de sus conse-
jeros este martes. En esa sesión, la
primera a la que asistió Nicolás
Grau como ministro de Hacien-
da, se confirmó la expectativa.

Lo que salió en el comunicado
a las 6 de la tarde incluía, no obs-
tante, una mención que los ana-
listas de inmediato detectaron
como distinta: el Consejo presi-
dido por Rosanna Costa advirtió
sobre un dato de la inflación es-
tructural (subyacente, o sin pre-
cios volátiles) que indicaría un
problema al que hay que pres-
tarle atención.

“En el escenario central del
IPoM (Informe de Política Mo-
netaria) de septiembre, la trayec-
toria prevista para la inflación
total es similar a la del IPoM pre-
vio, pero con una inflación sub-
yacente que en los próximos do-
ce meses será mayor a la consi-
derada en junio. Dado que este
componente del IPC tiende a ser
más persistente, aumenta la ne-

cesidad de monitorear de cerca
su evolución y sus fundamen-
tos”, dijo el Consejo del BC. 

Agregó: “El Consejo evalua-
rá los próximos movimientos
de la TPM teniendo presente la
evolución del escenario ma-
croeconómico y sus implican-
cias para la convergencia infla-

cionaria. En el escenario actual,
el riesgo de una mayor persis-
tencia de la inflación requiere
acumular más información an-
tes de continuar el proceso de
convergencia de la TPM a su
rango de valores neutrales”.

Hoy la entidad presenta el
IPoM de septiembre.

En un informe, Scotiabank
plantea que “el consejo reconoce
sorpresas al alza en la inflación
subyacente tanto en bienes co-
mo en servicios, que estimamos
habrían acumulado 0,3 puntos
porcentuales de mayor inflación
respecto de lo previsto en el
IPoM de junio”.

Ojos en la Fed

El Consejo del BC añade otro
elemento: “Los mercados finan-
cieros globales han ido consoli-
dando la expectativa de que la Re-
serva Federal (Fed) retomará este
mes los recortes de su tasa de inte-
rés. En ese escenario, las tasas de
interés de corto y largo plazo han
caído, y las bolsas se han recupe-
rado de forma generalizada”.

La siguiente reunión de la Fed
es el 17 de septiembre. 

Hay un mayor monitoreo a los precios estructurales:

Ante “el riesgo de una mayor persistencia
de la inflación”, el BC mantiene las tasas

Se “requiere acumular más información antes de continuar el proceso” de recorte de
la Tasa de Política Monetaria, indicaron los consejeros en forma unánime.
E. OLIVARES y L. CASTAÑEDA

4,75%
es el nivel de la Tasa de Política

Monetaria desde la cita del
consejo del Banco Central del
29 de julio. En agosto no hubo
reunión. Las próximas son en

octubre y diciembre.
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n Sansone: próxima baja
probable sería en diciembre
Para el economista jefe del Banco Santander, Andrés Sansone, el

principal mensaje del comunicado del Consejo del Banco Central es
que excluye la mención de que en los siguientes trimestres va a
continuar reduciendo la TPM e indica que será necesario acumular
más información sobre el proceso inflacionario.

En este escenario, se “hace más probable que la próxima baja de
tasas sea en diciembre y no en octubre, como el consenso del mer-
cado estimaba previo a esta reunión”, dice Sansone. 

Su impresión es que son dos los factores que han puesto más
prudencia a la decisión de la política monetaria, una inflación sub-
yacente que está mostrando más persistencia y la demanda interna,
que se ha mostrado más dinámica en el componente de la inversión,
mencionando también el consumo privado, pero resaltando a la vez
que el mercado laboral sigue mostrando debilidad.

n Martínez: pesan incerteza
global e inflación subyacente
A Claudia Martínez, directora del Instituto de Economía UC, el

mantenimiento de la TPM en 4,75% por parte del Banco Central no
le resulta sorpresivo. Ello, porque se sustentó tanto en la incerti-
dumbre mundial como en la inflación subyacente.

“Ambos factores introducen tensión respecto de las reduc-
ciones de tasas esperadas hacia fines de año. El comunicado
parece cauto respecto a futuros recortes en el corto plazo. No
se espera que la incertidumbre internacional se resuelva en ese
período y la inflación subyacente es más persistente”, subraya
la economista.

También hace notar que una disminución en la tasa de interés
por parte de la Reserva Federal genera espacio para que el Banco
Central disminuya la TPM sin provocar una fuga de capitales,
siempre que la inflación local lo permita.
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