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O Correo 
Problemas mal resueltos 

En el sector de la Playa Grande de 
Niebla, unazona turística por excelen- 
cia, las calles están en un estado de- 
plorable. Especialmente la calle Mar- 
qués de Mancera, llena de hoyos. 

Paraarreglar esaarteria, nuestro 
delegado municipal con su buena in- 
tención, dispuso tapar con ripio los 
baches. Y esto ha ocurrido varias ve- 
ces. Sesiguen haciendo hoyos y sest 
gue poniendo ripio. 

Sin embargo, tan ripio ha elevado 
la calle y eso ha afectado mucho a las 
casas dellado oeste, pues ahora cuan- 
do llueve el agua escurre hacia la pla- 
ya, se inundan los sitios y la base de 
estas casas, con el grave problema de 
que el agua ya se está pudriendo las 
bases y desestabilizando las casas. 

Esperamos que se pueda encon- 
trar pronto una soluciónal grave pro- 
blema de esta vía pública. 

Laura G Huaquín Mora 
Secretaria CentroSocial Cultural 

Playa Grandede Niebla 
Ighuaquincogmail.coms 

Educación no puede esperar 

A menos de un mes delas eleccio- 
nes presidenciales, Chile se encuentra 
nun punto de inflexión. Más allá de 
las urgencias del momento, el verda- 
dero desafio de futuro está en cómo 
concebimos la educación y qué lugar 
ocupa en el proyecto de país queque- 
remos construir. 

El reciente documento “Proyecta 
Chile 2050: Desafíos del Futuro dela 
Educación” ofrece un diagnóstico lú- 
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La oficina central de Correos de Chile en Valdivia también es un centro de ac- 
tividad cultural comunitaria, abierta al público. En una de las ventanas puede 
apreciarse el programa desarrollado durante octubre y lainvitación a la mues- 
tra detejidos y bordados de Cecilia Silva, abierta hasta el viernes. 

cido y colectivo del sistema educativo, 
elaborado por más de 260 actores de 
todoel país. Su llamado es claro: Chi- 
lenecesita transitar desde un modelo 
fragmentado hacia un sistema inte- 
gral, inclusivo y pertinente que asegu- 
retrayectorias educativas diversas y 
plenas. 

El informeadvierteque, pesealos 
avances en cobertura, persisten bre- 
chas profundas: más de 848 milesco- 
lares enfrentan inasistencia grave, y 
las diferencias de aprendizaje entre 
estudiantes de distinto origen socioe- 
conómico alcanzan los 63 puntos en 
lectura y 56 en matemáticas. 

Estas cifras reflejan que no basta 
con garantizar acceso; debemos ase- 
gurar una educación con sentido, que 
conecte con la vida, la salud mental y 
los proyectos personales de cada es- 
tudiante. 

Lahoja de ruta hacia 2050 propo- 
ne cinco transformaciones urgentes: 
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fortalecer lastrayectorias educativas, 
actualizar el currículum con innova: 
ción y pensamiento crítico, situar el 
bienestar socioemocional como pilar 
delaprendizaje, revalorizarla carrera 
docente e integrar la tecnología con 
propósito ético y pedagógico. 

Chile necesita un nuevo contrato 
social para la educación, basado enla 
cooperación, la equidad y la sosteni- 
bilidad. 

La educación no puede seguir 
siendo un tema de campaña: debe 
convertirse en una verdadera política 
de Estado. 

El futuro de cada estudiante es el 
futuro del país. Apostar por una edu- 
caciónintegraly de calidades apostar 
por un Chile más justo, resiliente y 
próspero. 

Alejandra Grebe 
Directora Ejecutiva Fundación MC 

Captar alos indecisos 

eLa contienda presidencial muestr
tres fenómenos que debemos consi
derar. En primer lugar, los candidato
de oposición en su conjunto sumaría
cerca del 60%, y Kast y Mattheitiene
la primera opción de pasar a segund
vuelta. Luego, Jara llegaría a un límit
del30% delosvotos, lo quele asegur
pasar a segunda vuelta, sin embargo
suespacio decrecimiento se velimita
do por un importante nivel de recha
z0, y tercero lasegunda vuelta se def
nirá más por un voto de rechazo qu
por un voto convencido y militante, 

Como corolario, será muy impor
tante el porcentaje de votos de lo
candidatosque pasena segunda vuel
ta, lo cual definirá un mejor posicio
namiento en la contienda definitoria
Todo lo anterior está condicionad
por un porcentaje devotos que en pri
mera vuelta aún tienenen duda suvo
tación. 

Ante este escenario, es fundamen
tal para las tres primeras candidatu
ras, captar los votos de los indecisos
Para Jara es fundamental desmarcar
se del gobierno y del PC; Kast deberí
mantener una votación cerca del 25%
y reforzar sus ideas fuerza en torno 
la seguridad. Por último, Matthei de
be capturar votos de centro modera
do queno quieren una segunda vuel
ta donde se deba decidir el mal me
nor. 

Eric Latorr

Director magister de Gobierno 
Dirección Públic

Universidad Autónoma de Chil
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[C) Columna 

Más que una embarcación 

.e 

Enrique Corvetto Castro
Periodista y escritor

  

industria naval chilena en el mapa dela in- 
novación con la botadura de su crucero hí- 

brido, la primera nave de este tipo construidacom- 
pletamente en el país. 

La trascendencia de este suceso nos lleva inevi- 
tablemente ala historia detrás de Asenav. Su origen 
se remonta aEberhard Kossmann, un ingeniero me- 
cánico alemán que, alos 26años, llegó a Sudaméri- 
ca en 1962. Tras trabajar en representación de em- 

L aempresa Asenav ha puesto a Valdivia y ala construcción de la barcaza “La Pincoya”. A partirde 
ese encargo clave, y con solo cinco trabajadores, 
Kossmann se independi 

En 1974, en un pequeño galpón de madera, fun- 
dó Asenav. 

Desde entonces, la empresa ha evolucionado y 
crecido de manera constante, consolidándose co- 
mounreferente enla construccióne innovación na- 
val. Sus embarcaciones no solo navegan en aguas 
chilenas, sino que circulan por los mercados más 

  

  

  presas al enChile, K recalóen Val- del mundo, llevando el sello de la calidad   
divia, la ciudad-río, en la década del70 paralliderar 
astilleros locales. 

Este periodo fue crucial, pues suexperienciase 
unió al impulso estatal: en 1972, Corfo le encargó la 

valdiviana a escala global. 
El éxito de Asenav está íntimamente ligado a la 

impronta histórica de Valdivia. 
Nuestra ciudad siempre ha avanzado gracias ala 

  

convergencia de diversas contribuciones y miradas
siendo la inmigración alemana un pilar fundamen
talensu desarrollo productivo. 

Elespíritu emprendedor, la visión de futuro yl
disciplina de origen alemán, encarnados en Koss
mann, resuenan con la fuerza que en su momento
impulsó el desarrollo de la cerveza, la curtiduría 
la madera enla zona. 

Estecrucero híbrido esa prueba de que lainver
sión en conocimiento y mano de obra local pued
generar productos de clase mundial. 

La botadura, presenciada por las aguas del Ca
lle Calle, sella una tradición ineludible: Valdivia, 
través de susríos, sigue siendo la cuna de la ingenie
ría navalen Chile. 

O Columna 

BárbaraSepúilveda 
Directora regional 
ProChile Los Ríos 

Conocimiento 
cruza fronteras 

urante años, el perfil exporta- 
D dor de la Región de Los Ríos 

ha estado ligado principal- 
mente a los bienes, con una marcada 
presencia del sector forestal y agroali- 
mentario. Sin embargo, hoy estamos 
siendo testigos de una transformación 
silenciosa pero profunda: la irrupción 
delsector de servicios como nuevo mo- 
tor de internacionalización regional. 

En ProChile Los Ríos tenemos ac- 
tualmente 93 empresas inscritas que 
trabajan en el macrosector de servi- 
cios, conunaoferta diversa que abarca 
desde el turismo hasta soluciones tec- 
nológicas para la agroindustria. De 
ellas, 15 han logrado mantener una 
constante en sus exportaciones duran- 
telos últimos tresaños, demostrando 
queel conocimiento, lainnovación y el 
talento también pueden convertirseen 
productos exportables. 

Según datos de ProChile, entre es- 
tas empresas exportadoras, 4se dedi- 
can alturismo, La energías limpias y las 
10 restantes a otros tipos de servicios, 
evidenciando la diversidad de oportu- 
nidades y la capacidad regional parain- 
sertarse en mercados internacionales. 

Este crecimiento nos invita a mirar 

másallá delos bienes tangibles. Expor- 
tar servicios es exportar capacidades 
humanas, creatividad y solucionescon 
sellolocal. Por eso, desde ProChile Los 
Ríos estamos impulsando la participa- 
ción de empresas regionales en la Mi- 
sión Comercial “Encuentro Empresa- 
rial Chile - Centroamérica y Caribe”, 
queserealizará en la ciudad de Guate- 
mala entre el 24 y el 26 de noviembre. 

Esta instancia —financiada por el 
Gobierno Regional deLos Ríosa través 
del Fondo Regional para la Productivi- 
dad y Desarrollo (FRPD)- permitirá a 
empresas TIC y Agrotech conectarse 
con más de 40 importadores y repre- 
sentantes institucionales de seis países 
delaregión. 

Es una oportunidad concreta para 
abrir mercados, generar alianzas estra- 
tégicas y demostrar que Los Ríosnoso- 
lo exporta productos: también expor- 
ta conocimiento, innovación y calidad 
humana. 

El futuro exportador de nuestra re- 
gión se diversifica. Y en esa diversidad, 

los servicios tienen un papel protagó! 
co. 
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