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Matías Domeyko Cassel, 

presidente de Arauco, estaba 

sentado muy cerca del presi- 

dente electo José Antonio Kast. 

Y cuando éste habló sobre 

cómo en Brasil es más fácil 

la tramitación de proyectos 

que en Chile, una mirada se 

cruzó entre ellos. Y es que la 

mayor inversión en la historia 

del brazo forestal del grupo 

Angelini no se hizo en suelo 

nacional, sino en Mato Grosso 

do Sul, Brasil: US$ 4.600 mi- 
llones, para construir una de 

las fábricas de celulosa más 

grandes del mundo. 

El máximo directivo de la 

empresa del grupo Angelini 

valoró el tono y las propuestas 

de la nueva administración. 

“Estamos viendo un cambio 

detono, un cambio de ánimo, 

de visión de lo que puede 

aportar la empresa”. 

“Se ve una voluntad muy 

positiva, que eso cambia el 

ánimo”, agregó. “Va a ve- 

nir un cambio regulatorio, 

seguramente, y van a venir 

facilidades para que la in- 

versión vuelva a jugar un rol 

importante. Así que estamos 

muy entusiasmados con lo 

que viene”. 

- ¿Pueden invertir más 

en Chile? 
- Nunca hemos dejado de 

invertir en Chile. Es verdad 

el sea tan 
dificil invertir 
como en Chile? 

El director de la celulosa valoró el cambio 
de tono del nuevo gobierno: “Estamos muy 
entusiasmados con lo que viene”. 

  

que también estamos invir- 

tiendo afuera. Arauco y todas 

las empresas grandes están 

siempre buscando oportuni- 

dades de inversión y vandonde 

están esas oportunidades. 

En este momento hemos 

encontrado una oportunidad 

de inversión muy importante 

en Brasil y eso lo estamos 

concretando en el proyecto 

Sucuriú. Pero donde haya la 

oportunidad de inversión, la 

vamos a tomar. 

En la medida en que Chile 

tenga oportunidades, vamosa 

invertir muy fuerte en Chile. 

Creemos en Chile, somos 

chilenos y nos gusta Chile. 

- ¿Y esto puede implicar 

aumentar la masa forestal 

en Chile para alimentar los 

complejos forestales que 

cerraron por una falta de 

madera? 
- Claro. Chile necesita tam- 

bién incentivar la inversiónen 

plantaciones, es un tema que 

también tiene que abordarse. 

En la medida en que haya más 

disponibilidad de madera 

en Chile, van a venir más 

inversiones industriales para 

poder darle valor y agregarle 

valor a esa madera. 

- ¿Cuáles son los nudos 

que impiden que aumente la 

plantación en el país? 
- Chile desgraciadamente 

entró en una dinámica más 

política, más ideológica en 

el pasado, que eliminó las 

políticas de fomento forestal 

queexistían, como el DL 701. 

Hay que volver a pensar en 
ese tipo de cosas. 

- Mencionaron Brasil. 

¿Tiene la esperanza de que 

ocurra un giro en Chile pa- 

recido a ese país? 
= Nosotros estamos hoy día 

en 11 países. Hemos hecho 

proyectos en la gran mayoría 

de esos países. Y lo que pasa 

en Chile es una cosa única. 

No conozco ningún otro país 

donde sea tan difícil invertir 

como en Chile hoy. Los pro- 

yectos en Chile se demoran 10 

años, cinco en permisología, 

cinco en judicialización. En 

ese plazo el mundo cambió, 

las tecnologías cambiaron, 

las necesidades del merca- 

do cambiaron. Y a lo mejor 

ese proyecto, una vez que lo 

aprueban, ya no esel proyecto 

que hay que hacer: se pasó la 

oportunidad. 

Chile está dejando de apro- 

vechar tremendas oportu- 

nidades con este esquema 

que hemos construido, que 

es único en el mundo. Yo no 

conozco ningún otro país 

donde sea tan difícil invertir 

como en Chile. 

- ¿Espera que este nuevo 

gobierno cambie eso? 

- Por supuesto, vemos esto 

con mucho entusiasmo. Creo 

que es algo que no solamente 

piensa el nuevo gobierno que 

viene, sino que hoy día hay 

una conciencia transversal en 

Chile de que éste es un tema 

que hay que abordarlo bien. 

  

A A E 
ALAN MEYER = 
VP REGION ANDINA - 
MERCADO LIBRE - 

“Hay una 
oportunidad 
para el pais de 
ser exportador 
de servicios, 

  

El ejecutivo 
dijo que faltan 
incentivos para 
aumentar la 
formación en 
tecnología y con 
ello la contratación 
en empresas del 
área. 

POR V. IBARRA Y A. LARRAÍN 

Mucho sentido le hizo a 

Alan Meyer, vicepresiden- 

te de la Región Andina de 

Mercado Libre, la propuesta 

de Jorge Quiroz de establecer 

ayudas a las exportaciones de 

servicios; un programa que sí 

tiene Argentina y que ha im- 

pulsado en el país trasandino 

la contratación de algunas 

empresas, como Accenture 

o la propia Mercado Libre. 

Por de pronto, el ejecutivo 

valoró la cita en Icare. “Hay 

mucho entusiasmo, hay muy 

buenas ideas que son bastante 

novedosas, sobre todo en lo 

que tiene que ver con econo- 

mía digital”, sostuvo. 

Consideró que “hay un 

entendimiento muy profundo 

de cuáles son los ámbitos 

de esta economía que están 

creciendo mucho más que 

la tradicional, y que hay una 

oportunidad para el país de 

ser exportador de servicios, 

de poder fabricar tecnología”. 

A su juicio, las propuestas 

“dan algo fresco y una posibi- 

lidad concreta y real de pensar 

cómo podemos aumentar no 

sólo la productividad, sino 

también el crecimiento”. 

- Si se adopta esta política 
de subsidiar la exportación 

de servicios, ¿se puede au- 

mentar la contratación en 

Mercado Libre en Chile? 
- Creo que Chile ha sido 

menos competitivo a la hora 

de generar las condiciones, 

los incentivos, tanto para las 

universidades en el mundo de 

la formación como en la em- 

presa, para que sea atractivo 

contratar en Chile. Lo que 

es cierto es que de los más 

de 20.000 desarrolladores 

de software que tenemos, 

alrededor de 1.000 están en 

Chile, que no es poco, pero es 

un número que no ha crecido 

tanto como nos gustaría en 

los últimos años. 

Nos encantaría ver que 

Chile pueda tener mucho más 

de estas capacidades, que no 

solo le sirven a la empresa, 

sino al país, al Estado, a los 

emprendedores. En la medida 

que tengamos incentivos para 

que esa gente exista y se for 

me, vamos a tener un efecto 

cascada mucho más grande. 

-En Argentina, ¿tienen 

esaincidencia de influir para 

vincular mejor la formación 

profesional con las necesi- 

dades de la empresa? 
- Absolutamente, creo que 

la formación nos ha hecho 

abrir centros en lugares como 

Santa Fe, como Mendoza, 

como San Luis, como el sur 

de Buenos Aires, Córdoba... 

trabajamos muy cerca con los 

centros de formación, tanto 

en la absorción de alumnos 

como en trabajo en conjunto, 

gente que empieza a trabajar 

antes de titularse y creo que 

hay una sinergia que es muy 

linda, no sólo con nosotros 

sino con otras empresas. 

- ¿Se podría replicar en 

Chile? 
- Yo me imagino que sí. Te- 

nemos que generar que Chile 

sea un lugar atractivo no solo 

para las empresas actuales, 

sino para que otras también 

puedan instalar centros de 

desarrollo de software y poder 

exportar eso a todo el mundo.
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