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De izq. ad 
Ainhoa Pozzi 
Alvaro Bascuñán, Eduardo Rojas 
y Daniel Daccarett. 

POR PATRICIA MARCHETTI 

“Con gran orgullo, anun- 

ciamos la adquisición de 

la compañía líder en Chile 

de soluciones de vending 

inteligente para entornos 

laborales: Vendomática”. 

Así presentó la empresa 

estadounidense de catering 

Aramark, la compra de la 

icónica compañía chilena 

de máquinas expendedoras, 

ligada al empresario Daniel 

Daccarett. 

La gigante norteamericana 

-que opera en 15 países- 

indicó que la adquisición de 

Vendomática se enmarca en 

su estrategia de crecimiento 

local y que, además, es una 

“prueba del compromiso 

de largo plazo con el país”, 

haciendo referencia a Chile. 

“Esta operación nos per- 

mite ampliar nuestra actual 

oferta de servicios, sumándo- 

nos al segmento de vending 

con soluciones inteligentes 

para entornos laborales cada 

vez más diversos y dinámi- 

cos, siendo un complemento 

natural de nuestra propuesta 

de alimentación y hospita- 

lidad para las personas”, 

sostuvo en una declaración 

a la que tuvo acceso Diario 

Financiero. 

Aramark calificó a la firma 

nacional como “una com- 

pañía líder en su segmento, 

con valores profundamente 

alineados a los nuestros”, 
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igante estadounidense 

Aramark compra 
icónica firma chilena de 
máquinas expendedoras 
Vendomática 

La cómpañía de catering declaró que 
lá operación, “nos permite ampliar 
nuestra actual oferta de servicios, 
sumándonos al segmento de vending 
con soluciones inteligentes para 
entornos laborales cada vez más 
diversos y dinámicos”. 

con la que “consolidamos 

una plataforma de servicios 

integral, más completa, flexi- 

ble y de alto estándar para 

nuestros clientes”. 

Junto con la noticia, el 

presidente de Aramark La- 

tinoamérica, Eduardo Rojas, 

expresó que “esta adquisición 

es una señal concreta de 

nuestra estrategia de creci- 

miento en Chile y de nuestro 

compromiso con el desarrollo 

del mercado. Nos permite 

consolidar nuestro liderazgo 

enel sector, ampliar nuestra 

oferta y generar sinergias 

en diversos ámbitos para 

seguir creciendo de manera 

sostenible, junto a nuestros 

clientes y equipos”. 

Por su parte, el presidente 

de la chilena y también direc- 

tor de Icare, Daniel Daccarett, 

dijo que con la transacción 

“se inicia una nueva etapa 

para Vendomática, al alero 

de una empresa con que 

compartimos una misma 

mentalidad de crecimiento, 

foco en innovación y visión 

de largo plazo, que sabemos 

permitirá potenciar todo el 

valor que hemos construido 

como compañía en casi 50 

años y proyectarlo en cre- 
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cimiento futuro”. 

Según detalló la empresa 

compradora, Vendomática 

operará de manera indepen- 

diente, como un “stand-alone 

business”, manteniendo su 

estructura, su equipo y su 

liderazgo ejecutivo. Asi- 

mismo, Rojas asumirá como 

presidente de la firma chilena 

y Daccarett pasará a la vice- 

presidencia, mientras que la 

gerencia y el resto de la plana 

ejecutiva se mantendrá sin 

modificaciones. 

Vendomatica, fundada en 

1979, maneja en la actualidad 

8.000 máquinas expendedo- 

ras entre Antofagasta y Puerto 

Montt, y cuenta con 1.200 

clientes aproximadamente. 

En total, entrega 42 millones 

de tazas de café al año. 

Fuentes conocedoras del 

proceso confirmaron a este 

medio que el deal fue aseso- 

rado por la firma de abogados   Barros € Errázuriz. 

ENE allana el 
camino para 
desemba rco de 

Cencosud en 

Chiloé 

El retailer negocia arrendar a largo 
plazo cuatro rec 
sur del país. 

POR LAURA GUZMÁN 

Hace algunas semanas 

se conoció que Cencosud 

tenía planes para seguir 

expandiéndose en el país, 

especificamente en la isla 

de Chiloé. Y este jueves 

recibió una señal clave, 

luego de que la Fiscalía 

Nacional Económica (FNE) 

aprobó la operación. 

Según informó el or- 

ganismo fiscalizador, el 

retailer negocia el arren- 

damiento de largo plazo 

de cuatro locales comer- 

ciales ubicados en Ancud 

y Castro, en la Isla Grande, 

además de un inmueble 

en Calbuco. La operación 

motivó la apertura de una 

investigación. 

Los inmuebles pertene- 

cen a Inmobiliaria e Inver- 

siones Veliche SpA y a So- 

ciedad Comercial Tenaum 

SpA. Ambas compañías 

están ligadas a la familia 

Coñuecar, un histórico clan 

empresarial del sur cuyas 

actividades incluyen la ad- 

intos ubicados en el 

  

ministración del Terminal 

de Castro y la cadena de 

Supermercados O'Higgins. 

Tras algunos días de aná- 

lisis, la FNE concluyó que 

“la operación no resulta 

apta para reducir sustan- 

cialmente la competencia 

en los segmentos analiza- 

dos”, por lo que aprobó el 

arrendamiento. 

En su resolución, el or- 

ganismo detalló que pudo 

comprobar que Cencosud 

no participa ni proyecta 

participar, en actividades 

que generen un traslape 

horizontal en la industria 

supermercadista dentro de 

los mismos mercados re- 

levantes geográficos en los 

que operan dichos locales. 

Además, la FNE sostuvo 

que la incorporación de 

cuatro locales mediante 

esta transacción no implica 

un cambio relevante en 

la estructura del mercado 

aguas arriba de aprovisio- 

namiento a supermercados, 

despejando así el riesgo 

competitivo asociado. 
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