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corde con las proyecciones oficiales y de 

mercado, la inflación terminó 2025 muy 

cerca de la meta de 3% a la que aspira el 

Banco Central. El Instituto Nacional de 

Estadísticas informó este jueves que el 

Índice de Precios al Consumidor (IPC) 

descendió 0,2% en diciembre respecto 

a noviembre y, en virtud de este comportamiento, la 

medición anual —es decir, frente al último mes de 2024- 

dio cuenta de un alza de 3,5%, lo que se 

convierte en el menor registro de los 

últimos cinco años. 

Se trata de un resultado del todo 

bienvenido, que en primer lugar habla 

de una autoridad monetaria -el Banco 

Central- comprometida con el objetivo 

principal establecido en la Ley Orgánica 

Constitucional que la rige; y, enseguida, 

de una buena nota para el manejo que hizo de su principal 

instrumento de política, como es la Tasa de Política Monetaria 

(TPM), hoy en 4,5% nominal anual. 

Si bien no faltaron en este camino los reparos de algunos 

economistas al ritmo de alzas y posteriores bajas de la TPM, 

el ente emisor mostró convicción en el camino trazado, que 

incluso le permitieron sobrellevar algunos baches comunica- 

cionales advertidos por analistas. 

Como dijo la presidenta del Banco Central, Rosanna Costa, 

la tarea no se completa con volver a la meta. Igualmente de- 
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safiante es velar por la estabilidad del 3%, que es un ancla cuya 

credibilidad nunca se puede dar por garantizada. 

Por lo mismo, su consecución -anticipada para el primer 

trimestre de este año-, debe ir acompañada de la mantención 

de un gasto fiscal bajo control y una clase política responsa- 

ble, que le ponga coto a cualquier atisbo de medida populista. 

Nadie puede desconocer que hoy Chile es un país más caro, 

pero tampoco se puede negar que los mayores precios que 

debió enfrentar la ciudadanía en los últimos años han sido 

producto de malas decisiones de política 

aprobadas en el Congreso. 

En el contexto de la pandemia, el Poder 

Legislativo -sin distinción de color- apro- 

bó reiterados retiros de fondos previ- 

sionales, pese a las alertas del mundo 

técnico. Antes, en medio de la presión 

del estallido del conflicto social, surgió la 

iniciativa de congelar el valor de las tarifas 

eléctricas, cuya reversión el año pasado fue un factor que 

impulsó el alza del IPC. Sin esto, la meta ya sería una realidad. 

Ahora, cabe sacar lecciones y hacerlo sobre todo a la luz 

de que asumirá un nuevo Gobierno y se renovará la Cámara 

de Diputados y una parte del Senado. Porque si bien el Banco 

Central hace de cabeza en la búsqueda de mantener bajo 

control la evolución de los precios internos, distintas acciones 

de políticas tienen consecuencia y, en ningún caso, estas 

debieran ir contra un logro que de todas maneras es crucial en 

el bienestar de la población. 

  

LA COLUMNA DE... 

GINA OCQUETEAU 
EMPRENDEDORA 

Startups 2026: 
el desafío es el 
financiamiento 

1 panorama para las startups en 2026 

estará marcado por una paradoja: 

nunca antes habíamos tenido acceso 

a tantas herramientas tecnológicas 

y, al mismo tiempo, nunca había sido tan 

difícil conseguir financiamiento. Distintas 

firmas e inversionistas internacionales 

aseguran que los próximos meses estarán 

marcados por una mayor selectividad en 

las inversiones, un renovado enfoque en 

modelos rentables y que sepan integrar la 

TA. La gran pregunta es: ¿están nuestros 

emprendimientos y startups preparadas 

para este nuevo escenario? 

Aquí hay varios factores a tener en 

cuenta. El primer desafío tiene que ver con 

acceder a financiamiento en un entorno 

donde se exigen números, evidencia de 

mercado y equipos ejecutores. La premisa 

de la buena idea detrás de un proyecto sin 

duda es importante, pero no basta para ob- 

tener recursos financieros. Habrá mayores 

posibilidades para quienes cuenten con 

planes precisos y métricas claras. 

Lo segundo tiene relación con el escala- 

miento de una startup, uno de los aspectos 

donde más suelen detenerse los inversio- 

nistas. Chile es un laboratorio único para 

nuevos negocios gracias a su tamaño y alta 

tecnologización, pero sus 18 millones de 

habitantes juegan en contra a la hora de 

pensar en crecer en grande. Una startup 

que quiera destacar debe incorporar desde 

temprano planes de expansión regionales 

y globales. Esto implica mayores costos y 

necesidad de capital, pero el solo hecho de 

proyectar ambición con objetivos alcanza- 

bles puede marcar la diferencia. 

Un tercer factor clave es a quién le esta- 

mos pidiendo financiamiento, donde aplica 

con fuerza la premisa de saber bien dónde 

apuntar. A una startup tecnológica le con- 

viene enfocarse en fondos o inversionistas 

“Un rol clave es el que pueden jugar las grandes empresas 
al convertirse en fuentes alternafivas de fmanciamiento 
y en aliadas estratégicas que aporten a las startups 
experiencia financiera, validación comercial y conocimiento 
en gestión de riesgos”. 
que entiendan que el valor del negocio está 

en el desarrollo tecnológico. En cambio, 

aquellas que operan con contacto directo 

con usuarios finales -en áreas como edu- 

cación, salud o servicios- deberán buscar 

inversionistas que prioricen el crecimiento 

rápido en clientes, ventas y adopción. 

En el actual escenario también hay 

oportunidades. Un punto relevante es el 

rol que pueden jugar las grandes empre- 

sas al convertirse en fuentes alternativas 

de financiamiento y también en aliadas 

estratégicas que aportan a las startups 

experiencia financiera, validación comer- 

cial y conocimiento en gestión de riesgos, 

flujos de caja y escalamiento. 

Otro elemento es la IA, porque la startup 

que sepa emplearla estratégicamente ten- 

drá ventajas importantes al analizar datos, 

optimizar procesos, tomar decisiones y 

presentarse frente a los inversionistas. 

Esto requiere una comprensión profunda 

del potencial tecnológico sin perder la 

cultura interna, y adaptabilidad constante 

frente a los cambios del entorno. 

El financiamiento en 2026 no estará 

disponible para todos, pero sí para quienes 

ejecuten mejor. Los filtros de los inver= 

sionistas serán más estrictos, pero no 

imposibles. El desafío es construir un eco- 

sistema donde startups, inversionistas y 

grandes empresas colaboren activamente, 

compartiendo experiencia y capital, para 

que las mejores soluciones no se queden 

en el camino por falta de financiamiento o 

acompañamiento estratégico.   
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Optimismo con letra chica 

12025 se fue sin mayor nostalgia. Para una parte importante 

de los chilenos fue un mal año, tanto en la evaluación del país 

como en la experiencia personal y familiar. No es un juicio 

exagerado, sino el reflejo de un período marcado por estrechez, 

incertidumbre y una sensación persistente de cansancio económico 

que se instaló en la vida cotidiana. 

Lo interesante aparece cuando se mira hacia adelante. Pese a 

este balance negativo, una amplia mayoría de las personas cree que 

el 2026 será mejor que el año que termina. Esto no se explica por 

un entusiasmo desbordado, sino por una expectativa moderada y 

prudente. Más que ilusión, parece una apuesta contenida a que el 

escenario deje de deteriorarse. 

Las personas reconocen las dificultades recientes, pero no se 

instalan en el pesimismo permanente. Existe una disposición a 

creer que las cosas pueden mejorar, aunque sea gradualmente. De 

hecho, hay más personas que confían en que la economía global 

se verá más sólida el próximo año y más de la mitad espera contar 

con mayores ingresos disponibles. No son aspiraciones ambiciosas, 

sino expectativas básicas, casi defensivas, pero suficientes para 

sostener el movimiento del consumo y del mercado. 

Conviene, eso sí, leer este optimismo con cautela. Todavía quie- 

“Cuando las personas 
creen que el futuro puede 
ser un poco mejor, el 
consumo se reactiva, 
la inversión se evalúa 
con menos temor y el 
mercado recupera cierto 
dinamismo”. 

nes consideran probable 

que el país enfrente una 

recesión y persisten 

temores estructurales 

que no desaparecen con 

el cambio de calendario. 

La inteligencia artificial 

sigue siendo percibida 

mayoritariamente como 

una amenaza para el 

empleo y el aumento de 

los eventos climáticos ex- 

tremos ya forma parte de 

la conversación cotidiana. 

La confianza mejora, pero no es ingenua ni acrítica. Es un optimis- 

mo con “letra chica”. 

Desde la perspectiva de quienes analizamos de manera sistemá- 

tica la opinión pública y el comportamiento de las personas, este 

equilibrio entre esperanza y preocupación no resulta contradicto- 

rio. Es consistente con una sociedad que ha aprendido a avanzar 

sin bajar la guardia. Las personas ajustan expectativas, moderan 

decisiones y siguen adelante. No celebran antes de tiempo, pero 

tampoco se paralizan. 

Este estado de ánimo tiene implicancias relevantes para la eco- 

nomía. Cuando las personas creen que el futuro puede ser un poco 

mejor, el consumo se reactiva, la inversión se evalúa con menos 

temor y el mercado recupera cierto dinamismo. No por exceso de 

optimismo, sino por una confianza mínima, pero suficiente para 

volver mover las cosas. 

El desafío para 2026 no será alimentar promesas grandilo- 

cuentes, sino transformar esta expectativa contenida en mejoras 

concretas y sostenibles. En Chile, la esperanza rara vez es ingenua. 

Suele ser pragmática, incluso escéptica. Al final del día, parece que 

siempre estamos listos para “ponerle el hombro” una vez más. 
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