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1 cierre del afio comer-
E cial arrojo favorables re-

sultados para la indus-
tria del salmén, que la posicio-
nan por tercer afio consecutivo
como el segundo producto
mas exportadode Chile, detras
del cobre.

Informes por separado de
SalmonChile y del Consejo del
Salmon, dan cuenta de algunos
matices, sin que representen
variaciones en la conclusion
del valor total exportado.

Mientrasel Consejo del Sal-
mon, basandose en su Reporte
Anual de Exportaciones 2025,
informé que alcanzaron los
US$ 6.552 millones, lo que re-
presenta un alza interanual de
un 2,9; el analisis de Salmon-
Chile, fundado en datos del
Banco Central, situd esa cifra
en US$ 6,549 millones, repor-
tando un crecimiento del 3%
respecto al afio anterior.

En el desglose de Salmon-
Chile, se destaca que este sec-
tor duplica en valor alas expor-
taciones de cerezas y represen-
ta el 15% de los envios no mine-
ros; mientras que el Consejo
del Salmén eleva esta dltima ci-
fraal 17%.

Arturo Clément, presiden-
te de SalmonChile, destaco que
los datos “no sélo reafirman la
posicion estratégica de nuestro
sector productivo para la eco-
nomia nacional, sino que de-
muestra que un solo producto,
el salmon, tiene un impacto
econdmico equiparable a sec-
tores completos como el fruti-
cola o forestal”.

El informe de esa asocia-
cion revela que en 2025, el sal-
mon chileno represento el 48%
de las ventas de alimentos in-
dustriales, el 29% del total de
alimentos y el 15% de las expor-
taciones no mineras del pais.

La presidenta ejecutiva del
Consejo del Salmén, Loreto Se-
guel, afiadié que “este leve cre-
cimiento se debe mas a mejo-
ras en la forma de trabajar, a
vender el producto endistintos
formatos y a cambios en los
precios, que a producir real-

Salmon chileno duplica valor
de cerezasy se consolida como
pilar de la economia nacional

EXPORTACIONES 2025. Informe de gremios dan cuenta que el sector representa entre
el 15%y el 17% de los envios no mineros del pais. Pese a un alza cercana al 3%, las
cifras no logran compensar la contraccion acumulada los aiios 2023 y 2024.

mente mas salmén”.

ESTANCAMIENTO

Junto con reconocer el mérito
de la industria en este creci-
miento, advirtio que el sector
“enfrenta problemas estructu-
rales que hacen dificil sostener-
lo enel tiempo™.

Lalider gremial agrego que
“sibien lasalmoniculturasigue
demostrando su valor estraté-
gico para Chile, pero los resul-
tados de 2025 muestran con
claridad que ese aporte se sos-
tiene mas por eficiencia -reite-
16- que por crecimiento real.
Hoy estamos en un punto de
inflexion para la industria”.

El estudio advierte que el
alza de 2,9% no constituye un
crecimientoreal, ya que nolo-
gracompensar la contraccion

# Segun el Consejo del Salmén, la via maritima concentré el
56% del volumen exportado en 2025, en el que el coho fue
exportado congelado a Japon; otro 20% del volumen se ex-
porté por via aérea, orientada principalmente asalmén
fresco, con Estados Unidos como el principal mercado; v, la
viaterrestre represento el restante 24% del volumen en-
viado, con foco en el comercio regional y especialmente en
Brasil. En tanto que el reporte de SalmoncChile da cuenta
que los formatos mas demandados en el mercado interna-
cional fueron filete fresco de salmén atlantico (25%), filete
congelado de salmén atldntico (18%), salmén atléntico en-
tero fresco (16%), y coho congelado H/G (14%).

acumulada de -3,4% de los
afios 2023 y 2024. En términos
précticos, el sector retornaa ni-
veles similares a los de 2022,
cuando las exportaciones de
salmon alcanzaron un récord
histérico de US$ 6.606 millo-
nes. Por eso definen que hoy se
configura un escenario de es-
tancamiento estructural.

Desde el Consejo del Sal-
mon precisan que el aumento
de 2025 estuvo acompafiado
por un alza de 5,5% en el volu-
men exportado, ante mayores
eficiencias operativas, diversi-
ficacion de formatos comercia-
les y efectos del tipo de cam-
bio, mds que por una expan-
sion sostenida de la capacidad
productiva.

“Si Chile quiere sostener la
competitividad exportadora

del salmén y su aporte al desa-
rrollo del sur austral, necesita-
mosavanzar hacia una politica
de Estado que permita destra-
bar inversiones y fortalecer la
productividad. De lo contrario,
este estancamiento se vuelve
estructural”, recalco Seguel.

Mas optimista se mostro
Clément, quien insistio en que
“la salmonicultura chilena si-
gue siendo un motor de desa-
rrollo para las regiones del sur
y unembajador de Chile en el
mundo. Seguiremos trabajan-
do en innovacion, sostenibili-
dad y apertura de mercados
para mantener este liderazgo
en los proximos afos”,

DESTINOS
Aunque Estados Unidos lidera
en volumen y valor total, Japon
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destac6 como el mercado con
el mayor dinamismo en creci-
miento de valor porcentual du-
rante el (ltimo ejercicio.

Este desempeiio se enmar-
ca en unaestrategia de diversi-
ficacion que permitié al sal-
mon chileno tener presencia
enmas de 100 destinos globa-
les.

Japén mostré un aumento
del 11% respecto al afio anterior
y se consolidé como el segun-
do destino mas importante pa-
ra el salmon chileno, con en-
vios por un total de US$1,044
millones, lo que representa el
17% del total exportado.

Ese crecimiento esta vincu
lado a la consolidacion del sal-
mon coho (del Pacifico), que se
exporta mayoritariamente
congelado hacia ese destino.

Mientras que Estados Uni-
dos se mantiene como el prin-
cipalmercadode destino, con-
centrando el 40% de los en-
vios, con unvalor de US$2.399
millones.

Este mercado es el princi-
pal receptor de salmén fresco
de mayor valor, el cual es en-
viado mayoritariamente por
via aérea.

Brasil, en tanto, ocupa el
tercer lugar, con una participa-
cién del 13% (US$796 millones)
y envios de salmon fresco, via
terrestre. (3




