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ACTUALIDAD

Se concreta venta de Telefonica
Chile: Millicom compra firma por
US$1.215 millones

En una alianza con la
francesa NJJ -instrumento
de inversion del
controlador de Millicom-,
la firma se quedara con
los activos en Chile de la
empresa espanola.

PAULINA ORTEGA

Este martes se termind el suspenso. Mi-
llicom anuncié que llego a un acuerdo con
Teleféonica para quedarse con los activos de
la empresa en Chile, en una alianza con la
francesa NJJ por un total de US$1.215 mi-
llones.

Millicom es una empresa multinacional
de telecomunicaciones de origen Luxem-
burgo, que opera en el continente bajo el
nombre Tigo. En América Latina opera en
Bolivia, Colombia, Costa Rica, El Salvador,
Guatemala, Honduras, Nicaragua, Panama
y Paraguay.

Por su parte, NJJ Holding “es el vehiculo
de inversion personal de Xavier Niel, em-
presario francés e inversor lider a largo
plazo con un fuerte enfoque global en te-
lecomunicaciones, ademas de importantes
posiciones en el sector inmobiliario, los
medios de comunicacién y la produccion
de contenidos”, describe el comunicado de
Millicom.

Cuenta con inversiones en telecomunica-
ciones en mas de 20 paises, por ejemplo,
con la empresa Salt Mobile en Suiza. Xavier
Niel (con su familia, a través de Atlas [nves-
tissement) es el mayor accionista de Milli-
com con mds del 40% del capital.

En la adquisicién conjunta, Millicom In-
ternational Cellular concentrari el 49% de
Telefonica y NJJ el 51% restante.

“Telefénica recibird un pago inicial de
cierre de 50 millones de doélares y tendra
derecho a una contraprestacion adicio-
nal por ganancias de hasta 150 millones
de dolares, en funcion de la creacion de
valor estructural. La contraprestacion por
ganancias y cualquier obligacién del nego-
cio adquirido, incluida su deuda existente,
se pagardn con sus flujos de caja y no es-
tdn garantizadas por Millicom*, detalla la
compafia en el escrito.

De acuerdo a lo informado a la Comision
Nacional del Mercado de Valores de Es-

pana, al cierre del 2025 Telefonica Chile
tiene una deuda de 479 millones de euros
(unos US$570 millones).

Al cierre, Telefénica deberd aportar $79
mil millones (aproximadamente US$ 92
millones) que seran destinados a satisfa-
cer ciertos pagos y a asegurar la estabili-
dad del balance.

El acuerdo de accionistas establece que
Millicom tendra la opcion de comprar la
participacion de NJJ después del quinto
y sexto ano tras el cierre de la operacion.
“Una valoracion basada en los multiplos
de cotizacion vigentes en ese momento
de Millicom menos un descuento del 10%,
pagadera con acciones de Millicom. Si se
ejerce, NJJ tendra derecho a recibir efecti-
vo o acciones de Millicom por su partici-
pacion transferida®, mencionan.

De no ejercer dicha opcién, NJI podrd
adquirir la participacion de Millicom en
condiciones de precios similares.

Marcelo Benitez, CEO de Millicom, co-
mento: “Esta transaccion refleja el enfo-
que disciplinado y pragmatico de Milli-
com para la creacién de valor a largo plazo
en Latinoamérica. Asociarnos con NJJ nos
permite combinar fortalezas complemen-
tarias, preservando al mismo tiempo la
disciplina financiera, la proteccion del ba-
lance y la flexibilidad estratégica. Estamos
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tomando una opcién en un mercado gran-
de e importante a través de una estructura
bien pensada que limita el riesgo inicial,
aisla el apalancamiento y protege comple-
tamente a Millicom de cualquier recurso”.

Benitez afiadio: “Esto brinda a NJJ y Mi-
llicom control operativo desde el primer
dia y la capacidad de capturar el potencial
de crecimiento a largo plazo a una valora-
cién atractiva, sin comprometer nuestra
solidez financiera. Chile es un mercado
estratégico con fundamentos sélidos y una
fuerte demanda de conectividad de alta
calidad. Nos comprometemos a aplicar
nuestra estrategia operativa, invertir con
disciplina y apoyar el desarrollo digital de
Chile a través de mejores redes, mejor eje-
cucion y creacion de valor sostenible a lo
largo del tiempo”.

“Este cierre de etapa es, ante todo, una
oportunidad para agradecer. A nuestros
colaboradores, clientes, proveedores, au-
toridades, organismos reguladores, co-
munidades, aliados institucionales y sec-
toriales: gracias por haber sido parte de
este camino. Telefonica deja en Chile una
operacién robusta, una infraestructura
moderna y una plataforma preparada para
que el nuevo accionista continie impul-
sando el desarrollo digital del pais sobre
bases solidas”, senal6 afirmo Alfonso Go-

mez, CEO de Telefénica Hispam.

UN LARGO PROCESO DEVENTA

Telefénica lleva varios afos anunciando
su salida de América Latina (excepto por
Brasil) pero hace poco menos de un ano
activo su proceso de venta de sus activos
en Chile, cuando se habfa deshecho o es-
taba en proceso de salir de paises como
Panamd, Nicaragua, El Salvador, Costa
Rica, Argentina, Peri, Uruguay, Colombia
y Ecuador.

Millicom se quedd con las operaciones en
Panamad, Costa Rica y Nicaragua en el 2019
por un total de US$1.650 millones. Poste-
riormente se hizo de las operaciones de Te-
lefonica en Colombia, Uruguay y Ecuador.

Pese a ello, la tendencia en las compras
de Millicom en la region se habian enfoca-
do en mercados ya consolidados, es decir,
con tres operadores 0 menos, y no cuatro.

En el proceso de venta de los activos en
Chile, salieron interesados como Entel,
América Movil (duena de ClaroVTR), y
Wom. Pero también operadores exter-
nos como Beyond One y Paradise Mobile.
Quienes habrian presentado ofertas vincu-
lantes sdlo serian Wom y Paradise, ademas
de Millicom.

Pero vendérsela a un incumbente, como
Wom, significa tiempos de aprobacion
largos. El abogado especializado en tele-
comunicaciones, regulacion y politicas
publicas digitales, Juan Luis Tissinetti, ex-
plicé que “al ser un nuevo entrante, toma
exactamente la misma posicion telefénica
hoy dia, por lo cual no se requiere una au-
torizacion del organismo de libre compe-
tencia, asi que el proceso es mucho mas
rapido®.

El CEO de Wom, Chris Bannister, al co-
nocer de la decision de Telefonica de ven-
der a la firma de Luxemburgo, reacciono a
través de su LinkedIn: “Millicom, bienve-
nido a Chile”.

“El mundo no ha cambiado. Hace 10 afios
entramos en Chile como un mercado con
cuatro Opel‘adUI‘CS y nos COllVe[’t_ilTlOS en
el nimero 2. Tras esta noticia, Chile sigue
siendo un mercado con cuatro operadores,
solo que con un operador diferente. Vimos
la oportunidad de expandir la marca Wom
mads rapido de lo que habfamos planeado
inicialmente, pero parece que no va a ser
asi”, expres6 Bannister.

En medio de su salida, el histérico presi-
dente y CEO de Telefonica Movistar Chile,
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FUENTE: Subtel

Roberto Mufioz, quien sumaba 25 afios en
la compania, renuncié a sus cargos. En su
reemplazo llegd el espanol Juan Vicente
Martin Fontelles, que este mismo martes
dejo el cargo.

Los hechos esenciales enviados a la Co-
mision para el Mercado Financiero (CMF)
fueron firmados por Carolina Vallejo, como
gerente general, aunque no se ha nombra-
do a la ejecutiva oficialmente como la per-
sona a cargo de las operaciones, ahora que
estan en manos de Millicom.

Vallejo tiene un largo historial en Tigo,
desde el 2005: fue CFO de Millicom Latam
entre 2012 y 2014, después asumio6 direc-
tora financiera y directora comercial en
Colombia, donde estuvo 5 anos. En un in-
terludio de poco mds de 4 anos, Vallejo es-
tuvo en Wom Colombia entre 2020y 2024.
En agosto de ese ano arribé como CEO de
Tigo El Salvador, cargo que mantiene hasta
el dia de hoy.

REACCIONES

Desde la Subsecretaria de Telecomunica-
ciones senalaron que la adquisicion de Mi-
llicom de las operaciones de Telefénica en
el pais evidencia que “sigue habiendo in-
versores que creen en Chile y que el sector
de las telecomunicaciones en nuestro pais
es atractivo para la inversion extranjera y
donde se mantiene el mismo nivel de com-
petitividad que ha tenido siempre el pais”.

“Dentro de los proximos dias nos reu-
niremos con los nuevos accionistas para
conocer cudles son los planes que tienen,
pero es importante mencionar que la em-
presa ha garantizado la continuidad ope-
racional, por lo tanto los usuarios pueden
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estar tranquilos. Desde Subtel nos importa
asegurar que este proceso se dé de manera
ordenada y transparente de cara alos usua-
rios y de acuerdo a la regulacion que esta-
blece nuestro pafs a cargo de las entidades
correspondientes como la FNE”, anuncio.

El ex subsecretario Jorge Atton, apunté a
que “la llegada de Millicom representa una
sefial positiva para el pais y para el gobier-
no entrante, con impacto directo en la ca-
lidad y cobertura de la conectividad para
todos los usuarios, desde zonas urbanas
hasta territorios rezagados”.

“Para el gobierno entrante, es una opor-
tunidad concreta de exigir mayores estan-
dares de cobertura, resiliencia y ciberse-
guridad en servicios criticos, en beneficio
de todos los usuarios a lo largo del pais”,
afirmo Atton.

Pamela Gidi, exsubsecretaria y fundado-
ra de Gidiconsulting, dijo que es una bue-
na noticia para el pais, pero también apun-
t6 al complejo momento en el que entra al
mercado. “Millicom entra a un mercado
maduro, intensamente competitivo, y en
plena frase de reordenamiento de players”,
dice.

Ademas, “viene un cambio de gobierno,
un cambio de politica regulatoria. No va
a ser ficil expandir. Es un mercado donde
hay que ejecutar tremendamente bien y
ser muy creativo en las formas de generar
nuevos ingresos y generar eficiencias en la
operacion que ya tiene. Hay que definitiva-
mente focalizarse, ellos tendrin el desafio
de equilibrar la competencia con su capa-
cidad real de inversion monetizando la red
de nueva generacion y también trayendo
ingresos nuevos”, afirmo Gidi.@




