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Para apoyar a las fami-
lias en uno de los
periodos de mayor
gasto del año, el Servi-
cio Nacional del Consu-
midor (SERNAC) realizó
en el centro de Coquim-
bo el lanzamiento regio-
nal del Cotizador de
Precios de Útiles y
Uniformes Escolares
2026, una herramienta
digital gratuita que
permite comparar valo-
res de productos escola-
res y uniformes en
distintos establecimien-
tos, fomentando el
ahorro y el consumo
informado.

La actividad se desarro-
lló en la librería Fala, comer-
cio tradicional y establecido
de la comuna, que forma par-
te de la base de datos del co-
tizador, relevando además la
importancia de fortalecer el
comercio local formal, que
cumple con la normativa vigen-
te y protege los derechos de
las personas consumidoras.

Esta herramienta del

Útiles y uniformes escolares
comienzan hacer un tema

SERNAC

SERNAC incluye más de 150
mil precios, correspondientes
a alrededor de 60 empresas
entre librerías y supermerca-
dos, que suman más de 1.600
sucursales a nivel país. La
plataforma se actualiza sema-
nalmente, con publicación de
datos cada lunes durante fe-
brero y hasta la segunda se-
mana de marzo, permitiendo
a las familias planificar sus
gastos con información re-
ciente y representativa de la
variabilidad de precios del
mercado.

Desde el comercio local,
una de las dueñas de la libre-
ría Fala, Carmen Sandoval
Ossa, valoró la posibilidad de
ser parte de esta iniciativa
pública. «Estoy muy conten-
ta que SERNAC nos haya
dado la oportunidad de subir-
nos a la plataforma. Invito a
toda la gente de Coquimbo,
los coquimbanos de corazón,
que vengan a nuestras tien-
das, donde nos hemos pre-
parado para recibirlos con los
mejores productos, con los
mejores precios».

Desde el ámbito munici-
pal, se destacó el impacto
que tiene el acceso a infor-
mación clara y transparente
para la toma de decisiones
de compra. Cristóbal Reyes,
director del Departamento de
Desarrollo Comunitario de la
Ilustre Municipalidad de Co-
quimbo, indicó que «hoy día
una persona con información
suficiente y necesaria puede
tomar buenas determinacio-
nes. Y no cabe ninguna duda
que el comercio local ofrece
mejores alternativas muchas
veces, tanto en precios y en
calidad y en proximidad».

En tanto, la Seremi de
Gobierno de la Región de
Coquimbo, Paulina Mora, su-
brayó el carácter concreto de
esta herramienta en un mes
especialmente complejo para
la economía familiar. «Esta
es una herramienta concreta
que se suma a otras medi-
das del Estado, como el Apor-
te Familiar Permanente, cuyo
pago comienza el 16 de fe-

brero, y a distintas iniciativas
que hemos impulsado para
aliviar el bolsillo de las fami-
lias. Este cotizador permite
comparar precios y evidencia
diferencias muy significativas:
SERNAC ha detectado bre-
chas de hasta 3.500% en un
mismo producto según el lu-
gar donde se compre».

Por su parte, el director
regional (s) del SERNAC,
Francisco Fuenzalida, explicó
que el cotizador se ha conso-
lidado como una herramienta
clave para el periodo escolar,
disponible para toda la ciuda-
danía. «El SERNAC pone a
disposición de las personas
consumidoras del país y la
región en particular este coti-
zador de útiles escolares, don-
de no solamente vamos a en-
contrar los productos clásicos
de la lista escolar, sino que
también uniformes. Así esta-
mos asegurándonos de que
las personas consumidoras
accedan a información veraz
y oportuna».

Admisión universitaria:
la desigualdad que el origen

escolar sigue imponiendo
El reciente análisis publicado sobre los resultados de la

Admisión 2026 confirma, una vez más, una realidad que el país
conoce hace décadas, pero que aún no asume con plena res-
ponsabilidad: el origen escolar sigue determinando de manera
decisiva las oportunidades de educación superior. Que los estu-
diantes de colegios municipales, subvencionados y SLEP en-
frenten casi el doble de riesgo de no ser seleccionados refleja
una desigualdad estructural que trasciende a las universidades
y se instala en la trayectoria vital de miles de jóvenes.

No se trata únicamente de cifras. Detrás de cada porcenta-
je hay proyectos truncados, familias que hacen esfuerzos in-
mensos y jóvenes que no ven reconocido su talento por razones
que no dependen de ellos. Cuando el sistema de admisión re-
produce brechas originadas en el nivel escolar, la promesa de
movilidad social se vuelve fragil y la meritocracia se transforma
en un ideal todavía pendiente.

El dato más alarmante del informe es que tres de cada diez
estudiantes provenientes de establecimientos municipales o
SLEP no logran ser seleccionados inmediatamente después de
egresar. Esa proporción -muy superior a la de los particulares
pagados- debería interpelarnos como sociedad. No se puede
pedir igualdad de resultados cuando el país ofrece igualdad solo
en el discurso, pero no en los recursos, ni en las condiciones de
aprendizaje, ni en la estabilidad de los territorios donde esas
comunidades viven.

Las universidades no podemos permanecer indiferentes.
Instituciones como la Universidad del Alba, con fuerte vocación
regional y compromiso con el acceso inclusivo, vemos en estas

POR RAFAEL ROSELL AIQUEL,
rector de la Universidad del
Alba y Presidente del Foro
Académico Permanente ALC-UE

cifras no un problema externo,
sino una responsabilidad com-
partida. La respuesta no puede
ser únicamente ajustar la admi-
sión; debe incluir acompaña-
miento académico temprano,
programas de nivelación, tutorías
efectivas, bienestar estudiantil
robusto y articulación con los li-
ceos de origen. La equidad no
se logra «al final del camino»,
sino desde que el estudiante cru-
za la puerta por primera vez.

Pero también corresponde
una reflexión de mayor alcance.
Si el país quiere que sus jóve-
nes tengan una oportunidad real,
debe fortalecer la educación pú-
blica escolar, dotarla de estabili-

dad, financiamiento adecuado y
desarrollo profesional docente.
Ningún sistema de acceso pue-
de compensar por sí solo las
desigualdades acumuladas du-
rante doce años.

El talento está equitativa-
mente distribuido. Las oportuni-
dades, todavía no.
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