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el deal

niciara oferta de autos auténomas en primer
semestre v apunta a triplicar ventas en 2026

La ofensiva de la
compaiiia ligada a
Elon Musk incluye

la introduccion de su
inteligencia artificial,
Grok, en el mercado
chileno, donde planea
comercializar un total
de 3.000 unidades al
cierre de este afo.

POR MAGDALENA ESPINOSA

rimero con el impulso a nivel
P global a la reduccion de las

emisiones y el auge de la
electromovilidad, y ahora en un
escenario mas cauto tras anos
de avance, ensayos y errores, los
grandes fabricantes de autos eléc-
tricos ya son actores relevantes de
ese mercado.

En una dura disputa comercial
con rivales como la china BYD en
unidades vendidas, Tesla ha sido
protagonista indiscutido en esta
industria —donde vendi6 1,6 millon
de unidades en 2025- y porlejos con
un predominio en la fabricacion de
lineas de ultima generacion. Donde
la pauta la marcan los modelos
con avanzadas capacidades de
conduccién auténoma y sistemas
asociados como la tecnologia Full
Self-Driving (FSD Supervisado) que
actualmente ofrece en Estados Uni-
dos. En 2025, la compania fundada
por Elon Musk colocé 1,1 millon de
autos FSD Supervisados y, desde que
salieron en oferta, 8,9 millones de
personas han comprado un modelo
con estas caracteristicas, lo que
equivale al 12% de los automaoviles
de esa marca que circulan por las
calles de ese pais.

“Tesla es mas una empresa de
tecnologia que una automotriz.
Por eso, uno de nuestros pilares
estratégicos ha sido el desarrollo
de la conduccion auténoma, un
area en la que hemos trabajado
durante casi 20 anos. En Estados
Unidos yavendemos vehiculos con

un nivel de autonomia avanzado,
capaces de conducirse solos con
gran precision. Si bien se requiere
supervision humanay el conductor
debe permanecer en su asiento, el
auto puede operar sin que toque el
volante”, explica Agustin Amoretti,
country manager de Tesla en Chile,
mercado que ahora es el proximo
destino de esa hoja de ruta tec-
nolégica con la proxima puesta en
venta de vehiculos autonomosy sus
sistemas de |A asociados.

¢;Cuando se vende?

Los primeros modelos con
tecnologia FSD Supervisado
llegaran a Chile durante el primer

Tesla es mas una erfibresa
de tecnologia que un!
automotriz. Por eso, uo de

nuestros pilares estratégicos ha sid§ el
desarrollo de la conduccion autonoma,
un area en la que hemos trabajado

durante casi 20 aiios".

Agustin Amoretti, country manager Tesla Chile.
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semestre, aunque la fecha exacta
aun no se harevelado. Estos vehicu-
los tendran un precio base cercano
a $33.000.000, manteniendo los
valores actuales, lo que permitira
que la compania amplie su base
de clientes.

Esta modalidad de conduccion
autonoma se ofrecera mediante
una suscripcion mensual, cuyo
precio para el mercado chileno atin
no ha sido definido, mientras que
en Estados Unidos cuesta US$99.

Pero las novedades no terminan
ahi. Tesla también traera al mercado
local su sistema de inteligencia
artificial Grok, que funcionara
como un copiloto conversacional
avanzado. Aunque su uso principal
esasistencial, permitira controlar la
navegacion, realizar bisquedas en
tiempo real y entregar respuestas
rapidas dentro del vehiculo.

El proximo despliegue de Tesla
en el pais es el resultado de un
exitoso proceso de desarrollo de
la conduccién auténoma que, no
obstante, no ha sido un camino
facil. En la Gltima década abrio, su
condicion de tecnologia disruptiva
abrio un debate sobre la seguridad
vialy los indices de accidentabilidad.
En Estados Unidos actualmente
hay una investigacion paraanalizar
la tecnologia que aun esta a la es-
pera de conocer los resultados. En
Chile no hay regulaciéon que norme
directamente el tema.

Frente a este debate, Agustin
Amoretti indica que “nuestro mo-
delo FSD Supervisado tiene los
indices mas bajos de accidentabi-
lidad. Incluso en Estados Unidos,
un Tesla con este sistema puede
pagar hasta la mitad en la péliza
de las aseguradoras. El Model 3
y el Model Y fueron reconocidos
en 2025 como los autos mas se-
guros del mundo en su categoria,
de acuerdo con la autoridad de
seguridad europea Euro NCAP",
Al respecto, enfatiza que ante
una emergencia, "un Tesla puede
salvar vidas, porque no necesita ser
conducido manualmente, puedes
indicarle que te lleve a destino sin
necesidad de manejar”.

Elejecutivo explicaque elboomde
lainteligencia artificial permitio una
mejora sustancial en los modelos de
la compaiiia. Y anade que el informe
de seguridad de Tesla dice que “el
piloto automatico es 10 veces mas

seguro que el humano”.

Del bronce al oro

Lallegada de Tesla al pais hace dos
anos generd grandes expectativasen
el mercado automotriz nacional.La
estrategia de lacompania se centrd
en aprovechar un momento de auge
tecnolégico en Chile, impulsado
por el crecimiento de los vehiculos
eléctricos. Pese ala fuerte compe-
tenciay alanaturalezaincipiente de
laindustria, Tesla logro posicionarse
rapidamente. En 2025, el mercadode
vehiculos 100% eléctricos alcanzo
8.754 unidades vendidas, equiva-
lentes al 2,8% del total nacional.
Dentro de este segmento, Tesla se
ubico en el tercer puesto en ventas
de eléctricos enchufables con 986
unidades, por debajo de BYD (1.562)
y Volvo (1.241).

Hoy, la marca apunta mas alto:
triplicar sus ventas hacia 2026 y
posicionarse en el primer lugar en
el segmento de electromovilidad a
nivel nacional. Para lograrlo, Tesla
hadisenado un planintegral de tres
pasos que combina infraestructura,
mayor tecnologia y servicios.

La primera fase ladieronaconocer
hace dos semanas, cuandolacompa-
fAia anuncid una alianza estratégica
con Copec para construirunaredde
cargadores super rapidos entre La
Serena y Puerto Montt, con esta-
ciones ubicadas aproximadamente
cada 200 kilometros, asegurando
cobertura continua para viajes de
larga distancia. Cada punto contara
conun Tesla Supercharger con cuatro
posiciones de carga y una potencia
de hasta 250 kW, funcionando con
energial00% renovable suministrada
por Copec Emoac. Esto permitira
a los conductores recuperar hasta
280 kilometros de autonomia en 15
minutos, optimizando tiempos de viaje
y mejorando la experiencia en ruta.

Ademas de sus autos FSD Super-
visado, Tesla traera al pais nuevos
modelos con una autonomia de
hasta 700 kilometros, suficiente
para cubrir distancias como la que
existe entre Santiago y Temuco sin
necesidad de recargar. Y finalmente
para completar la experiencia, la
compania abrira un nuevo centro de
Service and Delivery en lacomuna
de Las Condes, que combinara ser-
vicio, venta y entrega de vehiculos
en un solo lugar, reemplazando el
taller que actualmente operaenLa

Reina. “Este sera un espacio mas
grande y completo para atender a
nuestros clientes”, explica Amoretti.

Efectos de la caida del délar

Alo largo del dltimo aio, el valor
del dolar ha caido desde niveles a
$1.000 en enero de 2025a $854a
febrero de 2026, de acuerdo a las
cifras del Banco Central.

Esta disminucion sostenida ha
permitido a Tesla mejorar sus pre-
cios de cara a los clientes e incluso
incentivar la compra mediante un
beneficio que permite reducir en
niveles de $7.000.000 el precio de
cualquier modelo.

Con esta estrategia Tesla apunta
aampliar su plblico objetivo que
hoy es de 7.000 a 20.000 clientes,

entrando a competir con autos de
alta gama y no solo disputando
al mercado del lujo. “Tesla era un
auto que inicialmente partié en
40 millones. Hoy el precio final
queda en 33 millones. Creemos
que con calculadora en mano los
clientes se daran cuenta que un
Tesla te conviene mas”, asevera
Amoretti. £

“Con la entrada del nuevo Gobierno, esperamos que los
proximos cuatro anos en Chile sean muy positivos”

-¢Cudles son las estrategias que han realizado a
partir de la baja del délar?

-Con los niveles actuales del délar, podemos ofrecer
mejores precios al pablico, dado que muchos de
nuestros costos estan en délares. Esto nos permite,
en parte, ofrecer un bono como el que estamos
aplicando en este momento. Gran parte de esta
ventaja se debe a la caida del délar; si no fuera asi,
no podriamos hacerlo. Si la situacion se mantiene,

la proyeccidn es que podremos seguir ofreciendo
precios muy competitivos durante este periodo.
-¢Cudles son sus expectativas en relacion al nuevo
Gobierno?

- Ahora, no sdlo el délar influye en las decisiones

de negocio. El dlar refleja como esta la econo-

mia del pais, y con la entrada del nuevo Gobierno,

tica, las marcas estan apostando fuerte por la elec-
tromovilidad y los autos hibridos y eléctricos estan
creciendo exponencialmente. Esto probablemente
no habria ocurrido sin la normativa.

Si miramos Santiago, una ciudad tan contaminada,
el esfuerzo del sector publico por reemplazar los
buses a combustion por buses eléctricos ha sido
ejemplar. A nivel mundial, Chile es el segundo pais
con méas buses eléctricos después de China. Creo
que el siguiente paso es extender esta transicion a
los camiones y, en el &mbito privado, a los vehicu-
los livianos y medianos. En mi opinién, atin es muy
temprano para mover o aplazar la meta; si fuera
necesario, se podria reevaluar un par de afos antes
del 2035, pero por ahora, yo la mantendria tal como
esta.

108 que los proxi

-¢Qué tan importante es con-

cuatro afios en Chile sean muy
positivos. Queremos ser parte de
ese crecimiento invirtiendo en

el pais. La inversion que estamos
haciendo en supercargadores es
millonaria y somos la primera em-
presa automotriz en crear una red
de carga publica. Todo el mundo
espera que el Estado se encargue,
pero nosotros estamos tomando
la iniciativa.

2%

de los automoviles vendidos
por Tesla tienen activa
funcién FSD Supervisado.

tar con incentivos para cumplir
lameta a 20357

-La meta por si sola no sirve si
no se acompanan de acciones
concretas para alcanzarla. Ha-
blamos de incentivos piblicos:
¢;como apoya el Gobierno la red
de carga? ;:Como ayuda a edu-
car ala gente y formar técnicos
eléctricos? ;Qué incentivos
para la compra de autos

-¢Cuadles son sus decisiones de

inversion en este periodo que se

inicia?

- En los proximos cuatro anos vamos a invertir mu-
cho, sobre todo en fortalecer la red de sucursales,
en los supercargadores, esto permitira generar mas
empleo y ofrecer importantes ahorros a quienes
elijan un Tesla.

-Actualmente, Chile evalia modificar el plazo
limite para la venta de vehiculos a combustion,
fijado inicialmente para 2035. ;Cual es su opinién
sobre este debate?

-La meta de llegar al 2035 con ventas de autos
100% eléctricos, como se planteé en Chiley en
Europa, es ambiciosa y hoy, a nueve afios, parece
dificil de alcanzar. Sin embargo, la idea de fijarse
metas exigentes es justamente motivar todos los
esfuerzos, tanto del sector publico como privado,
para acercarse a ese objetivo.

Me parece muy temprano discutir aplazarla o
flexibilizarla. Creo que estamos en un buen camino.
Gracias a esa meta y a la Ley de Eficiencia Energé-

v

eléctricos y qué desincentivos
para los combustibles fésiles?
No siempre se trata de dinero.
Por ejemplo, en Colombia, un gran incentivo es que
los eléctricos pueden circular todos los dias, mien-
tras que los autos a combustion solo dia por medio.
Eso ya hace muy atractiva la opcion eléctrica, nece-
sitarias dos vehiculos a combustion para reemplazar
uno eléctrico. También hay beneficios fiscales,
como no pagar el 19% de IVA y otras ventajas, como
acceso a ciertas zonas de la ciudad, estacionamien-
to gratis o carga gratuita en Europa.

En Chile, ademas, se discute el permiso de circu-
lacién. Actualmente se aplica con un calendario
fijo, pero lo que proponemos con la ANAC es

un calendario maévil, que quien compre un auto
eléctrico hoy tenga ocho afios de beneficio en el
permiso de circulacion, sin que esto termine en
2031. Hoy, |a gente que compra un auto solo recibe
seis afios de descuento, y nos gustaria extenderlo
para que todos los compradores tengan los ocho
anos completos. &



