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L a compra de una vi-
vienda en Chile dejó
de ser una decis ión

marcada exclusivamente
por la ubicación. Hoy, el
comprador inmobiliario se
mueve ba jo una lóg ica
compleja, combinando fac-
tores financieros, emocio-
nales y de seguridad, en un
escenario donde el metro
cuadrado ya no pesa tanto
como el entorno, la conec-
tividad y la percepción de
bienestar.

Así lo revela un informe
elaborado por PlanOK,
que busca dilucidar “quién
está comprando en el mer-
cado inmobiliario”. Esto, a
partir del análisis de ven-
tas registradas entre el pri-
mer y tercer trimestre de
2025, con una muestra de
cerca de 600 proyectos
gestionados por más de
100 inmobiliarias y un uni-
verso superior a 11.000

Nuevo comprador inmobiliario: más
racional, más exigente y dispuesto a
migrar por calidad de vida
Un reciente informe plantea que el mercado se está reconfigurando a partir de flujos migratorios
internos: el comprador está intercambiando conectividad por seguridad y metros cuadrados por
entorno, impulsando un éxodo hacia comunas periféricas y emergentes.
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LA CERCANÍA YA NO ES
PRIORIDAD.— La
demanda se está
moviendo hacia
nuevos sectores,
donde la seguridad y
el entorno se han
convertido en
variables decisivas
en la elección de
vivienda.

6%, mientras que el 3% de
los compradores no decla-
ra su motivación.

En cuanto al tipo de pro-
piedad, los departamentos
siguen siendo la opción
predominante, concen-
trando el 68% de las ven-
tas, mientras que las casas

representan el 32%. 

COMPRA EN VERDE,
PERO CON
DESCUENTOS

La sensibilidad al precio se
ha intensificado. Según Pla-
nOK, la mayor parte de las
ventas se concentra en unida-
des en verde (51%), es decir,
proyectos que aún no están
listos para ser entregados,
mientras que el 39% corres-
ponde a entrega inmediata y
el 10%, a pronta entrega.

El reporte evidencia que
los descuentos son parte es-
tructural del cierre comer-
cial, especialmente en el seg-
mento de entrega inmedia-
ta, donde el 63% de las ope-
raciones se concreta con
algún tipo de descuento. En
el caso de los proyectos en
verde, el 38% de las ventas
incorpora rebajas, mientras
que, en pronta entrega, el
descuento se observa en un
33% de los casos.

go, la inversión se consoli-
da muy cerca, alcanzando
el 41%, lo que confirma que
el inmueble continúa sien-
do visto como un activo va-
lioso, pese a un escenario
económico más desafiante.
En tanto, las compras de se-
gunda vivienda alcanzan el

ventas efectivas.
Uno de los principales

hallazgos del reporte es
que la compra inmobiliaria
está liderada por quienes
buscan una primera vi-
vienda, segmento que re-
presenta el 50% de las ven-
tas analizadas. Sin embar-

ROSA MARTÍNEZ

AVISOS DESTACADOS

SE VENDE CASA EN LA
REINA Sector Ossandón.
Cuenta con 4 dormitorios y 4
baños. Ubicada cerca de
colegios (Andrée English School
y El Carmen Teresiano),
comercio y áreas verdes.
$580.000.000. 
+56 22 689 7001.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

15/02/2026
    $181.734
 $10.246.080
 $10.246.080

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
       1,77%

Sección:
Frecuencia:

PORTADA
SEMANAL

Pág: 1


