Fecha: 17/02/2026 Audiencia: 19.500 Seccioén: ACTUALIDAD

Vpe: $1.022.491 Tirada: 6.500 Frecuencia: OTRAS
Vpe pag: $1.221.600 Difusion: 6.500
Vpe portada: $1.221.600 Ocupacién: 83,7%
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DATOS QUE LO AVALAN

A juicio de Martinez, hay cifras y un contexro
favorable propio de la conurbacion para invertir
on una seguncla vivienda. “En la alta temporada,
scgun L;{:ITOS L{C hffl]:lFlIT cn ‘T]JI'CFO ae ZUZS s€
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ay Coquimbo, 1 j} acion se situd en tomo
8%, lo que hace que el negocio sea atractivo.
Aestose suma la demanda constante en sectores
como el Valle del Elqu in cml‘r.\rgo‘ acotd que
cs importante reconocer la estacionalidad del
mercado. Los meses mas fuertes suelen ser enero,
tebrero, scpricmbrc vdiciembre. El resto del ano
requicre mayor cautcla en el modelo de ingresos™

FOCO DE ATRACCION
PARA INVERSIONISTAS

De acuerdo al Informe de Coyuntura Inmabiliaria
(INCOIN) de Tinsa by Accumin, ¢l mercado
inmobiliario rcgiun;\l mostro senales claras de
reactivacion durante el segundo semestre de 2025,

ontexto, L Serena liderd la rccupcmui&’m
ntas en la zona norte, con un crecimiento
de 21,4%, micntras que Coquim]:»o rcgimé un
aumento dC 8“}%& (CSPCL‘TO L{Cl semestre anterior.

linea, el segmento inversionista ve en
v Coquimbn una x\portunld:\d para
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teniendo presente los de 8oomil turi

cganen fClﬂPOr‘.lL{:l a ZL\I]:]} Qs 17
mil estudiantes que se instalan en la conurhacién
durante Cl resto L:IL' ano.

Al respecto, _osé Ignacio Maturana, gerente
Inmobiliario de Norte Verde, empresa con mis
de 30 aitos de trayectoria enla zona, subrayd sobre
nucvos Pl’ll\'[i L]llf (S tiFD L{L' D]CJV. ?UCJCH
generar efeéctos positivos en la valorizacion del
suclo, especialmente en sectores consolidados v
de primera linea, donde la oferta es mas limita-
da”, explico.

En ese sentido, indicod que Norte Vcrd_c tiene
interesantes proye “En cfcmn la
inmobili

quimbn, Tanto esta i
ena en La Serena, dest:
de arriendo y por emp
consolidacion urban
acotd Maturana.
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v excelente ubicacion”,

puntos del orbe quieran conocer los atrac- (INCOIN) de Tinsa by Accumin, duranteel scgundn
tivos de laregion de Coquimbo. En ese contexto,  semestre del 2025, La Serena Tegistro un incremento
muchos no se conformansélo conarrendarespacios de 647 unidades vendidas y Coquimbo de 674,

tradicionalmente habilitados con ese abjetivo y

Picns;\n en una inversion permanente. Rocio C-jccrc; JCf“'.l de Estudios Imno_bili;\rios de
Tinsa, destacd que esasoptimistas cifras auguran
En esalinea, no son pocos los que piensan en una un buen futuro debido a las ofertas disponibles
o

Respecto al stack,
Coquimbo, no solo para habitarla en forma per-  La Serena cuenta con 00q unidades distribuidas
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con precaucion al realizar una inversion de esta sernatl.ll', en febl'el'o

naturaleza. “Es fundamental que los contratos
estén bien definidos paraevitar fricciones con las de 2025,




