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Programa de Desarrollo
de Proveedores Locales

de Caserones consolida

resultados en Tierra
Amarilla y proyecta nuevos
desafios para 2026

esde su etapa de diagnds-

tico iniciada en 2024 y su

ejecucion durante 2025, el

Programa de Desarrollo
de Proveedores Locales (PDP) de Casero-
nes ha consolidado avances concretos en
el fortalecimiento de emprendimientos y
empresas de los sectores rurales de Tierra
Amarilla, especialmente del Valle de Los
Loros y Nantoco.

La iniciativa nacié con un levanta-
miento de brechas en ambitos de gestion,
administracion, seguridad, sustentabili-
dad y calidad, para luego avanzar hacia
un acompafiamiento técnico orientado
a mejorar la competitividad de los nego-
cios locales y su integracion a la cadena
productiva minera.

En este periodo, el programa desplegd
distintas lineas de trabajo. Por una parte,
se ejecuto la Escuela de Formacion Em-
presarial “Impulsa tu Negocio”, desarro-
llada junto al Centro de Negocios de Ser-
cotec Copiapo, instancia que permitio
capacitar a cerca de 40 microempresa-
rios en materias de gestion, contabilidad,
acceso a financiamiento y formalizacion.

En paralelo, Caserones firmoé un conve-
nio de colaboracion con Corfo y Corproa
para fortalecer el encadenamiento produc-
tivo, impulsar la digitalizacion de Pymes y
avanzar en programas de desarrollo terri-
torial, consolidando asi una alianza publi-
co-privada orientada a robustecer el eco-
sistema emprendedor rural.

Uno de los principales resultados ha
sido la incorporacion efectiva de pro-
veedores locales a la cadena de abaste-

cimiento de la operacion minera. Desde
inicios de 2025, la empresa Los Pimien-
tos comenzo a abastecer con sus bote-
llas de agua las colaciones entregadas en
faena. A ello se sumo posteriormente la
panaderia La ByV de Los Loros, que ac-
tualmente provee marraquetas, hallullas
y otras variedades de pan que se consu-
men en los casinos del campamento.

€€ Valoro mucho el apoyo de Casero-

nes, ya que nos pudimos dar cuen-
ta de las brechas e identificar debilida-
des de nuestro negocio. Habia cosas que
pasdabamos por encima y no les daba-
mos mucha importancia y realmente si
eran importantes”, sefialdé Luis Latorre,
duefio de Agua Los Pimientos.

Por su parte, Rosa Buguefio, duefia de la
panaderia La ByV, destaco que “este nuevo
paso de entregar pan directamente al ope-
rador del campamento ha sido un desafio
y el apoyo y capacitacion de Caserones ha
sido clave”, agregando que el crecimiento
del negocio les ha permitido generar nue-
vos puestos de trabajo en la localidad.

Eljefe de Desarrollo Regional de Case-
rones, Héctor Gonzalez, realizé un ba-
lance del proceso.

€ Desde el diagnéstico inicial hasta
la incorporacion efectiva de pro-
veedores locales, hemos avanzado en un
trabajo sistematico de cierre de brechas
y generacion de capacidades. Nuestro
foco ha sido fortalecer la competitividad
de los negocios rurales para que puedan
transformarse en proveedores sosteni-
bles del sector minero y de otros rubros
productivos”, indico.

Durante 2026, el Programa de Desarrollo de Provee-
dores Locales continuara profundizando el acompana-
miento, con un foco en asesoramiento mas especiali-
zado para mejorar la competitividad de los negocios,
preparacion de licitaciones para el cliente minero y
programacién de ruedas de negocios que faciliten el
contacto directo con empresas demandantes.

De esta forma, Caserones proyecta seguir fortale-
ciendo el encadenamiento productivo en Tierra Ama-
rilla, promoviendo mayores oportunidades econémi-
cas en los sectores rurales y consolidando un modelo
de desarrollo basado en capacidades locales y compras
sostenibles.




