EL MERCURIO
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33.000

11.000
2.405

22,29%
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Frecuencia:

ACTUALIDAD
o]

DEPARTAMENTOS CONCENTRAN LA MAYOR PARTE DE LA DEMANDA.

Alza enlaventade
viviendas, pero no
repunta el mercado

GRAN VALPARAISO. Mayor demanda
corresponde a los departamentos.

| mercado inmobiliario
E del Gran Valparaiso ce-
rro el 2025 con un leve
repunte, pero atin lejos de una
recuperacion plena. Segin el
altimo informe de Coyuntura
Inmobiliaria (INCOIN) de Tinsa
by Accumin, laventa de vivien-
das nuevas alcanzo las 1.390
unidades, lo que representa un
incremento de 0,7% respecto
al semestre anterior.

ESTABILIZACION

Lajefa de Estudios Inmobilia-
rios de la consultora, Rocio Ca-
ceres, preciso que el resultado
“atin no configura una recupe-
racion plena del mercado, si-
no mas bien un escenario de
estabilizacion tras el ajuste ob-
servado en periodos previos”.
Enesa linea, agrego que “la es-
tabilizacion en el volumen de
transacciones es un indicador
de que el sector estd encon-
trando un punto de equilibrio
tras periodos de mayor incer-
tidumbre”.

Segun Caceres, elaumento
en ventas se explica por la for-
taleza de comunas consolida-
das. “El atractivo de Concony
Vifia del Mar, que registran al-
tos valores unitarios promedio,
evidencia una valorizacion sos-
tenida en el tiempo y mantiene
el interés de inversionistas”,
afirmé. Actualmente, el 84,6%
delas ventas totales correspon-
de a departamentos, mientras
que las casas representan el
15,4%, lo que confirma la fuer-
te orientacion hacia la densifi-
cacion, especialmente en el
borde costero.

AUGE AL INTERIOR
Uno de los cambios estructura-

“Atin no configura
unarecuperacion
plena del mercado,
sino mas bien un
escenario de
estabilizacion”
Rocio Ciceres

Jefa de Estudios inmobiliarios de

Tinsa by Accumin

les del mercado se observa en
el segmento de viviendas uni-
familiares. Villa Alemana con-
centro el 63,6% de las ventas
de casas, con un crecimiento
semestral de 9,7%. Para la es-
pecialista, este fenémeno su-
giere un desplazamiento pro-
gresivo de familias hacia comu-
nas interiores. “El nivel de pre-
cios resulta competitivo frente
al borde costero, lo que sugie-
re un traslado en bisqueda de
mayor superficie y mejor rela-
ci6n precio-calidad”, indicé.

De caraa 2026, el escenario
se mantiene cauteloso. El tiem-
po promedio para agotar el
stock en el Gran Valparaiso lle-
ga a20,3 meses, una cifra que
contrasta con el dinamismo de
Quillota, que requiere solo 8,4
meses para liquidar su oferta
disponible. No obstante, Céce-
resafirmé que “estimamos que
el mercado inmobiliario ya ha-
bria alcanzado su punto mas
bajo y comienza a mostrar se-
fnales de estabilizacion”.

La consultora proyecta una
recuperacion gradual de las
ventas durante este afio, apo-
yada en la baja de las tasas hi-
potecarias y en que el 37,4% de
la oferta se concentraen el tra-
mo de mayor demanda, entre
2.000y3.000 UF. 3




