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LA NUEVA VISIÓN DE SILO 
LOGÍSTICA: OPERACIONES 
INTEGRADAS, CERCANAS Y 
PREPARADAS PARA LO DESAFÍOS 
ACTUALES          
SILO Logística inicia una nueva etapa marcada por una visión más integrada y 
estratégica de la logística, entendida no solo como un servicio operativo, sino 
como un habilitador clave de competitividad para sus clientes. Esta mirada res-
ponde a un entorno cada vez más exigente, donde la eficiencia, la flexibilidad y 
la capacidad de anticipación se vuelven decisivas.

La nueva visión de la compañía se construye a partir de un aprendizaje claro: 
las cadenas logísticas funcionan mejor cuando operan como un todo. Frente a 
la fragmentación de servicios y la complejidad creciente de los procesos, SILO 

apuesta por ecosistemas logís-
ticos que unifican capacidades, 
reducen fricciones y permiten 
una gestión más fluida desde 
el origen hasta el destino de la 
carga. Todo con un sistema de 
costo variable: pagas por lo que 
usas. “El crecimiento de SILO ha 
estado siempre ligado a entender 
el negocio de nuestros clientes y 
evolucionar con ellos”, señala 
José Undurraga, Gerente General 
de la compañía. “Hoy damos un 

paso más: consolidamos una visión que combina experiencia, infraestructura 
y personas, con un propósito claro de largo plazo”.

Desde el área comercial, esta transformación se traduce en una forma distinta 
de relacionarse con el mercado. Para Guillermo Undurraga, Gerente Comercial, 
“la logística dejó de ser solo ejecución; hoy es acompañamiento, capacidad de 
respuesta y toma de decisiones bien informadas. En ese sentido, la nueva visión 
refuerza el rol de SILO como socio estratégico, capaz de adaptarse a distintos 
escenarios y requerimientos, con una estructura de tarifas atractiva”. Con esta 
definición, SILO Logística con sede en Casablanca, proyecta su crecimiento 
manteniendo aquello que ha sido parte de su ADN: cercanía, cumplimiento y 
soluciones diseñadas para generar valor real en cada operación.

LOS RESULTADOS REALES 
COMIENZAN CON LOS ENDPOINTS 
ADECUADOS          
La transformación digital es hoy un eje central para las operaciones industria-
les y logísticas. Sin embargo, el verdadero desafío no pasa solo por incorporar 
tecnología, sino por elegir soluciones que se adapten al entorno operativo y 

generen impacto real. En este contexto, los endpoints —los 
dispositivos que permiten capturar, procesar y transmitir 
información— cumplen un rol clave.

Cada operación presenta necesidades distintas. En entor-
nos industriales, la robustez y la continuidad operativa son 
fundamentales. En centros de distribución, la movilidad y la 
conectividad constante permiten mantener la fluidez de los 
procesos. En oficinas y entornos corporativos, en cambio, 
la flexibilidad y el acceso seguro a la información resultan 
determinantes. Apostar por una única solución para todos 
los escenarios suele limitar el potencial de la tecnología.

Cuando los endpoints se seleccionan de acuerdo con las 
condiciones del entorno y los procesos del negocio, los 

beneficios se reflejan rápidamente: mayor eficiencia operativa, reducción de 
errores, mejor visibilidad en tiempo real y decisiones más informadas. A largo 
plazo, esta alineación permite escalar las operaciones de manera más ordenada 
y sostenible. Más allá de la tecnología en sí, la correcta elección de endpoints se 
consolida como un factor estratégico para transformar la inversión digital en 
resultados concretos y medibles.

BODEGAS SAN FRANCISCO 
REFUERZA SU COMPROMISO CON 
EL DEPORTE Y SUMA NUEVOS 
TALENTOS AL TEAM BSF          
Bodegas San Francisco continúa fortaleciendo su vínculo con el deporte y el 
desarrollo de talentos nacionales a través del Team BSF. A comienzos de 2026, 
la compañía reafirmó su compromiso con los deportistas que ya formaban 
parte del equipo y dio la bienvenida a nuevas incorporaciones, lo que permitirá 
consolidar una comunidad basada en la superación, el trabajo en equipo y la 
constancia.

Durante enero, BSF renovó el apoyo a sus 
atletas y sumó a dos nuevos talentos: Cris-
tian Reyes, en la disciplina de karate, y María 
Antonieta Ortiz, en powerlifting, quienes se 
integraron este año al Team BSF.

La compañía destacó además los importan-
tes logros alcanzados por sus deportistas 
durante 2025. Tamara Leonelli cerró la tem-
porada como número 9 del mundo en para-
tenis de mesa. Camila Campos se posicionó 

como número 4 del mundo y número 1 de América en powerlifting, consolidán-
dose entre las referentes de su disciplina. En tanto, Francisco Cayulef alcanzó 
el puesto 6 del ranking mundial en singles y el lugar 11 en dobles en tenis en silla 
de ruedas.

“Estos resultados reflejan no solo el talento de nuestros deportistas, sino tam-
bién su dedicación y perseverancia. Como compañía, nos enorgullece acompa-
ñar sus trayectorias y seguir impulsando nuevas historias a través del deporte. 
A todo el Team BSF, les deseamos un año lleno de nuevos desafíos, aprendizajes 
y grandes metas por cumplir”, señaló Andrés Illanes.

Con esta iniciativa, Bodegas San Francisco reafirma su compromiso de seguir 
apoyando a sus deportistas, en coherencia con una cultura organizacional que 
valora la disciplina, la superación y el trabajo en equipo como principios presen-
tes en su quehacer diario.

SAMEX LANZA SU NUEVO 
SERVICIO FARMA           
Samex concretó un nuevo hito en su estrategia de especialización logística al 
obtener la verificación de cumplimiento de la Norma Técnica N°147 del Instituto 
de Salud Pública (ISP). La certificación, otorgada por el organismo internacional 
AENOR, respalda que la compañía cumple con las Buenas Prácticas de Almace-
namiento y Distribución de Productos Farmacéuticos en el ámbito del trans-
porte y la distribución, marcando el inicio formal de su nuevo Servicio Farma.

La Norma Técnica N°147 establece los requisitos para garantizar la calidad, se-
guridad y eficacia de medicamentos e insumos médicos a lo largo de la cadena 
logística. Su cumplimiento es clave para resguardar la integridad de los pro-
ductos durante su almacenamiento y traslado, bajo estricta supervisión de la 
autoridad sanitaria.

Con esta verificación, Samex pone en marcha un servicio operativo a nivel na-
cional, orientado a laboratorios, industrias de insumos médicos, farmacias y 
centros de salud. La propuesta contempla transporte expreso especializado, 
procesos certificados de higiene en centros de distribución y flota, trazabilidad 
completa y protocolos seguros de carga y traslado.

“Cumplir con la Norma Técnica 147 no es solo una formalidad, sino una respon-
sabilidad directa con la salud de las personas”, afirmó Mauricio Parot, gerente 
general de Samex. El ejecutivo destacó que Farma representa una oportunidad 
estratégica para diversificar el portafolio y fortalecer su posicionamiento en 
segmentos de alta exigencia normativa y operacional.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

20/02/2026
    $135.008
    $879.032
    $879.032

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

           0
           0
           0
      15,36%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
OTRAS

Pág: 98


