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GRUPO PATIO OBTIENE 
CERTIFICACIÓN LEED EN PATIO 
PANAL Y MR. STORAGE PANAL          
Grupo Patio obtuvo la certificación internacional LEED para su centro de bo-
degaje y logística Patio Panal y su instalación de autoalmacenaje Mr. Storage 
Panal, reconocimiento que destaca el diseño y construcción sustentable de 
ambas infraestructuras. 

Los proyectos cumplieron 
exigentes estándares glo-
bales asociados a eficiencia 
energética, uso responsable 
de materiales, gestión de 
residuos, calidad ambiental 
interior y soluciones de mo-
vilidad. 

Entre las principales medidas 
implementadas destacan la 
reutilización de más del 90% 
de la estructura existente, 
una gestión de residuos de construcción superior al 75%, ahorros energéticos 
del 38% en Mr. Storage y del 55% en Patio Panal y una eficiencia hídrica cercana 
al 50% en artefactos sanitarios. A ello se suma una infraestructura conectada, 
con acceso a transporte público, bicicleteros y paisajismo eficiente.

“Esta certificación reafirma nuestro compromiso con una infraestructura más 
sostenible y eficiente, que reduce el impacto ambiental y mejora la operación de 
nuestros clientes”, señaló el gerente industrial de Grupo Patio, Sebastián Ulloa. 

Patio Panal opera en el ex recinto industrial Hirmas, transformado en un centro 
de 70.000 m² que hoy alberga a más de 20 empresas, conservando su identidad 
arquitectónica original con estándares modernos de eficiencia.

SECTOR LOGÍSTICO SUPERA 
EXPECTATIVAS Y DUPLICA 
MEDICIÓN DE HUELLA DE 
CARBONO EN 2025          
Conecta Logística presentó los resultados del Barómetro de la Logística de Co-
mercio Exterior 2025, estudio desarrollado junto al Ministerio de Transportes y 
Telecomunicaciones que monitorea el desempeño del sector mediante indica-
dores clave. Esta edición confirma un año mejor al proyectado, avances tecno-
lógicos y una aceleración en sostenibilidad.

En términos de percepción, el sector cerró 2025 con 31 puntos en el índice (-100 
a 100), superando ampliamente los 20 puntos estimados en 2024. Para 2026 se 
proyectan 26 puntos, aunque con diferencias: los operadores anticipan mayor 
demanda, mientras importadores y exportadores mantienen cautela ante posi-
bles alzas de costos.

Uno de los hitos más relevantes es el salto ambiental: las empresas que miden 
su huella de carbono pasaron de 13% a 26% en un año. En capital humano, el 
93% planea mantener o aumentar su dotación en 2026, pero solo el 38% de los 
operadores está conforme con la disponibilidad de talento calificado.

La percepción sobre infraestructura mejoró de 45% a 65%, impulsada por 
avances en aeropuertos y accesos viales. A nivel operativo, el cumplimiento de 
entregas alcanza un 86%. En tecnología, el 65% de las empresas tiene sistemas 
integrados —78% en usuarias— y el 63% accede a trazabilidad de carga.

El Barómetro, único instrumento nacional aplicado desde 2020, consolida así 
una industria que avanza hacia una logística más integrada, basada en datos y 
con foco creciente en sostenibilidad.

CON EL RESPALDO DE ZEBRA, STG 
APUESTA POR EXPANDIR ELO EN 
EL MERCADO CHILENO          
La reciente adquisición de Elo Touch Solutions por parte de  Zebra Technologies 
marca un hito estratégico en la evolución del ecosistema tecnológico para re-
tail, logística y autoservicio a nivel global. 

Esta integración combina la fortaleza de Zebra en captura de datos, movilidad y 
automatización, con la experiencia de Elo en soluciones interactivas y pantallas 
táctiles de alto desempeño.

Más que una expansión de portafolio, esta movida responde a una visión cla-
ra: ofrecer experiencias conectadas de punta a punta, donde el hardware, el 
software y la interacción con el usuario final convivan en una sola plataforma 
tecnológica. En este escenario, STG asume un rol clave en Chile. 

Con un liderazgo consolidado en soluciones Zebra en el mercado local, la com-
pañía apuesta por impulsar con fuerza el crecimiento de Elo, acercando estas 
tecnologías a industrias que hoy buscan modernizar sus puntos de atención, 
procesos de autoservicio y espacios de interacción digital.

El foco no está solo en vender dispositivos, sino en diseñar soluciones integrales 
que conecten operación, experiencia de cliente y eficiencia. La incorporación 
de Elo al ecosistema Zebra abre nuevas oportunidades para proyectos de kios-
cos, POS interactivos, señalética digital y estaciones de trabajo industriales.

Así, STG refuerza su compromiso de ser un socio tecnológico estratégico, ca-
paz de habilitar la transformación digital del mercado chileno con soluciones 
robustas, escalables y alineadas a las nuevas expectativas de las empresas y 
sus clientes.

MEGACENTRO REFUERZA SU 
EFICIENCIA Y AVANZA EN NUEVOS 
PROYECTOS LOGÍSTICOS          
Megacentro continúa fortaleciendo su negocio core, la renta inmobiliaria indus-
trial, mediante un proceso integral de eficiencia operativa y una activa cartera 
de iniciativas en Chile y Perú. 

Durante el último período, la compañía avanzó en la centralización de proce-
sos administrativos, una mayor especialización de funciones y la optimización 
de sistemas, incluyendo nuevas funcionalidades en SAP y la externalización de 

servicios.

Estos avances permitieron con-
solidar una estructura más liviana 
y eficiente, reflejada en una me-
jora relevante de los indicadores 
financieros de la compañía. En 
línea con este proceso, en enero 
de 2026, Megacentro concretó la 
colocación de un bono corporati-
vo por UF 500.000 en el mercado 
local, destinado principalmente 

al refinanciamiento de pasivos y a la optimización de su estructura de deuda. 

“Durante el ejercicio el EBITDA alcanzó CLP $109.762 millones, con un crecimien-
to de 7,5% respecto a 2024, impulsado por una mejor rentabilidad operativa, 
una estructura de costos más eficiente y el fortalecimiento del negocio en el 
core, que es la renta inmobiliaria industrial”, señaló el CFO de Megacentro, Felipe 
Brain.

En paralelo, la empresa impulsa nuevos desarrollos que se ejecutarán en for-
ma gradual y por etapas, priorizando cierres comerciales previos. Entre ellos 
destacan Noviciado II, con cerca de 38.500 m² arrendables, y San Pedro III en 
Concepción, además de un proyecto en San Bernardo que se encuentra actual-
mente en etapa de permisos.
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