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L
a gestión de flotas es un
aspecto esencial para el
éxito de las empresas con

operaciones de transporte y
logística, sin importar cuál sea
su tamaño. Abordar de manera
efectiva los desafíos y objetivos
en la gestión de flotas puede
conducir no solo a una mayor
eficiencia operativa y reducción
de costos, sino también a una
mejor experiencia para el
cliente.

Dentro de los aspectos más
destacados de una buena
gestión de flotas se incluyen:

• Optimización de
recursos: La gestión de flotas
permite a las empresas
maximizar el uso de sus
vehículos y personal,
asegurando que se aprovechen
de manera eficiente y se evite el
desperdicio de tiempo y
recursos.

• Reducción de costos: A
través de una gestión eficiente,
las empresas pueden reducir los
gastos asociados con el
mantenimiento de vehículos, el
consumo de combustible y el
tiempo de inactividad, lo que
resulta en ahorros significativos
dentro de los presupuestos que
se contemplan.

• Mejoramiento de la
seguridad: La gestión de flotas

objetivos logísticos con los de
negocio. El análisis de esta
información se convierte así en
una herramienta estratégica
para cualquier empresa del
sector.

• Impacto
medioambiental positivo:
La optimización de rutas, el
mantenimiento predictivo y la
conducción eficiente que se
logra gracias a la monitorización
continua tienen un impacto
directo en la reducción de
emisiones contaminantes. Así,
se pueden generar informes de
CO2, que permiten calcular las
emisiones generadas por cada
vehículo, trayecto o período de
tiempo. Esta visibilidad facilita
a las empresas tomar
decisiones más sostenibles,
establecer metas de reducción
de emisiones y respaldar sus
compromisos de RSC con
datos concretos.

• Satisfacción del cliente:
Al optimizar las rutas y mejorar
la eficiencia de la operación
logística, las empresas pueden
garantizar que los productos y
servicios sean entregados a
tiempo y de manera confiable.

Esto lleva a una mayor
satisfacción del cliente y al
fortalecimiento de la reputación
de la empresa.

significativamente la vida útil de
la flota.

• Decisiones basadas en
datos: La digitalización de las
operaciones de flotas
proporciona una cantidad valiosa
de datos sobre cada viaje, cada
conductor y cada vehículo.
Estos datos no solo sirven para
controlar, sino que permiten
detectar oportunidades de
mejora, establecer métricas de
rendimiento y alinear los

• Mantenimiento
predictivo: Uno de los
beneficios más estratégicos de
implementar un sistema de
gestión de flotas es la
posibilidad de anticiparse al
desgaste de los vehículos y a
que estos sufran fallos
mecánicos mediante un
mantenimiento predictivo
automatizado. Se puede
monitorear en tiempo real datos
clave como el kilometraje, las

horas de motor, los hábitos de
conducción, entre otros. A partir
de esta información, el sistema
genera alertas automáticas que
indican cuándo realizar
revisiones o reemplazos antes
de que se conviertan en fallos
costosos. Además, se pueden
programar planes de
mantenimiento personalizados
por tipo de vehículo o ruta, lo
que ayuda a minimizar tiempos
de inactividad y a extender

también implica monitorear y
evaluar el desempeño de los
conductores, así como
capacitarlos en técnicas de
conducción segura y eficiente.
Esto contribuye a reducir el
riesgo de accidentes y proteger
tanto a los empleados como a la
empresa. Se logra una
conducción más adecuada de
los vehículos, lo que redunda en
un menor desgaste operacional
de estos.

ESTRATEGIA DE MERCADO:

Varias son las ventajas de tener servicios que
aseguren una correcta y adecuada gestión de flotas. Ahorro de tiempo y dinero,
mayor eficiencia y satisfacción por parte de los clientes resaltan como los pilares
más destacados.

¿Cuáles son los beneficios
de una acertada gestión de flotas?

Existen
diferentes
claves para
sacar el mejor
rendimiento a
una flota de
vehículos.PE
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El permanente
monitoreo de

los vehículos y
su rendimiento

resulta
fundamental.
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P
arte de los pilares que
sustentan el éxito de Salfa
Rent es pertenecer al Grupo

Salfa, una compañía con casi
nueve décadas de trayectoria en
Chile y una presencia activa en los
principales sectores económicos
del país. “Para nosotros esta
situación representa un respaldo
único dentro del mercado del
leasing operativo y las soluciones
de movilidad”, sostiene Nicolás
Salinas Vega, gerente comercial
de Salfa Rent.

Agrega que esta experiencia se
traduce en capacidades técnicas y
operacionales comprobadas,
acumuladas durante años de
trabajo en terreno. A esta se
agrega el contar con una
infraestructura robusta que incluye
talleres especializados y personal
altamente capacitado en las
distintas regiones de Chile.

“Tener sucursales en todas las
regiones de Chile no solo es una
ventaja logística, sino que también
constituye un diferencial
estratégico. Esta cobertura nos
permite asegurar continuidad
operacional inmediata para
nuestros clientes, estén donde
estén, con tiempos de respuesta
rápidos ante emergencias,
mantenimientos o reemplazos, sin
depender de traslados extensos”,
sostiene Nicolás Salinas.

Y agrega: “Al mismo tiempo,
facilita para mantener un servicio
homogéneo, garantizando el

mismo estándar desde Arica hasta
Punta Arenas. También nos
permite estar cerca de nuestros
clientes mediante equipos locales
que conocen la realidad de cada
zona y sus desafíos específicos.
Para empresas con operaciones
complejas, esta presencia
territorial se convierte en un factor
decisivo al momento de elegir un
socio confiable”.

Salfa Rent ofrece un portafolio
integral de soluciones que incluye:

- Leasing operativo de vehículos
livianos, medianos y pesados, con
planes flexibles para distintos tipos
de operación.

- Rent a car con arriendos
diarios, semanales o mensuales,
ideales para proyectos
temporales, contingencias o
aumentos puntuales de demanda.

- Gestión completa de flota,
que incorpora mantenciones,
seguros, telemetría,
documentación y soporte
permanente.

- Sustitución inmediata de
vehículos, asegurando así
continuidad operacional y
evitando detenciones no
planificadas.

- Soluciones personalizadas por
sector, desde minería y logística
hasta retail y organismos públicos.

SOLUCIONES INTEGRALES

Entre las fortalezas de Salfa
Rent su gerente comercial

destaca el hecho de que ellos
ofrecen “una propuesta de
valor basada en una
combinación de capacidades
tales como: Respaldo del
Grupo Salfa, que asegura
disponibilidad, soporte técnico
especializado y estabilidad
operativa. Cobertura nacional
real, sustentada en
infraestructura propia y
complementada con servicios
externos cuando es necesario.
Estándares de servicio
consistentes y medibles,
respaldados por procesos
consolidados y herramientas de
gestión. Flexibilidad comercial,
que les permite adaptarse a los
distintos requerimientos y
modelos de operación de cada
cliente. Y el contar con una
infraestructura técnica en todas
las regiones, con presencia
directa donde otros
competidores no llegan”.

En Salfa Rent cuentan con un
equipo en constante
perfeccionamiento, suman
alianzas estratégicas con los
principales grupos
automotrices del país y
mantienen relaciones de largo
plazo con los clientes. Así, se
adaptan con precisión a las
necesidades de cada
operación, industria o ubicación
geográfica, ofreciendo
alternativas realmente hechas a
medida.

SALFA RENT:

Confianza y seguridad
a lo largo de todo Chile

En Salfa Rent ofrecen un portafolio integral de soluciones a lo largo
de todo el país. 
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Nicolás Salinas Vega, gerente
comercial de Salfa Rent.
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Esta empresa brinda soluciones de movilidad confiables,
con cobertura nacional y un respaldo técnico que pocas
compañías del rubro pueden ofrecer.
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