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e Gremio agricola advierte

las cerezas estatem-

porada 2025-26 enel d d
mercado chino, lo que se expre-
sard en retornos dispares para
los productores de Nuble, donde
muchos verdn por segundo afio
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Como consecuencia deaquello,  coincidencia entre los productores de que se terminé el boom y que los valores histéricos ya no volverén.
explic el dirigente, en este nuevo
escenario de precios sélo sobre-
vivirdn aquellos que apuesten por
la calidad y sean mds eficientes,
particularmente en el manejo de
los costos.

Con casi 114 millones de ca-
jas exportadas, la temporada
2025-26 dejé un mal sabor en los
productores.

“Nuestra evaluacion preliminar
delatemporada estd en linea con
lo proyectado inicialmente de
110 millones de cajas. Llevamos
ala fecha113,8 millones de cajas.
Nuestro principal mercado des-
tino es China, que absorbi6 98,9
millones de cajas”, detall6 Claudia
Soler, directora del Comité de
Cerezas de Frutas de Chile.

No obstante, la ejecutiva se-
falé que “China disminuyé su
participacion de mercado desde
92% a 87%, lo que da cuenta del
éxito de la estrategia de diver-
sificacion”.

Desde la Federacién Gremial
Nacional de Productores de
Frutas de Chile (Fedefruta), su
presidente, Victor Catdn, advirtié
que los resultados han sido “bien
dispares” y que el sector debe
realizar un anilisis profundo a
mediados de marzo.

“Esto esta dado por distintas
condiciones: una de ellas es que
el Ao Nuevo chino se atrasd
practicamente tres semanas y
las cosechas se adelantaron 10
dias; por lo tanto, la fruta tuvo
que esperar o ser consumida con
antelacién a esta festividad; la
segunda es un volumen mayor,
pareciera que de China ya co-
nocemos el techo; y un tercer
efecto que también hay que
analizar es el poder adquisitivo
de la poblacién china, que se ha
visto un poco deteriorado en el
altimo tiempo”.

Aifio Nuevo Chino

La celebracién del Afio Nuevo
Chino, que tradicionalmente
concentra el mayor consumo de
cerezasyla previa se caracteriza
por elevados precios, este 2026
comenzd el 17 de febrero, algo mas
tarde que en afios anteriores, lo
que habria perjudicado a la fruta
quellegé en enero, principalmen-
te de Maule al Norte, y aunque
en teoria debid beneficiar a las
cerezas que llegaron a fines de
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enero y en febrero, como la de
muchos productores de Nuble al
Sur, en la practica, ello tampoco
ocurrid, comenté Gonzailez.

“Muchas exportadoras guarda-
ron fruta para llegar para el Afio
Nuevo Chinoy eso significé que
llegé harta fruta, y lo mds lo mds
preocupante es que llegé fruta
en mal estado. Y los chinos, por
su parte, hacen lo que quieren,
manejan toda la informacién y
dominan el mercado”, comple-
mentoé.

El problema adicional esta
temporada es que las cosechas se
adelantaron, en promedio, diez
dias, subray6 Gonzilez, lo que
hizo mds compleja la situacién
para las exportadoras frente a este
descalce de fechas. “Esta asociado
a las mayores temperaturas, lo
vimos con los arandanos y con
otras frutas también”, expresd.

En ese sentido, el timonel de los
agricultores de Nuble critico la
falta de planificacién estratégica
por parte de las exportadoras en
cuanto a los embarques de fruta,
pero también disparé contra los
productores que no han respetado
el acuerdo de palabra de enviar

Se han abierto
recientemente
nuevos packings
de cerezas en

la region.

unicamente cerezas de buena
calidad y de gran calibre.

“Fue una falla estratégica
porque yo considero que la fruta
que se coseché debi6 haberse
enviado y vendido, pero muchas
exportadoras no mandaron al tiro
porque se confiaron en que, como
ocurria siempre, diez dias antes
del Afio Nuevo Chino es cuando
se pagan los mejores precios,
pero este aflo eso no pasé. Los
primores que salieron del Norte
en octubre y noviembre tuvieron
precios relativamente buenos y
después la cereza empezd a bajar,
y si bien tuvo un leve repunte
cuando disminuyeron un poco
los stocks, después los precios
fueron decayendo”, describié
Gonzalez.

Cambio de ciclo

Antonio Walker, presidente
de la Sociedad Nacional de
Agricultura (SNA), fue lapida-
rio. “Se acabaron los precios de
oro como en el pasado (..) Hoy
dia es un negocio mucho mas
estrecho y hay que ser muy efi-
cientes. Tenemos un tremendo
desafio como pais de exportar

un producto mds homogéneo
en calidad y condicién”, aseverd
el lider gremial, instando a la
“coordinacién para abordar los
distintos mercados”.

“Noventa y ocho millones de
cajas de cerezas a China es una
sobreoferta; por lo tanto, tenemos
el desafio de ampliar el portafolio
de mercado, penetrar Europa y
América Latina y poner un poco
mds de fruta en Estados Unidos”,
sentenci6.

Segun datos de la Oficina
de Estudios y Politicas Agra-
rias (Odepa), a nivel nacional
existirian 77.765 hectareas de
cerezos plantados, un 16,4% del
total de la superficie de espe-
cies fruticolas. Hace 10 afios se
registraban 24.498 hectdreas en
todo el pafs.

En Nuble, en tanto, existen
3.062 hectireas de cerezos (Ca-
tastro Fruticola 2024), lo que
representa el 4,01% del total
nacional. En 2016 existian 1,299
hectareas.

Corresponde al segundo rubro
fruticola de la regién, después del
avellano europeo, pero desde la
perspectiva dela generacion de
empleos, es el mas importante.
Por latitud, climay variedades,
las cosechas en esta zona comien-
zan en la segunda quincena de
noviembrey se extienden durante
diciembre.

Durante el auge, los retornos
alcanzaron rentabilidades cer-
canas a US$40.000 por hectarea
en la zona central. Hoy rondan
los US$8.000. Incluso, el precio
también se ajusté desde niveles
de US$3-6 por kilo a un rango
estimado de US$1,50-2,50 por
kilo.

Para Carlos Gonzalez, se trata
de un cambio de ciclo. “Se termind
elboomy ahorala cereza es una
industria competitiva donde so-
breviviran los que apuesten por
la calidad y por la eficiencia”

En esa mismalinea, el lider de
la SNA, Antonio Walker, advirtié
que no todas las plantaciones
sobreviviran, huertos de bajo
rendimiento, portainjertos
deficientes o zonas poco aptas
deberdn salir del negocio. “Como
gremio y como pais, vamos a
tener que sentarnos a hacer las
correcciones. Lo que es claro es
que el ajuste viene, y mds tem-
prano que tarde”, dijo.

Segtn planteé Carlos Gonzilez,
“se juntan dos afios malos, por
lo que yo creo que se viene un
terremoto financiero no menor,
cereceros que el afio pasado que-
daron tambaleando, yo creo que
este es el golpe de gracia. Pienso
que los que se van a salvar el ano,
al menos recuperar los costos,
van a ser los que sacaron una
muy buena produccién -sobre 12
toneladas- y mandaron fruta de
muy buena calidad. Pero el que
sacé menos de 10-12 toneladas
y no sacé muy buena calidad,
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perdid

Desafios

Con un precio promedio para
las cerezas de Nuble en torno a
US$1,70-1,80 por kilo, el dirigen-
te regional insistié en que una
produccién menor a 12 toneladas
significa un costo por kilo mas
alto. “Creo que algunos van a
lograr vender a US$2,00-2,20
por kilo, pero con una muy bue-
na fruta y esos se van a salvar,
incluso les va a quedar plata en
el bolsillo, porque hay produc-

Va a ser un cultivo para productores de
buen rendimiento, de muy buena calidad,
gque manejen muy bien los costos”

CARLOS GONZALEZ .
PRESIDENTE ASOC. AGRICULTORES DE NUBLE

Cosechas se adelantaron

Victor Catan, presidente de Fedefruta, explicd que “esto
esta dado por distintas condiciones: una de ellas es
que el Ao Nuevo chino se atraso practicamente tres
semanas y las cosechas se adelantaron 10 dias; por lo
tanto, la fruta tuvo que esperar o ser consumida con
antelacion a esta festividad; la segunda es un volumen
mayor, pareciera que de China ya conccemos el techo;
y un tercer efecto que también hay que analizar es
el poder adquisitivo de la poblacion china, que se ha
visto un poco deteriorado en el ultimo tiempo”™.
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millones de cajas de cerezas exportd Chile esta tem-
porada, de las cuales China recibié 98,9 millones de
cajas, informo el Comité de Cerezas, de Frutas de
Chile, destacando que China disminuyd su partici-
pacion como destino desde 92% a 87%.

tores eficientes con mas de 12
toneladas por hectdreay con muy
buena calidad que tienen costos
entre $1,20 y $1,50, entonces, a
ellos les puede quedar entre 50
y 70 centavos por kilo, que le va
a salvar el negocio”.

“No va a ser lo que era antes-
continud-, porque ese mismo
productor, con los precios an-
tes, facturaba US$80 mil. Eso
demuestra como el negocio ha
ido decayendo”.

Subrayd que “los bajos precios
se deben a tres factores: mucha
produccién de cerezas, pronto no
nos vamos a dar cuenta cuando
estemos hablando de 200 millones
de cajas, de hecho, el préximo
afio, silas condiciones climéticas
se dan, vamos a hablar de 150
millones de cajas, y hay muchos
huertos que estdn entrando en
produccién. En segundo lugar, los
chinos ya estan viendo frutas al-
ternativas, a pesar del simbolismo
dela cereza. Y tercero, los chinos
ya no tienen el poder adquisitivo
que tenian antes, porque China
yano crece alas mismas tasas de
hace unos anos”.

“Mi analisis final es que la
cereza ya dejé de ser el boom -
declaré Gonzilez-. La cerezavaa
ser un cultivo para productores de
buen rendimiento, de muy buena
calidad, que manejen muy bien
los costos para que, con suerte,
le puedan quedar 70 centavos de
doélar por kilo”.

Para ello, también planted
“arrancar las variedades que son
poco rentables, quedarse con los
huertos que sean productivos,
independiente de la variedad.
Yo creo que en Chile, para que
este negocio se arregle, hay que
arrancar, por lo menos, 30 mil
hectdreas; y asi bajar a 80 mi-
llones de cajas”.



