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Gremios empresariales
llaman a reforzar negociacion

generales sobre 10%.

POR ). VASQUEZ Y C. VERGARA

Un aire de preocupacién se instald
el viernes en el mundo empresa-
rial local. Como una especie de
déja vu, representantes del sector
exportador local vieron sucederse
informaciones provenientes de
Estados Unidos sobre aranceles:
primero, la Corte Suprema de la
mayor economia del mundo declar6
inconstitucional las tasas aplicadas
a las importaciones por parte de la
administracién de Donald Trump.
Pero, solo un par de horas después,
el mismo mandatario abri6 la puerta
a nuevas alzas.

De hecho, el dia sabado insistié
en un aumento temporal del tributo
ya no a 10% del que hablo en la
vispera, sino que de 15%, el nivel
maximo permitido por la Ley.

Los nuevos impuestos se basan
en una norma independiente pero
no probada de 1974, conocida como

I Tras el revés de la politica
de Trump en Corte Suprema
estadounidense, el mandatario
dijo que elevaria las sobretasas

comercial con EEUU ante

WA ST
tarifaria

Seccién 122, que permite aranceles
de hasta el 15%, pero requiere
la aprobacién del Congreso para
prorrogarlos después de 150 dias.
Un paso inédito, puesto que ningin
otro Presidente la ha invocado ante-
riormente y su uso podria dar lugar
a nuevas impugnaciones legales.

Ante ello, la Sociedad de Fomen-

to Fabril (Sofofa), dijo que hasta
hoy Chile enfrenta un arancel
base general del 10%, “lo que ya
representa un desafio relevante
para la competitividad de nues-
tras exportaciones. En un esce-
nario internacional marcado por
sefiales de mayor incertidumbre
comercial, es fundamental actuar

con prudencia, fortalecer nuestra
posicion estratégica y anticipar
distintos escenarios”.

A su juicio, la decision de subir
los aranceles base a 15%, “sin duda
pondrd presién adicional a nuestras
exportaciones que quedan afectas
ala nueva medida de EEUU segtin
1a seccién 122 por 150 dias”.

Uascy

Por ello, agregaron que “la ne-
gociacién de un acuerdo comercial
con ese pais en los préximos cinco
meses para mejorar nuestra situa-
cién arancelaria se sitia como un
objetivo central”.

Frutas de Chile dijo que la medida,
la cual genera una “condicion des-
igual entre los paises exportadores”.
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Esto, ya que mientras “industrias
vecinas ya estan finalizando sus
envios al mercado estadounidense,
Chile recién inicia su temporada de
exportacion de uvas de mesa, uno
de los productos mas expuestos a
este incremento”.

Para la Sociedad Nacional de
Mineria (Sonami), la subida en
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5% de los aranceles “vuelve a
tensionar el escenario comercial
internacional y agrega volatilidad
en un momento donde las cadenas
de suministro estan especialmente
sensibles”.

Lo anterior, dijeron, en un con-
texto en que industrias como la
mineria valoran la estabilidad y
consistencia, junto con el cumpli-
miento de contratos y capacidad de
respuesta ante cambios externos.

Por ello, consideraron impor-
tante “diversificar los mercados de
destino de nuestras exportaciones
mineras”, junto con “aprovechar
los espacios de dialogo bilateral
para resguardar el flujo comercial”.

En una linea similar, la Asociacion
Gremial de Vinos de Chile subrayo
que aspectos como estabilidad y
certeza son “fundamentales para
la planificacién de inversiones,
contratos de largo plazo y desarrollo
de marca, especialmente en una
industria que opera con horizontes
amplios”. Asi, el gremio aseguro
que el ajuste arancelario “impacta
directamente la competitividad
de nuestros productores en un
mercado altamente competitivo y
sensible al precio”, en un contexto
de menos consumo global y ajustes
estructurales de la industria.

Tras este analisis, se sumaron
al llamado al Gobierno de Chile
para “abordar esta situacion con
prioridad en el marco de la relacién
bilateral”.

Tal cual lo expuso Sofofa, la
Asociacion Gremial de Salmoneras
en Chile (SalmonChile) subra-
yo el trabajo constante que ha
hecho el sector por fortalecer la
relacion bilateral. Asi, recordaron
su participacion en septiembre
pasado en una mision empresarial
a Washington y el didlogo perma-
nente con autoridades chilenas y
estadounidenses para abordar la
situacion arancelaria. Ahora, estan
atentos a conocer el impacto real
de los nuevos aranceles en el rubro.




