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Se consolida presion financiera en las MiPymes:
57% recurre a ahorros propios para poder operar

El segundo
levantamiento del
Termémetro Pyme
confirma que la
dependencia del
autofinanciamiento
no fue un fenémeno
puntual, sino

que es una sefal
persistente

de fragilidad
estructural.

El segundo Termdmetro
Pyme del afio confirma que
la presion financiera sobre
las micro, pequefias y me-
dianas empresas no fue un
fenomeno transitorio de
inicio de afio, sino una con-
dicién que se podria, inclu-
so, mantener. La medicion
correspondiente a febrero
de 2026 -aplicada a 1.257
MiPymes de todo Chile y
referida al desempefio de
enero- fue elaborada por
la comunidad empresarial
PROPYME y analizado por
DefensaDeudores.cl,  evi-
dencia que los principales
indicadores de liquidez y fi-
nanciamiento presentan un
comportamiento consisten-
te con el mes anterior, con-
solidando una tendencia de
fragilidad estructural.

“Al igual que en la medi-
cién previa, mas de la mitad
de los encuestados declara
haber tenido que recurrir
a recursos personales para
sostener su operacién. En
esta ocasion, el 57% sefiald
haber inyectado ahorros o
ingresos propios para finan-
ciar su negocio durante el
ultimo mes, mientras que el
43% indic6 no haber necesi-
tado hacerlo’, explica Ricar-
do Ibéfiez, abogado y funda-
dor de DefensaDeudores.cl.

En cuanto al cumplimien-
to de obligaciones laborales,
solo el 22% de las MiPy-
mes no logré pagar opor-
tunamente las cotizaciones
previsionales de sus traba-
jadores durante enero. En
materia tributaria, el 25%
declaré haber postergado
el pago de IVA “reflejando
tensiones de liquidez en el
corto plazo”, complementa
Ibafiez.

Desde la perspectiva
comercial los resultados
muestran un escenario de
estancamiento: el 43% de
los encuestados indicé que
sus ventas se mantuvieron
en comparacion con el mes
anterior, el 41% sefial6 que
disminuyeron y solo el 16%
reportd un aumento. Para
el fundador de DefensaDe-
dudores.cl “este comporta-
miento limita la generacion
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de flujo de caja y ayuda a
explicar la persistencia del
autofinanciamiento  como
mecanismo de superviven-
cia”.

En materia de financia-
miento externo, el 78% de
las empresas declar6 no
haber solicitado créditos
bancarios durante el dltimo
mes, mientras que el 14%
utiliz6 factoring para mejo-
rar su flujo de caja, marcan-
do un aumento de un 4%
respecto a la medicion del
mes anterior.

Respecto de la relacién
con el Estado, el 32% de las
MiPymes sefial6 mantener
deudas vigentes con la Te-
sorerfa General de la Repu-
blica (TGR), lo que refleja un
foco de presién financiera
para casi un tercio del sec-
tor.

“Los datos de febrero
confirman que no estamos
frente a un episodio pun-
tual, sino que ya se podria
anticipar una tendencia. Las
Mipymes estan cumpliendo
en su mayoria con sus obli-
gaciones formales, pero lo
estan haciendo con marge-
nes cada vez mas estrechos
y con una fuerte carga sobre
el patrimonio personal de
los duefios”, sefiala Rodrigo
Bon, director ejecutivo de
PROPYME.

En la misma linea, Bon
expresa que “la nueva admi-
nistracién de gobierno debe
tomar cartas en el asunto
desde el dia uno para lo-
grar una reactivacion de las
ventas de las empresas de
menor tamafo, disminuir
el costo y las barreras de
acceso al financiamiento. De
esta manera, las Mipymes
podran recuperar su partici-
pacion en el mercado”.

Por su parte, Ricardo Iba-
fiez, abogado y fundador de
DefensaDeudores.cl, advier-
te que “cuando mas de la mi-
tad de las MiPymes debe re-
currir a sus propios ahorros
para sostener la operacién
nos encontramos frente a
una sefal de fragilidad es-
tructural. No es necesaria-
mente una crisis inmediata,
pero si un deterioro pro-

gresivo de la liquidez que
puede transformarse en in-
solvencias si no se gestiona

Ibafiez agrega que “cuan-
do sostener el negocio de-
pende de los ahorros fami-
liares, el problema deja de
ser solo empresarial y se
transforma en un problema
social. De ahi la importan-
cia de fortalecer la detec-
cién temprana de riesgos,
utilizar mecanismos de
renegociacion antes de la
judicializacién y entender
la reorganizacién financiera
como una herramienta de
continuidad y proteccion
del empleo”.

Una herramienta de

monitoreo permanente

Desde el punto de vista
metodoldgico, el Termé-
metro Pyme comenzd a
aplicarse en enero de 2026
y esta corresponde a su se-
gunda medicion. La encues-
ta fue levantada durante los
primeros dias de febrero y
las preguntas estuvieron re-
feridas a la situacién finan-
ciera experimentada duran-
te enero de 2026.

El instrumento sera re-
plicado mensualmente con
el objetivo de monitorear
la evolucion de indicadores
clave de salud financiera
en las micro, pequefias y
medianas empresas, entre
ellos: pago oportuno de
cotizaciones previsionales,
necesidad de inyeccién de
recursos personales, pos-
tergacion de IVA, uso de
factoring, acceso a crédito
bancario, existencia de deu-
das con la TGR y evolucion
de ventas.

“La idea del Termometro
Pyme es contar con una he-
rramienta simple, periodica
y basada en datos reales,
que permita observar ten-
dencias y anticipar riesgos
antes de que se transfor-
men en problemas criticos.
Medir de manera sistema-
tica estos indicadores nos
permite dimensionar con
mayor precision la situacion
financiera del segmento que
mas empleo genera en Chi-
le”, concluye Bon.



