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Las proyecciones que
reveló Banco Tanner en
su última presentación de
resultados
Su cartera está compuesta en un 41% por créditos
al sector de servicios financieros, un 19% al
comercio, 10% a servicios empresariales, 8% al sector
comunicaciones, un 7% a construcción, 5% a industria
manufacturera y mismo porcentaje a servicios.

VALERIA VEGA/ MAXIMILIANO VILLENA
Un total de 91 clientes y colocaciones por

$134.114 millones. Esas son las cifras clave
al cierre de 2025 del nuevo Tanner Banco
Digital, las cuales fueron expuestas por la
entidad al mercado en una presentación
corporativa correspondiente a los resulta-
dos del término del ejercicio.

Fue el 6 de febrero del año pasado cuan-
do la Comisión para el Mercado Financiero
(CMF) entregó la autorización de funciona-
miento de la entidad, proceso que comenzó
en enero de 2024 con el otorgamiento del
certificado de autorización provisional y
continuó con la autorización de existencia.
Pero además en su presentación, la enti-

dad presidida por Ricardo Massú proyectó
el crecimiento esperado para su cartera de
activos. Estimó que para diciembre de 2026
contaría con activos por $1,258 billones
(US$ 1.091 millones). De cumplirse estas
proyecciones, el banco consolidaría un cre-
cimiento de 471,8% en 12 meses. En tanto,
para fin de 2028 las proyecciones se sitúan

en $2,730 billones (US$2.404 millones).

CRÉDITOS Y PÉRDIDAS
Al término de 2025, y tras sus primeros

70 días de funcionamiento, Tanner Banco
Digital contaba con activos por $270.980
millones, $3.344 millones en ingresos y
$134.114 millones en colocaciones bru-
tas. Además, tenía un Índice de Riesgo de
1,72%, lo que se condice con el perfil con-
servador de la etapa inicial.

Desde el inicio de sus actividades el 20 de

octubre de 2025, indicó en su presentación,
alcanza captaciones por $140.318 millones
en moneda local. En tanto, los depósitos
en moneda extranjera acumulan US$ 23, 3
millones, equivalentes a $21.319 millones.

Por la parte de los activos, la totalidad
de la cartera se concentra en préstamos
comerciales (79,8%), seguidos por facto-
ring (18,4%) y leasing (1,8%), en línea con
la oferta definida para la etapa inicial de
la operación. En el detalle, la cartera está
compuesta en un 41% por créditos al sector
de servicios financieros, un 19% a comer-
cio, 10% a servicios empresariales, 8% al
sector comunicaciones, un 7% construc-

ción, 5% a industria manufacturera y mis-
mo porcentaje en servicios.

Al cierre del ejercicio pasado, Tanner Ban-
co Digital terminó con pérdidas atribuibles
a los propietarios por $3.995 millones. Sus
ingresos operacionales llegaron a $3.344
millones y sus gastos operacionales a $7.278
millones. El resultado del ejercicio es "co-
herente con la fase de puesta en marcha,
relacionada con inversiones en personas,
tecnología y plataformas para el desarrollo
del modelo de negocio", dijo la entidad en
su informe de resultados correspondiente
al cuarto trimestre.

En tanto, el gasto por pérdidas crediticias
ascendió a $2.321 millones. Su resultado
operacional fue de -$6.254 millones.

Con esto, la entidad alcanzó un ROE de
-4,1%, dato que "es consistente con la fase

temprana del negocio y se espera evolucio-
ne favorablemente a medida se profundiza

la actividad comercial y se capture mayor
escala operativa", comentó el banco.

En enero de este 2026, Fitch Rating emi-
tió un informe de clasificación en el que
detalló que el plan de negocios del grupo
considera una transición paulatina de los
negocios elegibles al banco, "lo cual per-
mitirá hacer un run-off de la operación de
Tanner Servicios Financieros para conver-
tirse en un holding bancario no operativo
en el mediano plazo". Además, indicó que
mantiene una línea de bonos en trámite de
inscripción por UF100 millones, equiva-
lente a US$4,6 mil millones. El plazo de vi-
gencia de los títulos es de máximo 35 años.
"Los recursos provenientes de la colocación

de bonos tendrán el objetivo de financiar
actividades del banco autorizadas en el giro
bancario del emisor, tales como colocacio-
nes, reestructuración y pago de pasivos y
compras de carteras", dijo el reporte.

El presidente del directorio es Ricardo
Massu, quien a través de la sociedad Inver-

siones Bancarias y otras, posee el 75,59% de
Tanner Servicios Financieros. En la propie-

dad también participa Jorge Sabag con un
8,72%, y con un 5,87% está Internacional
Finance Corporation, brazo de inversiones

del Banco Mundial, que ingresó a la propie-
dad durante el último trimestre del 2025.

OHL

Filial chilena de la gigante
española OHL pide su
quiebra y suma deudas
por más de $ 21.000
millones
OHL Industrial Chile solicitó su liquidación voluntaria
ante el 4° Juzgado Civil de Santiago tras acumular
pasivos por $21.086 millones y enfrentar un crítico
deterioro financiero desde 2023, marcado por falta de
liquidez, deudas con partes relacionadas, obligaciones
con proveedores y contingencias judiciales.

LEONARDO CÁRDENAS
OHL Industrial Chile solicitó su liquida-

ción voluntaria por una abultada mochi-
la de deudas. En su escrito ingresado al 4°
Juzgado Civil de Santiago, la filial local de
la firma de capitales españoles, especia-
lista en ingeniería y montajes constituida
en 2001 como una persona jurídica de
servicios de ingeniería y montajes, deta-
lló un complejo escenario financiero.

"A partir del año 2023, la sociedad co-
menzó a experimentar un deterioro
sostenido de su situación financiera, re-
flejado en resultados negativos, un incre-
mento relevante de sus pasivos -princi-
palmente con partes relacionadas- y una
disminución progresiva de su liquidez",
consignó la presentación a la que tuvo
acceso Pulso.
La empresa deudora al cierre del ejerci-

cio 2025 y complementado con la infor-
mación contable más reciente, registra
pasivos que ascienden a $21.086 millo-
nes, los cuales no se encuentran en con-
diciones de ser atendidos oportunamen-
te, debido a la insuficiencia de ingresos y
la carencia de bienes líquidos suficientes
para hacer frente a dichas obligaciones.

"Esta situación se ha visto agravada por
la existencia de deudas exigibles con par-
tes relacionadas, obligaciones operativas
pendientes con proveedores y contingen-

cias judiciales relevantes, configurándose

un escenario de falta de liquidez crítico",
acotó la solicitud de quiebra patrocinada

por el abogado Benjamín Grebe, del estu-
dio Prieto.

"En su conjunto, estas obligaciones ex-
ceden con creces la capacidad de pago de
la Empresa Deudora, atendidos los flujos
de liquidez actuales y eventuales que pu-
diesen estar disponibles en el corto pla-
zo", añadió.
En su escrito, OHL Chile reconoció

deudas por más de $21 mil millones; de
ese total, cerca de $18 mil millones se de-
ben a acreedores externos y casi $2.900
millones a empresas relacionadas. Ade-
más, enfrenta juicios civiles y laborales
pendientes, con demandas laborales que
suman más de $212 millones.

Según el mismo documento, el mayor
acreedor entre los no relacionados es
Promet Montajes SpA, cuya acreencia se
originó en un laudo arbitral que condenó
a OHL Chile al pago de $15.647.412.000,
más los intereses respectivos calculados
tras la conversión de dólares a pesos al
cierre del ejercicio 2025.

El escrito agregó que dicha obligación
permanecía impaga, debido a que se en-
contraba vigente una orden de no inno-
var en el procedimiento donde se trami-
taba un recurso de queja presentado por
la empresa, con el objetivo de mitigar los
efectos de la sentencia condenatoria.@
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