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Parque Arauco anuncia
nuevas inversiones por
US$277 millones
Con esto, su plan de inversiones totaliza US$
1.033 millones al 2030, apostando por el negocio
multifamily, la expansión de centros comerciales y la
adquisición de nuevos activos.
PAULINA ORTEGA

Este martes Parque Arauco anunció nuevos
fondos para robustecer su plan de inversio-
nes. La firma de centros comerciales ligada
a la familia Said sumó US$277 millones de
nuevas inversiones, con un total de US$1.033
millones en el pipeline hasta el 2030.

"De este monto total de inversiones en pro-

yectos incorporados recientemente y por in-
corporar en los próximos años, la inversión
restante por realizar del año 2026 en adelante
alcanza los US$ 415 millones", explicó Par-
que Arauco en un comunicado.
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Y detallaron que "este plan de inversio-
nes tiene como objetivo potenciar el futuro
crecimiento de la compañía y consolidar su
liderazgo en el sector inmobiliario de la re-
gión. En línea con su estrategia de los últimos

años, la compañía continuará invirtiendo en
la expansión de sus principales activos, el de-

sarrollo y adquisición de nuevos centros co-
merciales y el fortalecimiento de su presen-
cia en el mercado de Multifamily en Chile,
Perú y Colombia".

"En Parque Arauco estamos avanzando
en la implementación de nuestra estrate-
gia de crecimiento, en la que la expansión
de nuestros principales centros comerciales

cumple un rol fundamental. Esta estrategia
de crecimiento, acompañada prudentemen-
te con una propuesta de aumento de capital,
reafirma nuestra convicción en el potencial
de liderazgo de Parque Arauco en la región.
Gracias a una estructura de capital óptima,
que equilibra rentabilidad y responsabili-
dad financiera, buscamos seguir capturando

oportunidades estratégicas que generan valor

sostenible a largo plazo para nuestros accio-
nistas y las comunidades donde operamos",
comentó Eduardo Pérez Marchant, CEO de
Parque Arauco.

LOS PROYECTOS EN EL PIPELINE
En Chile, Parque Arauco anunció 4 proyec-

tos nuevos que se están sumando al plan. Por
ejemplo, la iniciativa dada a conocer hace
poco de la adquisición de Arauco Chicureo,
ubicado en la comuna de Colina. Este pro-
yecto de de 40.000 m2 de superficie arren-
dable, representa una inversión de US$ 106
millones. Se proyecta su apertura para el se-

gundo semestre de 2026.
Parque Arauco informó también la adquisi-

ción de un multifamily en la comuna de San
Joaquín, cercano al Metro Carlos Valdovino.
Es un proyecto residencial de 12 pisos y 271

unidades residenciales, con una inversión de

US$26 millones, que se proyecta aperturar
durante el primer semestre del 2028.

Además, la firma de la familia Said dio
cuenta de nuevas ampliaciones de dos de sus
malls. Primero, Arauco Premium Outlet Co-
quimbo, que sumará 8.500 m2 al 2028, con
una inversión de US$17 millones. Y Arauco
Quilicura, sumará 2.800 m2 al 2029, con una
inversión de US$13 millones.

En Perú, en tanto, también se apuesta
por el negocio multifamily, al estilo Parque
Arauco Kennedy, con un proyecto de renta
residencial en MegaPlaza Independencia en
Lima, con una inversión de US$34 millo-
nes. Este contará con "de dos torres de 18
pisos con 504 unidades residenciales dentro
del recinto del centro comercial, sumando
29.000 m2 de superficie arrendable asocia-
do a esta nueva oferta que se espera inaugu-
rar en 20298.

Finalmente, en Colombia, Parque Arauco
anunció la expansión de Parque La Colina,
con una inversión de US$81 millones, su-
mando 20 mil m2 de superficie arrendable.
"Esta ampliación contempla el desarrollo de
dos nuevos niveles comerciales (pisos 4 y 5)
combinando una oferta de retail con puntos
de encuentro, gastronomía y entretenimien-

to, cuya inauguración se prevé para el año
2030, fortaleciendo el posicionamiento de
este activo icónico", precisó la compañía.

AUMENTO DE CAPITAL
Estas nuevas inversiones serán financia-

das con un aumento de capital que se votó
y aprobó este martes en una Junta Extraor-
dinaria de Accionistas. En concreto, Parque
Arauco recibirá un total de US$330 millones,
mediante la emisión de 84.284.118 acciones.

De aquí saldrán los US$277 millones para
financiar los nuevos proyectos, al menos de
forma parcial.

"Agradecemos la confianza de nuestros ac-

cionistas al respaldar este aumento de capital
de US$330 millones. Esta capitalización nos
permitirá mantener una estructura de balan-
ce sólida y responsable para avanzar en la im-
plementación de nuestra estrategia de creci-

miento", comentó el CEO de Parque Arauco.
De acuerdo a lo informado anteriormente,

se propuso a los accionistas destinar el 10%
de ese aumento de capital para planes de
compensación a los ejecutivos de la socie-
dad, es decir, US$33 millones. Esto también
fue aprobado. @

Portabilidad numérica
desciende en 2025
a su nivel más bajo
en últimos cinco años
Contracción llegó al 15% en relación a 2024. Según
Subtel, esto fue influido por medidas como el aumento
de plazos de permanencia posterior a la portabilidad y
la obligación de pagar saldos pendientes antes de hacer
un cambio de compañía.

PAULINA ORTEGA
-La Subsecretaría de Telecomunicaciones
(Subtel) publicó el último informe del 2025
de portabilidad numérica, mostrando que
el total de portaciones alcanzó 3.223.752
entre enero y diciembre, sumando tanto
móvil como fijo, su nivel más bajo desde
2020, cuando llegó a 3.170.890.

Con la caída del 2025 en el número de
portaciones se confirma una tendencia
que viene profundizándose desde hace
tres años. En 2023 cayó un 0,14% y el año
siguiente, un 5,1%. En 2025, la contracción
anual fue de 15% versus 2024.
La disminución en la portabilidad fue

impulsada tanto por el segmento móvil
como el fijo. La portabilidad fija cayó un
21%, pasando de 147.921 portaciones en el
2024 a 117.113 en 2025. Esta no es una ten-
dencia sostenida, puesto que el año ante-
rior experimentó un crecimiento de 16%.
El segmento móvil, por su parte, ha re-

gistrado caídas por dos años consecuti-
VOS: 5,8% en 2024, llegando a 3.635.614
portaciones; y 15% en 2025, alcanzando
3.106.639, su menor nivel desde 2020 de
igual manera.
De acuerdo a lo comentado por la Subtel,

la profunda caída de la portabilidad, sobre
todo móvil, se debe a la agenda de seguri-
dad que ha impulsado la subsecretaría en
los últimos años y que ha desincentivado
las migraciones.

Entre las medidas que destaca la Subtel
está la aprobación en el Congreso en ene-
ro del 2025 del proyecto que crea el regis-
tro para número de prepago, que obliga a
quienes compren un chip de estas carac-
terísticas a identificarse. Esto, con el fin de

"desincentivar las estafas y delitos digitales

al contar con la identificación de quienes
adquieren los números telefónicos en mo-

dalidad prepago", dijo la subsecretaría an-
teriormente al respecto.

Por otro lado, a partir de febrero del 2025,

empezó a regir un cambio normativo en
la Ley de Portabilidad Numérica, que au-
mentó los tiempos de permanencia en
una compañía después de la portabilidad,
pasando de 60 a 120 días, lo que buscaba
evitar que los consumidores acumulen
deudas en varias empresas.

A raíz de esto mismo, la ley a partir de
2025 estableció que será obligatorio pagar
los saldos pendientes con una compañía
telefónica antes de ejercer portabilidad ha-
cia otra.

Dentro de esa agenda de seguridad im-
pulsada por la Subtel, también está inclui-
da la norma que instruyó que las llamadas
comerciales y masivas deberán llevar el
prefijo 600 si son solicitadas, y 809 si no
son deseadas. Desde la subsecretaría apun-
tan a que esto no ha tenido un efecto rele-
vante en la portabilidad.

EL GANADOR DE PORTABILIDAD MÓVIL
En el 2025 fue Claro la firma que logró los

mejores resultados en portabilidad neta,
sumando 115.730 números portados en
prepago, y 360.661 en pospago. Por su par-
te, VTR, parte del mismo grupo, no tuvo
tan buenos números, al ganar 1.063 prepa-
go y perder 106.562 en el pospago.

Entel y Wom tuvieron números mixtos.
La primera perdió 187.423 números en
prepago, pero ganó 221.127 en pospago.
Wom evidenció una tendencia contraria,
ganar en prepago 77.433 clientes, pero per-
diendo 78.213 en pospago.

Finalmente, Movistar, que ahora está en
manos de Millicom, perdió en ambos seg-
mentos: 28.576 en prepago y 164.669 en
pospago. @
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