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Isapre Esencial
ficha a exlíder de
Cruz Blanca como
su nuevo gerente
general

Andrés Guimpert Guridi reemplazará a Claudia
Paredes el próximo 2 de marzo.

POR MARTÍN BAEZA

El directorio de Isapre Esencial
-la aseguradora privada ligada a
la Corporación Chileno Alemana
de Beneficencia, el grupo detrás de
la Clínica Alemana- definió que el
próximo 2 de marzo, Andrés Guim-
pert Guridi asumirá como el nuevo
gerente general de la compañía.

Este profesional reemplazará a
Claudia Paredes, quien fue la eje-
cutiva encargada de echar andar el
proyecto de Esencial y se desem-
peñaba como su principal ejecutiva

desde su creación, el año 2022.
"El directorio agradeció especial-

mente la dedicación y contribución
de Claudia Paredes", señaló la mesa
directiva de la aseguradora en una
declaración.

Su reemplazante es un ejecutivo
de larga trayectoria en la industria.
Si bien desde octubre de 2022 estaba

en otro sector, ocupando la posición
de gerente general en Automotriz
Guillermo Morales, anteriormente
Andrés Guimpert pasó casi dos
décadas en el sector de las isapres.

Particularmente, estuvo cerca de

%EsencialGrupo Alemana

15 años en Cruz Blanca, la asegu-
radora ligada a la británica Bupa,
empresa en la cual también fue
gerente general, entre 2021 y 2022.
Previamente, en esa compañía fue
gerente comercial y de clientes; de
operaciones; y subgerente de ingre-
sos. Antes había tenido un paso por
Isapre Consalud, ligada a la Cámara
Chilena de la Construcción (CChC).

Es ingeniero comercial de la Uni-

versidad Gabriela Mistral, con un
MBA en la Facultad de Economía y
Negocios de la Universidad de Chile.

"Con más de 18 años de experien-
cia en el sector de Isapres, Guimpert
se destaca por su trayectoria en
gestión corporativa, foco en creci-
miento, eficiencia y experiencia de
clientes", destacó el directorio de
Isapre Esencial en su declaración.

La más joven de todas las isapres

ya tiene más de tres años y, según los
datos más recientes de la Superin-
tendencia de Salud, cerró 2025 con
51.731 beneficiarios (divididos en
30.694 cotizantes y 21.037 cargas),
casi 14 mil más que los 37.882 que
tenía a fines de 2024.

La firma se autodefine por uti-
lizar "un modelo multi prestador
que pone foco en la promoción del
bienestar y prevención en salud".

Grupo Luksic concreta
cuarta venta de
acciones de Nexans y
ya ha recaudado más
de US$ 1.200 millones
en el proceso

QUIÑENCO
Quiñenco disminuyó
su participación en la
firma gala desde un
9,2% a un 4,1%.

POR MARTÍN BAEZA

Rápidamente, tras el anuncio hecho
este lunes, Quiñenco -el brazo de in-
versiones del Grupo Luksic- concretó
la venta de 2,2 millones de acciones
de la francesa Nexans, con lo que
disminuyó su participación en la firma
desde un 9,2% a un 4,1%.

Según informó la firma, que in-
vierte en la compañía gala a través
de su filial Invexans, recaudó unos
US$ 310 millones a través de esta
operación, los que se destinarían "a
inversiones estratégicas y otros fines

corporativos".
Las estimaciones preliminares

de Quiñenco señalan que la venta

generará, aproximadamente, un
efecto neto en los resultados de US$
163 millones, "los que se componen
por los aportes de esta operación y
por el impacto de la reclasificación
contable de las acciones de Nexans
que aún mantiene el holding", detalló.

Esta es la cuarta venta de acciones
que Quiñenco realiza en la francesa
desde 2023 -ingresó a la multinacio-
nal en 2008- y ya ha recaudado más
de US$ 1.221 millones en el proceso.

Nexans, con sede en París, es uno de
los mayores fabricantes de cables del
mundo y opera en 41 países en negocios
como la electrificación de hogares e
infraestructura, telecomunicaciones,
redes eléctricas, transmisión de datos,

entre otros rubros.
La última operación se realizó a

través de un "accelerated bookbuilding
offering" (colocación acelerada), me-
diante una colocación a inversionistas

institucionales y donde J.P. Morgan
Securities plc actuó como banco
coordinador global y agente colocador
de la oferta.

"Tal como se había estipulado en
las condiciones iniciales, tras el cierre

de la operación se estableció a favor
de J.P. Morgan Securities plc una
obligación de no vender las acciones
de Nexans no comprendidas en la
transacción por un período de 60 días
(lock-up period)", recordó Quiñenco
en un comunicado.

Viña Santa Rita
registró pérdidas
por $ 5.871 millones
durante 2025

Durante el ejercicio 2025,
Viña Santa Rita y sus filiales
reportaron pérdidas por $ 5.871
millones, en contraste con la
utilidad de $ 3.030 millones
obtenida en 2024. El resultado

se explica por una merma de $
3.769 millones en el negocio en
Chile y de $ 2.102 millones en
Argentina.

Los ingresos consolidados
alcanzaron $ 157.009 millo-
nes, una disminución de 1,6%
respecto del año anterior. La
firma atribuyó el desempeño
a un menor dinamismo en
los principales mercados y
un escenario global complejo
para la industria del vino, que
enfrenta el nivel de consumo
más bajo de las últimas seis
décadas, cambios en los hábitos

de compra y una competencia
cada vez más intensa. El año,
además, estuvo marcado por
la incertidumbre asociada a la
política arancelaria de Estados
Unidos, que ha generado mayor
cautela comercial a nivel global

y menores niveles de inventario.
En el mercado local, la fac-

turación bajó 5,3%, debido a
una disminución de 2,6% en el
precio promedio y de 2,8% en el
volumen vendido. La industria
registró una caída de 6,7% en
volumen y 0,3% en valor, según
datos de Nielsen que destacó
Santa Rita.

Las exportaciones también
registraron retrocesos pro-
ducto de ajustes en los niveles
de inventario en varios de los
principales clientes de la viña.
La facturación disminuyó en $
2.888 millones, equivalente a
una baja de 4,3% interanual,
explicada por una reducción de
4,3% en el volumen vendido,
con menores envíos a Lati-
noamérica, EEUU, Inglaterra,
Japón, Alemania y China. Por
su parte, la industria cayó 0,9%
en volumen y 2,3% en valor,
según Odepa.

En contraste, el negocio de
turismo alcanzó resultados
históricos, con un crecimiento de

19% en su facturación año contra

año, mientras que la venta de
graneles, uvas y otros productos
aumentó 30% en 2025.
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