
adquiriera Warner Bros. Discovery.
La cotización de las acciones de

ambas compañías competidoras re-
gistró una fuerte alza luego de que se
hiciera pública la noticia: Paramount
Skydance cerró con un 20,84% y
Netflix, con un 13,77%.

Pero fue tras el cierre de los

Se dieron vuelta los resultados.
Hace tres meses el gigante del strea-
ming, Netflix, había anunciado que
adquiriría la mayor parte de Warner
Bros. Discovery (WBD), una de las
compañías más importantes del cine
tradicional. Sin embargo, tres días
después del anuncio, Paramount
Skydance (Psky) se metió al ring. Pe-
se a ser mucho más pequeño, con-
venció a los accionistas de Warner de
aceptar una oferta alternativa, que
terminó ayer en la noche en un
acuerdo de fusión, en donde Para-
mount desembolsará US$ 110.000
millones.

La batalla por la compra de
Warner no cesó hasta ayer,
con el anuncio de la junta di-
rectiva de Warner respecto
de la oferta de Paramount. El
conglomerado ganador ele-
vó a US$ 31 en efectivo por
acción el precio para ad-
quirir el 100% de War-
ner Bros., frente a los
US$ 30 de su oferta
anterior.

Netflix, en cam-
b i o , o f r e c í a U S $
27,75 en efectivo
para quedarse úni-
camente con los es-
tudios y el negocio
d e s t r e a m i n g d e
WBD. Dada la mejo-
ra de la oferta pre-
sentada por Para-
mount, Netflix de-
cidió salirse de la
puja y dejar el cami-
no libre a la compa-
ñía liderada por Da-
vid Ellison para que

mercados que agencias internacio-
nales de noticias dieron a conocer el
acuerdo.

“Paramount Skydance Corpora-
tion (Psky) y Warner Bros. Disco-
very (WBD) anunciaron hoy que
han firmado un acuerdo de fusión
definitivo según el cual Paramount

que su consejo de administración ha-
bía determinado que la última pro-
puesta de Paramount “constituía una
propuesta superior”, según los tér-
minos del acuerdo de fusión existen-
te entre Warner Bros. y Netflix.

Warner le habría dado a Netflix
cuatro días hábiles
para presentar una
contraoferta, pero
la compañía res-
pondió en menos
de dos horas y de-
clinó aumentar su
propuesta. Señaló
que el nuevo pre-
c io hac ía que e l
a c u e r d o “ y a n o
fuera financiera-

mente atractivo”.
“Creemos que habríamos sido

sólidos administradores de las
marcas icónicas de Warner Bros.”,
consignaron los codirectores ejecu-
tivos de Netflix, Ted Sarandos y
Greg Peters, en un comunicado
conjunto.

Las comisiones en juego

La última oferta de Paramount in-
cluye, según datos recopilados por
Europa Press, una comisión de de-
mora equivalente a US$ 0,25 por ac-
ción por trimestre a partir del 30 de
septiembre de 2026, así como una co-
misión de US$ 7.000 millones que
deberá pagar en caso de que la tran-
sacción no se concrete por razones re-
gulatorias.

Asimismo, la propuesta contempla
el pago por parte de Paramount de la
comisión de rescisión de US$ 2.800
millones que WBD debía pagar a Net-
flix para terminar el acuerdo de fu-
sión entre ambas empresas.

adquirirá WBD, formando una em-
presa global de medios y entreteni-
miento de primer nivel enfocada en
expandir las opciones del consumi-
dor y empoderar al talento creativo
en todo el mundo”, se informó en
un comunicado conjunto, según
publicó la agen-
cia EFE.

“La transac-
c i ó n h a s i d o
aprobada por
unanimidad por
los Consejos de
Administración
de ambas com-
pañías y se espe-

ra que se
c i e r r e
en el tercer trimestre de
2026, sujeta a las condicio-
nes de cierre habituales, in-
cluyendo las autorizacio-

nes regulatorias y la apro-
bación de los accionistas de

WBD”, agregó el co-
municado emiti-
do por las empre-
sas.

Horas antes,
tras la mejora
de la oferta de
P a r a m o u n t ,
Netflix recibió
una notifica-
ción de War-
ner Bros. en
la que se le

i n f o r m a b a

Paramount desplaza a Netflix y acuerda fusión 
con Warner por US$ 110.000 millones 

Después de meses de disputa, Paramount logró
revertir el escenario, posicionándose como

nuevo dueño de Warner. Tras el anuncio, las
acciones del ganador y las de Netflix subieron

un 20,39% y un 13,77%, respectivamente.

ACCIONES DE LAS EMPRESAS COMPETIDORAS SUBIERON AYER:
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David Zaslav,
presidente de
Warner Bros.

Discovery. 

Ted Sarandos,
codirector ejecutivo
de Netflix.

MILLONARIO PAGO
La propuesta contempla el pago

por parte de Paramount de la
comisión de rescisión de 

US$ 2.800 millones que WBD
debía pagar a Netflix para

terminar el acuerdo de fusión
entre ambas empresas.

David Ellison
l idera Para-
m o u n t
Skydance.

Tras congelar proyecto en la pandemia trajeron franquicia de Fogo de
Chão, que prepara apertura en el Costanera Center. El acuerdo
contempla hasta cinco locales en el país de esta churrasquería.

En menos de tres meses, el restau-
rante de origen brasileño Fogo de
Chão alista su segunda apertura en
Chile. La cadena, famosa por su
churrasquería o carne a la parrilla,
tiene en torno a 120 locales en el
mundo, y en el país aterrizó en el
sector oriente de la capital, tras
inaugurar su primer recinto en CV
Galería (Vitacura), en las próximas
semanas desembarcará en el Costa-
nera Center (Providencia).

La firma llegó al país de la mano
de empresarios chilenos con expe-
riencia en el rubro gastronómico:
Andrés Turski (fundador de Grupo
Gastronómico, que maneja marcas
como la Perla del Pacífico y Trattoria
Rita) y Tomás Cubillos, socio de CV
Galería. Trabajaron juntos en Grupo
Gastronómico, cuando Turski invitó
a Cubillos a formar parte del área de
márketing de la empresa.

Ambos comentan que la inaugura-
ción de dos locales en pocos meses es
algo inédito para la cadena, pero que
refleja la confianza que tienen los
dueños de Fogo de Chão en el país.

Detallan que los primeros acer-
camientos con Fogo de Chão par-
tieron en 2019. La cadena, que ac-
tualmente es controlada por Bain
Capital, contactó a Turski para pla-
near su arribo a Chile. Sin embargo,
las conversaciones se congelaron
por el estallido y posteriormente
por la pandemia. Cuando el Go-
bierno chileno flexibilizó las res-
tricciones sanitarias por el co-
vid-19, Cubillos se sumó a Turski
como socio para ser franquiciado-
res de la marca en el país. 

Tras una larga negociación, la
dupla selló el acuerdo con la cadena

en 2024. Pese a que revisaron dis-
tintas locaciones para el primer lo-
cal, Turski y Cubillos escogieron al
CV Galería para su primera apertu-
ra, cuya inauguración se efectuó a
fines de diciembre del año pasado.
En paralelo, Turski comenta que lo-
graron “convencer” a los dueños
del restaurante para firmar con
Cenco Malls una segunda ubica-
ción, en el Costanera Center. 

“Fue un proceso difícil (cerrar el
acuerdo), porque para Fogo entrar
a un mall es raro. Ellos son más de
locales grandes, stand alone, que lo
puedas mirar desde la calle y que
tenga muchos estacionamientos
(...). Pero Santiago tiene una confi-
guración distinta, y los tratamos de
convencer de que era una buena
idea, hasta que después de mucho
tiempo les dije ‘o tomamos el espa-
cio con Fogo o tendrá que hacerlo
con otra marca’, y ahí se convencie-
ron”, señala Turski.

Para sus dos locales, los empre-
sarios indican que la inversión as-
cendió a US$ 2 millones. Pese a los
montos que desembolsaron, afir-
man que “somos de las inversiones
récord en lo barato que costó Fogo
en Chile”. Turski explica que en ge-
neral Fogo de Chão abre tiendas
con inversiones entre “US$ 4 y US$
7 millones al ser locales más gran-
des. Pero la tienda promedio en Es-
tados Unidos vende alrededor de
US$ 15 millones, por lo que ese ni-
vel de venta te permite realizar ese
tipo de inversiones”, dice.

Con la apertura en el Costanera
Center, los socios chilenos estiman
ingresos entre US$ 4 y US$ 5 millo-
nes en los restaurantes de Fogo de
Chão en Chile, a partir de la alta de-
manda que han observado por tu-
ristas —particularmente brasile-
ños—, así como también del públi-
co local que ha visitado otras fran-
quicias en el mundo. 

Empresarios gastronómicos
apuestan por turistas brasileños
y público local en sector oriente

N. BIRCHMEIER

ANDRÉS TURSKI (GRUPO GASTRONÓMICO) Y TOMÁS CUBILLOS (CV GALERÍA):

Tomás Cubillos y Andrés Turski, los socios chilenos
que manejan la franquicia de Fogo de Chão en Chile.
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La compañía Coca-Cola Embonor registró utilidades por $60.002,52
millones durante el período enero-diciembre de 2025, un 19,22% por deba-
jo de los $74.282,31 millones registrados en el mismo lapso de 2024.

En tanto, los ingresos alcanzaron los $1.329.771,18 millones, un 0,20%
por debajo de los $1.332.494,25 millones registrados en igual período del
año pasado.

El volumen total de ventas físicas a diciembre 2025 alcanzó a 368,2 mi-
llones de cajas unitarias, un incremento de 0,1% comparado con el mismo
lapso de 2024. 

El presidente del directorio, Andrés Vicuña, señaló que los resultados
“reafirman la fortaleza de su operación y la efectividad de su estrategia co-
mercial”.

COCA-COLA EMBONOR REDUCE 19% 
SUS GANANCIAS AL CERRAR 2025

El Presidente Donald Trump or-
denó a las agencias del gobierno es-
tadounidense que dejaran de usar
los productos de Anthropic PBC,
culminando una disputa entre el gi-
gante de la inteligencia artificial y el
Pentágono, sobre las salvaguardas
de su tecnología.

Trump dijo el viernes que habrá
un “período de eliminación gradual”
de seis meses para las agencias, in-
cluido el Departamento de Defensa,
que utilizan los productos de Ant-
hropic.

“Los izquierdistas desquiciados
de Anthropic han cometido un
ERROR DESASTROSO al intentar
presionar al Departamento de Gue-
rra y obligarlo a obedecer sus Tér-
minos de Servicio en lugar de nues-

tra Constitución”, publicó el Presi-
dente en redes sociales. “Por lo tan-
to, ordeno a TODAS las agencias
federales del gobierno de EE.UU.
que cesen INMEDIATAMENTE el
uso de la tecnología de Anthropic”.

El Pentágono declaró a Anthropic
PBC como un riesgo para la cadena
de suministro después de las críticas
de Trump.

El secretario de Defensa, Pete
Hegseth, ordenó al Pentágono pro-
hibir a sus contratistas y socios
cualquier actividad comercial con
Anthropic. En una publicación en X,
Hegseth estableció un plazo de seis
meses para que Anthropic transfi-
riera los servicios de IA a otro pro-
veedor, de acuerdo con un reporte
de la agencia Bloomberg.

DEBERÁ DEJAR CONTRATOS FEDERALES:

ANTHROPIC, LA COMPAÑÍA DE IA
CREADORA DE CLAUDE, SE GANA 
LA FURIA DEL PRESIDENTE TRUMP

Dario Amo-
dei, director
ejecutivo de

Anthropic.

B
LO

O
M

B
E

R
G

A
P

B
LO

O
M

B
E

R
G

A
FP

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

28/02/2026
  $4.056.596
 $20.570.976
 $20.570.976

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
      19,72%

Sección:
Frecuencia:

ECONOMIA
0

Pág: 4


