
P2

PULSO OFF

Tras ventas en Nexans:
¿Qué trama el grupo Luksic
con tanto dinero en caja?
Quiñenco ha reducido al mínimo su presencia en la empre-
sa de cables francesa, desde el 28,8% al 4%, recaudando US$
1.200 millones. A septiembre, en sus cuentas tenía efectivo
por más de US$ 2.000 millones. El mercado espera repartos
extraordinarios o el abordaje de nuevos negocios, tarea que
se encomendó a Andrónico Luksic Lederer.

IGNACIO BADAL

El martes 24 de febrero, el grupo Quiñen-
co, el conglomerado industrial del grupo
Luksic, anunció la venta de 2,2 millones
de acciones de la manufacturera de cables
Nexans en US$ 310 millones, con lo que re-
dujo su participación en la compañía fran-
cesa a un 4,1% desde un 9,2%.
Lo mismo había hecho el pasado 4 de

septiembre de 2025 y el 22 de noviembre
de 2024, cuando vendió el mismo núme-
ro de títulos y recaudó US$ 310 millones y
US$ 234 millones, respectivamente.
Son los últimos pasos de una estrategia

de desprendimiento que había iniciado el
5 de abril de 2023, cuando enajenó 4,2 mi-
llones de papeles en US $367 millones.V

Hasta ese momento contaba con su parti-
cipación máxima en la fabricante de cables
del 28,8%, que tenía al holding como el
principal accionista individual de Nexans
y le permitía contar con tres directores en
el consejo de administración, mediante su
filial Invexans Limited (UK).

La de febrero entonces es la cuarta desin-
versión de Quiñenco en la multinacional
francesa en tres años, lo que a juicio de
quienes conocen el manejo del grupo, deja
claro que "están de salida" de Nexans. Más
aún cuando su voz dentro del consejo está
reducida a un sólo director: Oscar Hasbún.

Este camino de salida de Nexans le ha
reportado una recaudación de más de
US$1.221 millones, una cifra nada despre-
ciable que ha engrosado la caja del holding
de los Luksic.

En septiembre pasado, Quiñenco ya acu-
mulaba US$2.103 millones en caja, medi-
da como efectivo y equivalente al efectivo.
La convertía así en la compañía del listado
Ipsa de la Bolsa de Comercio con el mayor
nivel de caja, superando a Empresas Co-
pec, con US$2.051 millones, y Latam, con
US$2.016 millones. Una presentación de
febrero establecía que la deuda neta -deu-
da menos caja- era negativa de -US$635
millones, o sea: tenía mucho más caja que
deuda.

Esta gran posición de dinero para gastar
que tiene Quiñenco ha abierto las especu-
laciones del mercado respecto a su destino.

Hay quienes creen que el grupo optará
por distribuir un dividendo a los accionis-
tas superior al mínimo legal del 30% de las
utilidades. "Probablemente con la venta de
Nexans, como lo han hecho antes, hagan
un pago de dividendos adicional sin variar
el saldo de su caja actual", dijo Jorge To-
losa, operador de renta variable de Vector
Capital. "A septiembre, la caja en exceso de
la deuda financiera era equivalente a casi

Nexans

El grupo Luksic llegó a tener el 28,8% de la multinacional francesa Nexans.

el 6% de su actual capitalización de mer-
cado", resaltó Rodrigo Godoy, gerente de
Research de Renta Variable de Credicorp
Capital, quien coincide con Tolosa, pues
espera una apetitosa distribución de utili-
dades para los accionistas.

Sin embargo, otros apuestan a que, jun-
to a un "generoso dividendo" Quiñenco
opte por un camino que ya se le conoce
y que llaman el modelo de "caja de opor-
tunidad", es decir, tener fondos listos
como para abordar un nuevo negocio de
adquisición, cuando el ciclo económico
ha castigado valoraciones de empresas.
Posiblemente, podría hacerlo en los ru-
bros donde está el grupo, pero no nece-
sariamente en esos mismos, pues podría
sorprender con un sector que no ha abor-
dado antes.

"Con (la fabricante de bebidas) CCU y (la
distribuidora de combustibles) Enex en-

frentando desafíos de márgenes en ciertos
mercados, no sería extraño ver alguna ad-
quisición táctica para ganar escala", asoma
Cristián Araya, gerente de Inversiones de
CASA Wealth Management.

>
Y en esa línea es posible recordar los mo-

vimientos de ejecutivos provocados por la
salida de Francisco Pérez Mackenna de la
gerencia general para ser canciller. Maca-
rio Valdés, proveniente de Saam, reempla-
zó a Pérez en la cabeza ejecutiva de Qui-
ñenco y el tercer Andrónico de la familia
controladora asumió como vicepresidente
del directorio. Valdés, con habilidades de
banquero de inversión, colaborará con An-
drónico Luksic Lederer, ambos con expe-
riencia en fusiones y adquisiciones, para
cumplir con el encargo que se le hizo a
Andrónico III al asumir su nueva posición:
"Especial dedicación a inversiones y desa-
rrollo de nuevos negocios".@

La mención a José Antonio Kast en los menores resultados de Western Union
=

Lo dijo el propio CEO de Western Union,
Devin McGranahan, la semana pasada: "La
volatilidad macroeconómica y los eventos
geopolíticos que impactan la migración,
particularmente las expectativas de control
fronterizo tras la elección de José Antonio
Kast en Chile, han ralentizado nuestros flu-

jos en Sudamérica".
El CEO de la gigante de las trasferencias

de dinero adjudicó a los nuevos aires po-
líticos en la región los menores resultados
de la firma, que cayeron 4,7% en el último
trimestre y cerraron con ingresos por US$
1.010 millones, totalizando US$ 4.100 mi-
llones anuales. Las cifras están por debajo
de las proyecciones que algunos de los ana-
listas habían hecho en días anteriores.

McGranahan detalló que el endureci-
miento contra la migración irregular en los
mercados donde opera Western Union ha

afectado especialmente a las poblaciones
tradicionalmente receptoras de dinero y
que en el día a día del negocio se nota un
menor envío de esos pequeños montos en
efectivo que solían transferir con regulari-

dad a sus familiares quienes trabajan o vi-
ven en otro país. "Observamos debilidad en
los volúmenes de transacciones en América
Latina, lo que impactó los ingresos genera-
les. Los desarrollos políticos y regulatorios

en la región siguen siendo un factor que
monitoreamos de cerca", añadió Matthew
Cagwin, el CFO de la firma.
Los analistas también estaban interesados

en conocer los resultados del plan de digi-
talización de la firma -la mayor del sector y
presente en más de 200 países- tras la com-
petencia con las apps e incluso bancos de
la región que ofrecen envíos a bajo costo.
"Nuestro negocio minorista sigue enfren- José Antonio Kast asume el 11 de marzo.

tando vientos en contra, particularmente
en las Américas, mientras que nuestros
canales digitales muestran un fuerte creci-
miento. Estamos comprometidos a acelerar
esta transición y capturar participación en
el mercado de remesas en evolución", res-
pondió McGranahan.

Durante la campaña de 2025, el presidente
electo José Antonio Kast anunció tolerancia
cero a la inmigración irregular, la expulsión
de extranjeros sin estatus legal, el cierre de
los pasos fronterizos en la macrozona norte
y restricciones al envíos de dinero.
Según los últimos datos del Banco Cen-

tral, el envío oficial de remesas al exterior
completó en 2024 su tercer año consecutivo
a la baja. Durante ese ejercicio, los extran-

jeros mandaron a sus países de origen US$
2.015 millones, especialmente a Venezuela,
Haití y Colombia, principalmente.
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