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TENDENCIAS

Miami aspira a ser pionera en
los taxis voladores eléctricos

El pasaje costaria inicialmente sélo US$2,5 por cada 1,5 kilémetros. Dispositivos fueron disefiados para ser silenciosos.

Agencia EFE

I suenio de los ninos
E chilenos en los afos
90" de viajar en un
taxi volador como “Los Su-
personicos”, aquella serie
animada de corte futuris-
ta, poco a poco empieza a
proyectarse como una rea-
lidad en Miami, Estados
Unidos, una de las dreas
metropolitanas con mayor
congestién vehicular en el
pais del norte.

“Miami es una gran
oportunidad para ser la
primera en el mundo. Des-
de una perspectiva comer-
cial, es un lugar muy ade-
cuado para iniciar opera-
ciones y puede convertirse
en una de las primeras ciu-
dades en contar con este
producto”, explicé a agen-
cia EFE el consejero dele-
gado de la empresa brita-
nica Vertical Aerospace,
Stuart Simpson.

Este “pequeio avién
comercial”, conocido co-
moeVTOL(despeguey ate-
rrizaje vertical eléctrico),
es 100% eléctrico y de cero
emisiones contaminantes.

La aeronave despega en
vertical como un helicép-

tero, inclina sus rotores en
vuelo y opera como un
avién convencional, antes
de volver a aterrizar verti-
calmente. Segtin la empre-
sa, esta combinacién per-
mite operar en zonas den-
samente pobladas sin ne-
cesidad de pistas tradicio-
nales.

“Esta transformando
por completo el transpor-
te urbano”, dijo Simpson.

Ademas de eliminar emi-
siones directas, la firma
destacé el bajo impacto
acustico del aparato, uno
de los principales obsticu-
los para el transporte aé-
reo sobre las ciudades. “No
se escucha por encima del
aire acondicionado o del
ruido del trafico”.

Vertical Aerospace pre-
vé certificar la aeronave en
Reino Unido y Europa du-

rante 2028 y posteriormen-
te validar esa certificacién
en EE.UU.. De cumplirse
los plazos, Miami tendria la
oportunidad de situarse en
la vanguardia del desplie-
gue internacional.

El proyecto cuenta con
el respaldo de la aerolinea
estadounidense American
Airlines, que ha preorde-
nado 350 aeronaves y tie-
ne en Miami uno de sus

mayores centros de opera-
ciones. En una primera fa-
se, serd la compaiia aérea
quien gestione la opera-
ciény venta de pasajes, in-
tegrando previsiblemente
el servicio dentro de sured
de conexiones.

SERVICIO MASIVO

La empresa estimo que el
pasaje costard US$2,5 por
cada 1,5 kilémetros, apro-

ximadamente. El servicio
“estd disenado para el mer-
cado masivo. Al principio
serd un producto prémium
mientras se amplia la flota,
pero con el tiempo puede
escalar hasta convertirse
en transporte de masas”,
afirmé el jefe comercial y
de tecnologia de la compa-
fifa, Michael Cervenka.

La aeronave, aclaré la
firma, no es un dron ni un
aparato experimental sin
estindares equiparables a
la aviacion comercial. “Es
un avién eléctrico, como
un pequeno avién comer-
cial. Estd diseiado con el
mismo nivel de seguridad
que un Airbus, con una
probabilidad de fallo de
uno en mil millones”, sub-
rayé Simpson.

El modeloinicial conta-
rd con piloto a bordo y ca-
pacidad para cuatro pasa-
jeros, ampliable a seis en el
futuro. En cuanto a su al-
cance, el aparato dispone
de ocho paquetes de bate-
rias y puede volar unos
160 kilémetros, a una ve-
locidad cercana a los 240
kilémetros por hora. Ade-
mas, su bateria puede re-
cargarse de 20% a 80% en
unos 12 minutos. [x)




