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Bajos preciosy
escasa demanda
golpean a diversos
agricultores de
Alto del Carmen

panorama. Impulsan asociatividad y una Mesa
Agricola Comunal para enfrentar el escenario
complejo en la zona.

Redaccion

cronica@diarioatacama.cl

a agricultura atraviesa
Luno de sus momentos

mds complejos en la co-
muna de Alto del Carmen.
Productores hortaliceros del
Valle del Transito y otros sec-
tores rurales advierten que
estdan vendiendo a precios
que no cubren sus costos, en-
frentando dificultades para
acceder a mercados y una
creciente sensacion de aban-
dono.

MAS DE UNA CAUSA

El alcalde de Alto del Car-
men, Cristian Olivares, reco-
noce que lasituacién respon-
de a mds de una causa. “Por
una parte, el mercado local
requiere mayor organizacion
entre los pequeiios agriculto-
res para mejorar su poder de
negociacion, planificar la
produccion y evitar la so-
breoferta en determinados
periodos. Es por eso que, en
reciente reunion les he pro-
puesto que se organicen co-
mo grupo productivo, idea
que ha sido muy recibida por
ellos”, sefialo.

Agregd que “existe un
problema estructural en ma-
teria de comercializacion:
poco interés de comprado-
res, escaso acceso a canales
formales de venta y poca ar-
ticulacion para llegar a mer-
cados externos con mejores

precios. Existe una creciente
escasez de mano de obra ru-
ral, lo que obliga a repensar
los sistemas productivos y
avanzar en la incorporacién
de nuevas tecnologias que
permitan optimizar los pro-
cesos”, apunto.

MESA AGRICOLA

En ese marco, se estd impul-
sando la creacién de una Me-
sa Agricola Comunal, cuya
primera reunion se concreta-
rd una vez que asuman las
nuevas autoridades regiona-
les. La idea es avanzar hacia
una marca territorial que
permita dar mayor valor
agregado a los productos lo-
cales.

“8i, creemos que avanzar
hacia una marca territorial
de Alto del Carmen es una es-
trategia clave. Nuestra comu-
na tiene una identidad agri-
cola fuerte, asociada a pro-
duccion limpia y de condicio-
nes climaticas privilegiadas”,
indico Olivares.

Ademas se ha planteado
la construccién de un termi-
nal agropecuario provincial
en Vallenar, en un terreno
ubicado frente a las estacio-
nes de servicio en la carrete-
ra, proyecto que lleva afios
en espera. “Seguiremos insis-
tiendo con esta iniciativa y
otras que surjan desde la Me-
sa Agricola Comunal para
que existan herramientas
concretas que permitan abrir

nuevos espacios comercia-
les”, afirmo el alcalde de Alto
del Carmen.

Desde el territorio, la
preocupacion es palpable.
Victor Ibarbe, agricultor del
Valle del Transito, en el sector
Perales Norte, describe un es-
cenario de baja escala pro-
ductiva, endeudamientoy es-
caso margen de maniobra.

“El tema del pequefio o el
micro agricultor, que noso-
tros somos de muy baja esca-
la, o sea, no podemos, por
ejemplo, usted piense, imagi-
nese, usted compra mil plan-
tas de tomate, son casi un mi-
llon de pesos, entonces,
équién cuenta con un millén
de pesos hoy en dia? Porque
las plantineras, claro, dan
crédito, pero no tiene que de-
berle a nadie, y el pequefio
agricultor estd muy endeuda-
do, entonces, cuesta, cuesta
mucho, o sea, el sistema te
empieza a cerrar las puertas
igual”, puntualizo.

En la préctica, la falta de
compradores reduce atin mas
su capacidad de negociacion.
“En el Valle hay dos personas
que vienen solamente a com-
prar, entonces, si quiere o
quiere, usted no le compra,
ya no importa, y tiene que
después llamarlo y decirle,
bueno, ya te vendo el precio
que ti pones. Porque no hay
una demanda”, subrayé.

La caida en los volimenes
es otro factor que impacta al

LA HORTALIZA ES EL PRODUCTO MAS REQUERIDO EN LA ZONA.

“Por una parte, el
mercado local requie-
re mayor organiza-
cion entre los peque-
fios agricultores para
mejorar su poder de
negociacion, planifi-
car la producciény
evitar la sobreoferta
en determinados pe-
riodos”.

Cristian Olivares
Alcalde Alto del Carmen

sector. Actualmente, los pro-
ductores estan plantando en
extensiones reducidas, lo que
se traduce en menor produc-
ciony, a su vez, en unabaja en
la demanda. Antes, los com-
pradores llegaban en camio-
nes debido alalto volumen dis-
ponible; hoy lo hacen en ca-
mionetas, imponen el precio.

DIFICULTADES

“Nos ibamos a la feria el dia
viernes, sibado y domingo,
Jjuntabamos nuestros produc-
to, nos poniamos en un pues-
to. El problema es que la feria
libre también hay que espe-
rar hasta tarde, que si hay un
cupo, te pones en la calle, te
corren, entonces también es

“El tema del pequefio
o el micro agricultor,
3ue NOSOLTOS SOMOS
e muy baja escala, o
sea, no podemos, por
ejemplo, usted pien-
se, imaginese, usted
compra mil plantas
de tomate, son casi
un millén de pesos,
entonces”.

Victor Ibarbe
Agricultor Valle del Trinsito

dificil”, manifesto Ibarbe.

Por ello, la mirada esta
puesta en Vallenar e incluso
en Santiago. Existe la oportu-
nidad de aprovechar una
ventaja estacional, con pro-
duccion de poroto verde en
junio y julio, cuando otros te-
rritorios no cuentan con ofer-
ta, ademads de tomate cherry
y tomate de alta calidad.

En ese escenario, se plan-
tea la necesidad de trasladar
la produccién hacia otros
mercados, donde pueda al-
canzar un mayor valor enun
nuevo contexto comercial.
Actualmente intentan con-
formar una agrupacion for-
mal. “Tenemos 20 minimos,
porque estan todos decepcio-

20

agricultores intentan
organizarse para evitar
que el rubro desaparezca
enla zona.

nados, estin quebrados. En-
tonces vamos ala extinciéon”,
dijo.

ACCEDER A TECNOLOGIA

La asociatividad, sostuvo,
permitiria acceder a tecnolo-
gia que hoy es inaccesible en
forma individual. “Hay un
producto para la polilla que
se llama Sunfire y vale $250
mil el litro, entonces un solo
productor no lo puede com-
prar. Entonces la sociedad
ya, juntemos y compramos
un litro y lo dividimos entre
todos. Entonces ahi es un po-
co lo que queremos llegar, a
unir fuerza”.

Asimismo Ibarbe expreso
que “estamos, como digo,
ahogados, ya estamos en los
iltimos pataleos. Estamos
con el agua hasta el cuello,
entonces lo primero que hay
que hacer esempezar abom-
bear y sacar, y empezar a res-
pirar un poco, y empezar a
hacer las cosas en forma or-
denada, con tecnologia, con
asociatividad”. 3



