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La proptech debuta
como intermediario
de préstamos y con
solución que evalúa
la información
financiera de
clientes, con
mutuaria AATech.

POR LAURA FLORES

El arquitecto Cornelio Saavedra
y el ingeniero civil Nicolás Gonzá-
lez, en 2024 fundaron LIDZ, una
startup de tecnología para el sector
inmobiliario, con el fin de abordar
uno de los principales problemas
de esta industria: la concreción de
las ventas de una propiedad.

Saavedra, CEO de LIDZ, dijo
que para enfrentar una segunda
dificultad de este sector, abrieron
una nueva línea de negocios: la
intermediación de créditos hipo-
tecarios en alianza con entidades
financieras. "Vemos que ese es el
real dolor después de la venta".

También desarrollaron una solu-
ción con inteligencia artificial (IA),
para evaluar la entrega de créditos
hipotecarios que está en fase piloto
con la mutuaria AATech.

La proptech creó un chatbot
conversacional con IA para opti-
mizar las ventas de bienes raíces
de inmobiliarias, corredores de

NICOLÁS GONZÁLEZ Y
CORNELIO SAAVEDRA,
FUNDADORES DE LIDZ.

LIDZ crea nueva línea de
negocio y alista producto
de crédito hipotecario
con IA en alianza con
entidades financieras
propiedades y brokers. Y la nueva
solución será una funcionalidad de
esta plataforma.

Saavedra explicó que el chat-
bot opera a través de WhatsApp
y tiene la capacidad de atender
automáticamente una solicitud de
información "con un enfoque más
humano" y, además, en segundos,
ya que el proceso de respuestas en
esta industria demora, en promedio,
60 horas.

Detalló que este vendedor virtual
es un agente de IA que centraliza
los canales de atención con un
"servicio al cliente inteligente",
que permite segmentar y clasificar

a los potenciales compradores de
acuerdo con la información que
estos proporcionan en la plataforma,

por ejemplo, según su intención
de compra. También optimiza los
procesos comerciales y realiza
reportería.

La proptech tiene 82 clientes en
Chile, entre ellos grandes empresas
inmobiliarias como Enaco, Man-
quehue, PY, Echeverría Izquierdo
y Paz.

Además, desde septiembre de
2025, tiene tres clientes en Ar-
gentina y siete en Perú.

El modelo de negocio es de sus-
cripción, y las empresas pagan un

monto variable en función del uso
de la plataforma.

En tanto, por la intermediación
de créditos hipotecarios, "vamos
a cobrar un fee (tarifa) por colo-
cación", dijo Saavedra.

Piloto con mutuaria
La nueva solución con inteligencia

artificial evalúa automáticamente
la información financiera y el
perfil de riesgo de un potencial
comprador para un crédito hipo-
tecario en alianza con instituciones
financieras.

Saavedra comentó que actual-
mente está en fase de pruebas con

la mutuaria AATech, y adelantó que
la meta es "colocar UF 1 millón en
créditos con este cliente durante
este año, a tasas competitivas con
los bancos".

En tanto, González, CCO de LIDZ,
señaló que ya tienen contratos
firmados con algunas financieras y
están terminando de hacer el flujo
para poder conectar la solución a la
plataforma. "En muy corto plazo
deberíamos estar empezando a
colocar créditos de manera au-
tomática".

Saavedra agregó que la herra-
mienta agiliza las aprobaciones
y la entrega de créditos a los
compradores que cumplen con los
criterios, además de disminuir las
fricciones operativas.

Y el plan -dijo- es lanzarla
como producto durante el primer
semestre de este año.

Expansión
Hasta el momento, la startup

tiene siete clientes en Perú: cuatro

en proceso de integración y otros
tres operando. Entre ellos, la em-
presa inmobiliaria Besco.

González comentó que si bien no
tienen oficina, viajan constante-
mente a ese país "para estar súper
presentes, visitar a los clientes, que
es lo que se necesita para crecer".

En Argentina operan con un
socio local, que se encarga de la
comercialización, y tienen tres
clientes inmobiliarios.

Ruta Startup de UDD Ventures cambia su foco
a tecnología y estrena nuevos programas
La iniciativa lanzará tres convocatorias en 2026

para entregar herramientas y capacitación a
emprendedores en gestión financiera y ventas.

Con un nuevo foco llega la se-
gunda edición del programa Ruta
Startup de UDD Ventures, la acele-
radora de negocios de la Universidad
del Desarrollo. Esta edición pasará
de un enfoque en sostenibilidad y
cambio climático a uno tecnoló-
gico. Además, ajustó su parrilla
de programas de capacitación y
disminuyó el número de firmas
seleccionadas a 75.

Este llamado debuta con tres
convocatorias independientes
que se realizarán durante el año.
La primera es CFO Academy, que
seleccionará a 30 startups de la
Región Metropolitana y cuyo plazo
de postulación cierra el 13 de marzo.
En etapas posteriores se lanzarán
Invest Tech y Potencia Startup.

Los programas de la Ruta Star-
tup se financian a través de los

fondos de Corfo Viraliza, Invierte
y Potencia.

El director ejecutivo de UDD
Ventures, Ángel Morales, señaló
que la iniciativa está dirigida a
startups que se basan en el mo-
delo de negocio bootstrap (que se
desarrollan con financiamiento
propio, ahorro o ventas).
·La Ruta Startup busca trabajar

durante el año con emprendimien
tos que tengan software y un alto
grado de complejidad, como inte-
ligencia artificial (IA), blockchain,
robótica", dijo.

El primer programa, CFO Aca-

demy, tiene como objetivo formar
a los emprendedores en finanzas,
entregarles herramientas y acompa-
ñamiento personalizado en gestión
financiera, toma de decisiones y
preparación para levantar capital.

Morales dijo que "el foco está
puesto en ayudar a los emprende-
dores a que sean parte de alguno
de estos tres programas durante
el año. Desde el minuto uno (las
startups) que pongan cabeza a la
venta, no solamente al producto".

El perfil, explicó, es "un em-
prendedor que sea el creador de la
tecnología o de la solución".

75
STARTUPS APOYARÁ EL

PROGRAMA.

"Si es software, que sepa pro-
gramar; si es robótica, que sepa
construir; si es un emprendimiento
biotecnológico, que sea un científico

que haya desarrollado o inventado
esa solución a través de ese ejercicio

de investigación", dijo.
Para postular, los emprendimien

tos deben tener menos de un año
de vida, estar en etapa presemilla
y poca o nada de ventas .*
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