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Fondos de
pensiones tipo E
y A lideraron
la rentabilidad
en febrero

Los fondos de pensiones registraron
aumentos en su rentabilidad en febre-
ro favorecidos principalmente por las
ganancias de las inversiones en instru-
mentos extranjeros y por los retornos
de las inversiones en renta fija nacional
como resultado de la caída en las tasas
de interés locales.

Según informó la Superintendencia de
Pensiones los factores antes descritos

explican que, de hecho, en el mes los
fondos tipo E y A lideraran la rentabili-
dad cpn alzas de 2,18% y 2,11%, respec-
tivamente.
Esto debido a que la legislación actual
establece que mientras el primero debe
estar más concentrado en inversiones
en títulos o papeles de renta fija (como
depósitos y bonos), el segundo debe es-
tar más focalizado en instrumentos de
renta variable (por ejemplo, acciones)
nacional y extranjera.
El tercer mejor desempeño lo obtuvo el
fondo C, con un retorno real mensual
de 2,05% y cuya cartera de inversión es
más bien balanceada, seguido del fon-
do D, con una rentabilidad de 1,95% y
el fondo B, con una ganancia de 1,77%
en el mes.
Así, en lo que va de este año los cinco
fondos acumulan un desempeño posi-
tivo. Los fondos A y B suman un retorno
de 3,18% y 2,52%, respectivamente y el
fondo C anota un avance de 2,55%. En
tanto los fondos D y E acumulan ganan-
cias de 2,38% y 1,53%, cada uno,

Ingresos de Inchcape en Chile caen en 2025 y
representan el 16% de la operación global
EMILIANO CARRIZO

El gigante británico Inchcape, dedicado a
la distribución automotriz, reportó ingresos
que cumplieron las expectativas del merca-
do. Los resultados evidenciaron una baja de
su división de Asia-Pacífico (Apac). Y si bien
la división de Américas subió, los ingresos
de Chile bajaron.

En total, la firma reportó ingresos por
9.100 millones de libras esterlinas en 2025,

un 2% menos que el 2024 y un alza de 1%
si se comparan solo los ingresos orgáni-
cos (que descuentan el efecto del tipo de
cambio y las desinversiones, como ventas
o compras). La cifra se ubicó por sobre los
9.090 millones de libras esterlinas que es-
peraba el mercado.

Por región, los ingresos de Asia-Pacífico

cayeron un 12% y en el mismo porcentaje
en orgánicos, mientras que Europa y Áfri-
ca aumentaron un 7% y un 6% orgánico.
Finalmente, los ingresos de la división de
las Américas crecieron un 5% y un 8% or-
gánico.

Durante 2025, América Latina y el Caribe
reportaron ingresos por 3.304 millones de
libras esterlinas, lo que representa el 36% de
los ingresos globales de Inchcape. Esto in-
cluye operaciones en 14 países de la región.

"Tenemos vocación de crecer y confiamos
en nuestra capacidad para ser líderes indis-

cutidos en la región. Año a año, seguimos
expandiendo nuestra oferta a más merca-
dos, incorporando nuevas marcas y forta-
leciendo un portafolio diversificado que in-
cluye vehículos particulares y comerciales,
así como maquinaria y motocicletas de lujo.
En línea con nuestra estrategia global Acce-

lerate+, y mirando hacia el futuro, nuestra
ambición es duplicar nuestro negocio en las
Américas", sostuvo Mike Bowers, CEO de

DERCOcenter

Inchcape Américas, en comunicado.

OPERACIÓN LOCAL
Sobre Chile, los ingresos fueron de 1.420

millones de libras esterlinas, una baja de un
poco más de un 7% frente a lo reportado en
2024, cuando fueron 1.532 millones de li-
bras esterlinas.

Los activos no corrientes en Chile suma-
ron, al cierre del 2025, unos 615 millones de
libras esterlinas, un avance frente a los 590
millones de libras esterlinas de 2024.

En ingresos, por países, Chile sigue siendo
la principal operación, representando casi el
16% de los ingresos totales, y la segunda es
Australia (12,2%).

Respecto de las operaciones en Chile, la
firma también comentó que se incurrió en
costos operativos por 10 millones de libras
esterlinas, que se suman a los 42 millones
de libras esterlinas en 2024. Esto en el con-
texto de la adquisición de Derco, anunciada
en julio del 2022.

"La integración del grupo Derco fue un
programa de varios años que ya ha conclui-
do, con unos costos acumulados de 70 mi-
llones de libras esterlinas", agregó.

En el país comercializan Avatr, BMW,
BMW Motorrad, Deepal, DFSK, Changan,
Great Wall, Hangcha, Harley-Davidson,
Haval, Hino, Jaguar, JCB, Komatsu, Land
Rover, Landini, Massey Ferguson, Mazda,
MINI, Porsche, Renault, Rolls-Royce, Seres,
Still, Subaru, Suzuki y Volvo.

De cara al futuro, según consignó Reuters,
la empresa espera efectos en sus resultados
por el conflicto en el Medio Oriente, que
retrasaría los envíos entre Europa y Japón,

y por una menor demanda de Asia. Así, se
espera que su crecimiento del volumen de
2026 estaría en el extremo inferior de los
objetivos.

Ante este contexto, la acción cayó un
9,25%, en una jornada también marcada
por la caída en los mercados por el temor
ante el conflicto en el Medio Oriente.

Von Appen plantea necesidad de cuidar comercio
internacional de Chile por caso del cable chino
Richard von Appen, presidente de Ultramar y
extimonal de la Sofofa, apuntó a la necesidad

de que el comercio internacional de Chile no
se vea involucrado en las tensiones que exis-
ten hoy con Estados Unidos y China. Esto,
por el caso del cable submarino que busca
impulsar capitales chinos desde Chile hasta
el gigante asiático, pero que Estados Unidos
lo ve como un riesgo para su seguridad.
"Chile tiene que saber navegar sobre estas

aguas turbulentas, y hay que separar dos
cosas. Uno es el comercio, y el comercio
es muy relevante. Chile es una economía
abierta", dijo Von Appen en conversación
con Radio Infinita al ser consultado sobre
cómo el país debe resolver el caso.

Resaltó que "Chile tiene todo el derecho de
poder tomar decisiones, de las cuales crean
que sean convenientes o no. Para eso tam-
bién existe una institucionalidad, y tengo
confianza de que esto se pueda resolver bien

por la nueva administración".
Una discusión que se da en un contexto en
que China es el principal socio comercial de
Chile y Estados Unidos el segundo.
En relación con el mbiente para el comer-
cio, el empresario portuario destacó que el
mejor es la tranquilidad. "Nosotros nos re-
lacionamos con todos los países a través del
comercio. Yo personalmente, que estoy in-
volucrado en esta actividad, creo que ayuda
mucho a la paz mundial. Que haya entendi-

miento, relacionamiento, y eso es algo que
no podemos perder", resaltó.
En relación al actual conflicto en Medio
Oriente, Von Appen apuntó a los efectos ne-
gativos que tendrá para la economía el he-
cho de que las embarcaciones ya no puedan
o desistan de pasar por el estrecho de Or-
muz, donde circula cerca del 21 % del petró-
leo que se consume en el mundo, y donde
Irán, Omán y Emiratos Árabes Unidos tie-
nen injerencia geográficamente.
"Si a través del Mar Rojo no pueden transi-
tar los buques de contenedores, nuevamen-
te vamos a tener un shock de oferta, con
lo cual los fletes debieran tender a subir",
agregó.
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